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Tabulka A
Stuperni hodnoceni podle ECTS
Kritéria hodnoceni BP % B C D E [rx | F Stupen hodnoceni
1 1,5 12 (|25 |3 4 5

Naro¢nost tématu BP X 2
Splnéni cilt BP X 2
Teoreticka ¢ast BP X 2
Analyticka ¢ast BP X 2
Stylistick4 a gramatické troveii BP X 2
Formalni Groveil BP X 55
Soucet 11,5

Poznamka: Hodnoceni jednotlivych kritérii oznaéte znakem ,,X* v pfislu$né fadce.
Soucet hodnoceni kritérii vypoététe vydélenim souctu stupiid hodnoceni Sesti.

Navrhne-li vedouci nebo oponent BP v kritériu 2 — splnéni cild BP stupeni nedostateéné (Fx
nebo F), je celd prace hodnocena nedostate¢né a komise po obhajobé rozhodne o koneéné
klasifikaci. Je-li nedostate¢né hodnoceno jiné kritérium mimo kritéria 2 vypoditd se navrh
znamky véetné tohoto nedostate¢né hodnoceného kritéria.

Tabulka B — Celkové hodnoceni BP

Interval Stupeii ECTS Slovni hednoceni
1,00 - 1,25 A Vyborné
1,26 — 1,75 B Velmi dobre N
1,76 — 2,25 C Dobie
2,26 -2.75 D Uspokojive
2,76 — 3,00 E Dostatecne
3,01 —4,00 FX Nedostatecné
4,01 —5,00 F Nedostatecné




Celkové hodnoceni a otazky k obhajobé BP:

Cilem predloZené BP je objasnéni fungovani procesu ve spole¢nosti Partners pfi vyuzivani
sitového marketingu.

V teoretické ¢asti byla provedena charakteristika zakladnich pojmU souvisejicich se sitovym
marketingem. Teorie se prolina i do analytické €asti prace, konkretné kapitola o finanénim
paradenstvi.

Analyza, ktera ma spise popisny charakter, je soustfedéna na bliz8i seznameni s finanénim
poradenstvim a s prostfedim firmy Partners. Pfi identifikaci slabych mist v systému a
kli€ovych prvkl uspéchu prodejniho modelu spoleénosti, by bylo vhodné vyuzit SWOT
analyzu, na jejimz zakladé mohla studentka navrhnout vhodna doporuceni pro zdokonaleni
sitového prodeje.

Uvedena analyza urcité prispéla k zamysleni a rozboru procesu ve spole¢nosti, postrada
vSak podklady pro autoréina vécna tvrzeni.

Rovnéz by bylo vhodné zaradit samostatnou kapitolu navrht a doporuceni.

Prace obsahuje celou fadu gramatickych chyb. U tabulek a obrazku neni uveden zdroj.

1. Na str. 24 hovofite o skuteéném poradenstvi firmy Partners. Mam za to, ze soucasti

kazdého zprostifedkovani finanénich produktu je i poradenstvi. Objasnéte toto tvrzeni.

2. Tvrdite, Ze poradci nemusi pinit kvoty v produkei a systém je nastaven na rovném
proviznim ohodnoceni.(str. 29)
Na str. 36 ale pisete, Zze poradci jsou placeni z provizi za sjednané smlouvy. Jak to
tedy ve skutecnosti je?

Navrh na vyslednou znamku BP: C/dobre
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