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ABSTRAKT

V teoretické Casti této prace je piedstaveno finan¢ni a danové poradenstvi. Dale je zde
popsana problematika tvorby rodinného rozpoctu. Jsou zde popsany jednotlivé produkty
konzervativniho zhodnoceni financi. Na konci jsou pfedstaveny slevy na dani, nezdanitelné
Casti zakladu dan¢ a statni prispévky. V praktické ¢asti jsou uvedeny nejznamé;jsi asociace
a poradenské spolecnosti. Je zde provedeno srovnani bankovnich produkti mezi vybrany-
mi bankami. Dale je zde provedena analyza rozpo¢tu a produkti vzorového klienta
s naslednou optimalizaci a doporu¢enim. Na zavér je zde zpracovan dotaznik prizkumu

vetejného minéni tykajici se dané¢ho tématu.

Kli¢ova slova: Rodinné finance, osobni finance, rodinny rozpocet, poradenstvi, konzerva-

tivni vkladové produkty, danové uspory

ABSTRACT

In theoretical part of this work, there is presented financial and tax consulting. Hereafter,
there is solving of problem with setting up of family budget. There can be find a describe
of products of conservative methodes for financial evaluation. At the end of these part the-
re are presented tax discount, zero-rated parts of tax base and state contributions. In practi-
cal part, wellknown asociations and consulting companies are presented. A comparison of
bank products among selected banks take a part here. Hereafter, there is an analysis of
budget and financial products for a sampled client with an optimalization and recommen-
dation. After all there is a questionnaire of public meaning about the discussed problema-

tics.

Keywords: Family finance, Personal finance, Family budget, Consulting, Conservative

deposit products, Tax savings
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UvVOD

Téma bakalaiské prace Rodinné finance z pohledu finan¢niho a dafiového poradenstvi bylo
zvoleno na zakladé zajmu o danou problematiku. Osobni ¢i rodinné finance se dotykaji
kazdého ¢loveka, proto je dulezité, aby lidé uméli fidit své finance a ptipadné je i zhodno-
tili. Finan¢ni gramotnost v této oblasti je velmi dulezitd. Bohuzel se stava, ze 1idé nejsou
dostate¢né finan¢né gramotni a Casto sjednaji nevyhodné produkty s ,.finanénim porad-
cem®, kterému jde jen o své vlastni obohaceni. O téchto pfipadech muzeme slySet také
v médiich. Cilem mé bakalarské prace je provést komplexni pohled na poradenské spolec-
nosti a vybrané bankovni produkty. Prace piedstavuje navod na tvorbu rodinného rozpoctu
a nasledného zvoleni vhodnych produktli pro daného klienta. Také je velmi dilezitd zna-
lost v oblasti dani. Dané jsou pro vétSinu lidi, velmi obtizné pochopitelné. Cilem prace
je ptiblizit nejcastéji vyuzivané slevy na dani, danové zvyhodnéni, nezdanitelné ¢asti za-
kladu dang a statni ptispévky, které mohou rodiny vyuzivat. Mnoho lidi ani nevi, co vse je
mozné odecist od zadkladu dané nebo od jaké Castky je mozné Cerpat statni prispévky

u vybranych produkta.

V teoretické ¢asti bude provedena deskripce finan¢niho a danového poradenstvi. Dale zde
budou informace tykajici se rodinnych financi. Pfi tvorbé rodinného rozpoctu je velmi du-
lezité, co nejpodrobnéji sledovat a €lenit piijmy, vydaje. V praci bude proveden popis jed-
notlivych produktt konzervativniho zhodnoceni financi. Posledni kapitola bude zahrnovat
danové uspory. Zde budou vysvétleny slevy na dani, nezdanitelné Casti zakladu dané.

Predstaveny budou i produkty, u kterych Ize Cerpat statni piispévky.

Praktickd cast bude zameéfena na predstaveni nejznaméjSich poradenskych spolecnosti
a asociaci. Bude zde provedeno srovnani vybranych konzervativnich produkti zhodnoceni
financi ve Etyfech univerzalnich bankach. Budou zvoleny nejpouzivanéjsi a nejznamé;jsi
banky. Tyto banky budou zvoleny proto, aby bylo mozno srovnat v§echny vybrané produk-
ty. Dale zde bude provedena analyza rozpoc€tu, stavajicich produkti a dafiovych tspor vzo-
rového klienta. Budou navrhnuta doporuceni pro daného klienta véetné vybéru vhodnych
produktt a snizeni danového zatizeni rodiny. Prace poskytuje jednoduchy navod na tvorbu
a sestaveni rozpoctu, vhodné rozlozeni financi do danych produktii, sniZeni odvodu dani
mozné Cerpani statnich pfispévki u danych produkti. Na zavér bude provedeno vyhodno-
ceni dotaznikového Setfeni. Otazky v prizkumu budou navazovat na tuto bakalatskou pra-

Ci.
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CILE A METODY ZPRACOVANI PRACE

Cilem zpracovani prace je analyza a optimalizace rodinného rozpoétu a jeho aplikace
na vzorového klienta — rodinu Soukupovych. Dil¢im cilem bakalaiské prace je analyza
pfijmu, vydajl, majetku, stavajicich produktti a vyuziti slev na dani. Dal§im dil¢im cilem
je analyza vybranych konzervativnich produkti zhodnoceni financi na ¢eském financnim
trhu a nésledné srovnani danych produkti mezi vybranymi bankami. Zpracovani tohoto
problému je pro rodinu Soukupovych, pfipadné i dalsi rodiny, velkym piinosem. Posled-
nim diléim cilem je zpracovani vyzkumu, ktery analyzuje souCasnou situaci a vnimani

vetejnosti v otazkach reflektujici bakalarkou praci.
Ve své praci vyuziji nasledujici metody:

e Metoda literarni reserSe — formou této metody je zpracovana teoreticka ¢ast baka-

larskeé prace, ktera je dllezita pro zpracovani praktické ¢asti

e Metoda analyzy — tato metoda je pouZita pii tvorbé a nésledné optimalizaci rodin-

ného rozpoctu, produktd a danovych uspor

e Metoda tizen¢ho rozhovoru — tato metoda je pouZita pii zjistovani podrobnéjSich
informaci ohledné konzervativnich produkti zhodnoceni financi ve vybranych ban-

kach

e Metoda dotazovani — tato metoda je pouzita pti vyzkumu vefejného minéni o fi-
nan¢nich, dafiovych a bankovnich sluzbach, o vyuzivani vybranych bankovnich
produktl, o podani a obsahu danového ptfiznani a o vnimani osobnich ¢i rodinnych

financi

e Metoda syntézy — pomoci této metody jsou v bakalaiské praci zhodnoceny analyzy

a dany doporuceni
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. TEORETICKA CAST
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1 FINANCNI A DANOVE PORADENSTVI

1.1 Finan¢niho poradenstvi

Finan¢ni poradenstvi je rozsahla kategorie. Kazdy ¢loveék pod timto pojmem mize pied-
stavit néco jiného. Mnoho lidi v Ceské republice ma finanéni gramotnost na velmi nizké

urovni. Takovi lidé mohou vyuzit finan¢ni poradenstvi. (Janda, 2011, s. 21-26)

V Ceskoslovenské republice finanéni poradenstvi nemélo vyznam, protoze zde nebyla
konkurence bank. V roce 1989 doslo k zahajeni tzv. perestrojky, ktera vedla ke zménam
Vv bankovnim systému a centrdlné fizené ekonomiky. Zikon byl platny od roku 1990
a umoznil vznik novych podnikatelskych subjekti — bank. Také byl vytvoren dvoustupno-
vy bankovni systém. Po reformé zacaly vznikat nové penézni Uistavy, coZ umoznilo moz-
nost porovnavat nabidky produkt a postupny vznik finan¢niho poradenstvi. (Jutik, 2011,
s. 174-175)

Janda definuje poradce, jako ¢loveéka, ktery klienta vede jednotlivymi produkty a seznami
ho srizikem danych produktd. Také vytizuje veSkerou dokumentaci. Finan¢ni poradce
by mél poskytovat komplexni sluzby, zejména v oblasti zhodnoceni financi. M¢l by klienta
provazet po celou dobu, od sepsani smlouvy az po uskutecnéni pfedem danych cilt, infor-
movat ho o novinkach a vyvoji danych produktii. Bohuzel v praxi se lze setkat také
s takovymi poradci, kterym jde jen o vydélek. S klienty sjednaji mnohdy nevyhodné
smlouvy. Tito lidé se sice nazyvaji finan¢nimi poradci, ale nejsou jimi. Finan¢ni poradce

by se dal spise definovat jako ucitel finan¢nich produktt. (Janda, 2011, s. 21-26)

Asociace finanénich poradcti Ceské republiky definuje finanéni poradenstvi jako sluzbu,
kterou poskytuje finan¢ni poradce klientovi. Aby byla sluzba efektivni, je potieba zodpo-
veédnost, jak na strané poradce, tak na strané klienta. Poradce klientovi dava pouze alterna-
tivy, samotné rozhodnuti a plnéni finanéniho planu je na klientovi. (Asociace finan¢nich

poradcii Ceské republiky, spolek, c2014)

1.2 Darnového poradenstvi

Danové poradenstvi je v ¢eské republice upraveno zdkonem ¢. 523/1992 Sb., o danovém
poradenstvi a Komofe danovych poradcti. Aby se ¢lovék mohl stat danovym poradcem,
musi vykonat pomérné t€Zkou kvalifikacni zkousku, u které uspégji jen ti nejlepsi. Zkousky

VYV v

se muze zucastnit pouze Clovek, ktery uspésné dokoncil vysokou Skolu. Danovy poradce
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musi byt evidovan Komorou dafiovych poradcti CR. Je vazan ml&enlivosti a mél by vzdy
stat na stran¢ klienta. Zname né¢kolik typt danovych poradct: fyzicka osoba, daiiové pora-
denské spolecnosti, zaméstnanec daiioveé poradenské spolecnosti a interni danovy poradce.

(Komora dafiovych poradcti Ceské republiky, c2006-2015)

Danové poradentstvi je v zdkon¢ definovano jako: ,, Poskytovani pravni pomoci a financné
ekonomickych rad ve vécech dani, odvodu, poplatkit a jinych plateb, jakoz i ve vécech, kte-
ré s danemi primo souviseji.“ (Sbirka zadkoni a Sbirka mezinarodnich smluv, zakon

¢. 523/1992 Sh. §1a, c2016)

Danovy poradce by mél mit znalosti v oblasti ptimych i nepfimych dani a také ohledné
mezinarodniho zdanéni. Danovy poradci mohou spolupracovat s riznymi firmami, ale také
pomahat lidem napftiklad s dafiovym ptiznanim. Poradci poskytuji rady také v oblasti ti¢et-
nictvi a ekonomie. Danové poradenstvi se d& pfirovnat k pravnimu poradenstvi, tyto dvé

sluzby jsou si velmi blizké. (Danaii online, 2009)
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2 RODINNE FINANCE

2.1 Rodinny rozpocet

Novakova a Sobotka definuje rozpocet jako: ,, Souhrn prijmii a vydajii jedince ¢i celé do-

mdcnosti za urcité obdobi. “ (Novakova a Sobotka, 2011, s. 308)

Rozpocet také muzeme definovat, jako urcity plan piijmt a vydaja rodiny. (Kiyosaki,

Johnson, 2008, s. 91-92)
Zname 3 typy rozpoctu — piebytkovy, vyrovnany a deficitni.

Piebytkovy rozpodet je nejlepSim moznym rozpoctem, kterého miize rodina dosahnout.
Piijmy, které rodina ma, jsou vyss§i nez vydaje, které za danou dobu utrati. Pfebytkové fi-
nance pak miize rodina dale pouzit k vytvofeni rezervy nebo rozmnozeni penéz. Uspoiené
penize jsou urceny pro budouci spottebu. S rozpoctovym prebytkem se da krasné pracovat
a planovat. Rodina se mize rozhodnout, zda splati své ptipadné dluhy nebo penize radéji
uspofi. VSe zalezi na prioritach jedince. (Novakova a Sobotka, 2011, s. 308; Kiyosaki,
Johnson, 2008, s. 91-102)

Druhym typem rozpoctu je Vyrovnany rozpocet. Tento rozpocet se podaii malokomu.
Je to zplisobeno tim, Ze je témét nemozné aby rodina méla stejné piijmy i1 vydaje v daném

obdobi. (Novakova a Sobotka, 2011, s. 308; Kiyosaki, Johnson, 2008, s. 91-102)

Ttetim typem je Deficitni rozpocet. Ten vznika, pokud jsou vyssi vydaje, neZ ptijmy. Ten-
to typ neni moc pozitivni pro rozpocet rodiny, protoze se rodina mutze lehce dostat do pla-
tebni neschopnosti. Pravé pro obcasny schodek rozpo¢tu by méla mit rodina urcitou fi-
nanéni rezervu. Kratkodoby schodek miize byt zplisoben také tim, Ze je rodina nucena pla-
tit vydaje dfive, nez jim pfijdou piijmy. (Kiyosaki, Johnson, 2008, s. 91-102; Novakova
a Sobotka, 2011, s. 308)

Zakladem sestaveni dobrého rodinného rozpoctu by mélo byt disledné sledovani pfijmi
a vydaju a jejich analyzovani. Jelikoz se jedna o tok penéznich prostiedkt, mtze se rodin-
ny rozpocet nazvat také sestaveni cash-flow. Na rozpocet se 1ze podivat ze dvou hledisek.
Prvnim hlediskem je vysledek celkového rozpoctu za dané obdobi. Druhym hlediskem
je vysledek v pribéhu ¢asu. Ob¢ tyto hlediska jsou dulezité. Pokud rodina dostava piijmy
jednou za 3 mésice, avSak najem a ostatni ndklady musi hradit kazdy mésic, pak musi tvo-

fit rezervy a spravné rozvrhnout pfijmy a vydaje na delsi casovy usek. Smrcka také tvrdi,
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préce, proto je vétSina lidi ovlivnit nemtze. Vydaje ovSem zélezi ¢aste¢né na ¢lovéku sa-

motném, tudiz je mize snaze kontrolovat a fidit. (Smrcka, 2010, s. 94-101)

2.1.1 Prijmy rodiny
Hlavnim rysem piijmu je jejich omezenost a vzacnost. (Novakova a Sobotka, 2011, s. 308)

Obecné 1ze piijem definovat jako pfirtistek penéz. Kiyosaki definuje tfi druhy piijml —
pracovni piijem, pasivni piijem a piijem z portfolia. Prvnim a nej¢astéjSim piijmem
je Pracovni piijem. Jedna se o nejrozsifenéjsi metodu ziskavani penéz. Pod pojmem pii-
jem si vétSina lidi predstavi mzdu za praci. Mzda je obvykle vyplacena jednou za mésic.
Dalsi dva druhy ptijmi Kisyosaki popisuje jako efektivnéjsi, avSak ne moc rozsifené me-
tody ziskavani pfijmt. Druhou metodou je Pasivni pFijem. Jedna se o penize, které ¢lovék
obdrzi takzvang ,bez prace”. Do této kategorie patii zejména piijmy z prondjmu bytil
a nemovitosti. Lze sem zatadit piijmy ze spole¢nosti, které ¢loveék vlastni nebo v nich
ma podil. Dale pak pfijem z autorskych prav, coz je produkt dusevniho vlastnictvi. Muze
se jednat napfiklad o hudbu, knihu, softwarovy program, video. Pasivni piijem je vysled-
kem minulych udalosti, které piinasi penize v budoucnosti. Tretim metodou je PFijem
z portfolia. Jedna se o penize, které ¢loveék obdrzi diky své investici do cennych papirt.
Tato metoda funguje obdobn¢ jako pasivni pifijem. Také jsou to penize ,bez prace®.

(Kiyosaki a Lechter, c2005, s. 70-71)

Novékova a Sobotka rozdéluji piijmy do ctyf kategorii. Prvni kategorii jsou PFijmy od
zaméstnavatele. Tento druh pfijmi ma témét kazda rodina. Do téchto ptfijmil Sse pocita
nejen mzda, ale také rizné benefity od zaméstnavatele — piispévek na stravu, cestovné.
Druhym typem jsou Socialni pFrijmy. Jedna se pifedevsim o finan¢ni vypomoc od statu pro
nizkopfijmové rodiny. Novékova a Sobotu zde ftadi naptiklad penéZitou pomoc
V matefstvi, oSetfovné, rodiCovsky ptispévek, pridavek na dité, prispévek na bydleni, pod-
poru v nezaméstnanosti, porodné, pohiebné. Tietim druhem jsou Mimoiadné piijmy.
Jedna se o ptijmy, které jsou neocekdvané - penézité piijmy z dard od pfibuznych, vyher,
prodeje véci. Ctvrtou kategorii je P¥ijem rezidualni. Tento piijem je asi nejlep$im moz-
nym piijmem. Jedna se o pasivni pfijmy z véci, které rodina vlastni. Do této kategorie spa-

daji ptijmy z pronajmu, cennych papirt, dividend. (Novakova a Sobotka, 2011, s. 308-309)
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2.1.2 Vydaje rodiny

Vydaje jsou penize, které rodina utrati za své potieby. Vydaje jsou uréovany piijmy a také
prioritami. Jedinec se musi se rozhodnout, co za dany piijem zaplati ¢i koupi a ¢eho
se bude muset vzdat. (Novakova a Sobotka, 2011, s. 309-310)

Novakova a Sobotka definuje 7 druhti vydaji. Prvnim typem jsou Vydaje na béZnou spo-
Zde se zahrnuji bézné, kazdodenni nakupy, které jsou nezbytné k uspokojovani lidskych
potteb. Jedna se pfedev§im 0 potraviny, obleceni, drogerii. Dal§im velmi dalezitym a ne-
zbytnym typem jsou Vydaje na bydleni. Zde se sleduji vSechny zaplacené ¢astky tykajici
se domova. Mulze se jednat o platby za prondjem, udrzovani domu, opravy. Novakova
a Sobotka zde tadi vydaje tykajici se chodu domova - za vodu, energie, televizni vysilani,
internet, poplatky za odpady, piispévky do bytovych fondl. Tietim typem jsou Vydaje
na vzdélani, volny ¢as a zabavu. Vydaje na vzdélani jsou predevs§im platby, které jsou
nutné pro vzdélani déti — ucebnice, skolni vylety, poplatky skole, cestovné. Dale pak plat-
by za vSeobecné vzdélavani, jako jsou noviny, Casopisy, knihy. Spadaji sem také vydaje
vynalozené na traveni volného ¢asu, konicky napt. nakup vybaveni, které je nutné pro urci-
ty konicek. Nebo také penize za potizeni domaciho mazlicka, vSechny vydaje s nim spoje-
né, ndvstévy kin, restauraci, sportovnich zatizeni, posezeni s prateli. Novakova a Sobotka
zde také tadi vydaje na dovolenou. Dalsi kategorii jsou Vydaje na ochranu. V této kate-
gorii se sleduji vSechny typy placeného pojisténi. Platby za pojisténi lze hradit za urcité
casové obdobi, zpravidla mésic nebo rok. Tyto platby je tfeba rozpocitat do danych caso-
vych tsekt, aby byly fadné rozloZeny. Patym typem jsou Vydaje na spoieni. Strukturu
téchto plateb si urcuje jedinec sam, dle svych piijmi a cili. Novakova a Sobotka zde tadi
vydaje, které se kazdy rok ¢i mésic pravidelné odecitaji. Pokud probiha platba ro¢né, musi
se opét rozpocitat, kolik z ro¢ni platby odpovidd danému obdobi. Predev§im jde o platby
zatyto produkty: stavebni spofeni, penzijni piipojiSténi, investi¢ni fondy, terminované
vklady atd. Dalsi kategorii vydaju jsou Vydaje na dluhy. Zde jsou zahrnuty vSechny dlu-
hy, pujcky, které rodina nebo jedinec ma a tudiz je musi splatit. Jedna se predevsim o hy-
potéku, rtizné druhy uvérl, kontokorent, piijcky od ptibuznych ¢i kamarada, cerpani povo-
len¢ho debetu. Poslednim druhem jsou Ostatni vydaje. Do této skupiny fadime vSechny

vydaje, které nelze zatadit do predchozich skupin. (Novakova a Sobotka, 2011, s. 309-310)

Smrcka déli vydaje pouze na povinné, nutné a zbytné. Povinné vydaje musi rodina zapla-

tit, protoze je k nim vazana uréitou smlouvou. V piipad¢ nezaplaceni téchto plateb by moh-
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lo dojit k moralnim nebo penéznim sankcim. Povinné vydaje se dale d¢li do Sesti kategorii.
Prvnim typem jsou vydaje za dluhové sluzby- vynalozeni penéznich prostiedkil na splatky
uvért, hypoték, udélenych pokut a pojistné. Druhou kategorii jsou vydaje na platby
ze smluv. Zde se fadi platby za najemné, zalohy i doplatky na energie, Gty za televizni,
telefonni a internetové sluzby. Dalsi kategorii jsou vydaje na platby dani. Dani z piijmu,
zZ nemovitosti, ale také socialni a zdravotni pojisténi. Ctvrtym druhem jsou vydaje na vy-
zivné. Tyto vydaje by pfi nezaplaceni byly trestnim ¢inem. Dalsi kategorii jsou platby
za jidlo ve Skolnich zafizenich a Skolné. Poslednim typem jsou vydaje za ¢lenské poplatky.
Zde se tadi platby za vyuzivani urcitych sluzeb nebo aktivit — sportovni zafizeni, politické
strany, spolky. Nutné vydaje nejsou povinné, ale Vv delsim c¢asovém horizontu jsou
pro klienty vyhodnéjsi, nez jednorazové platby. Jedna se piedevs§im o rtizné piedplatné.
Typickym nutnym vydajem je rocni jizdenka na méstskou hromadnou dopravu. Lze sem
také zapocitat vklad do stavebniho spofeni placeny ro¢né. Do nutnych vydaji zapocitava-
me i potraviny a oble€eni, pofizované pro rodinu nad ramec zbytnych vydaji. Tyto vydaje
je Casto obtizné rozClenit. Zbytné vydaje jsou vynakladany na zajisténi zakladnich lid-

skych potieb. Pfedevsim platby za jidlo, obleceni, drogerii. (Smrcka, 2010, s. 97-101)

2.1.3 Majetek a zavazky rodiny

Pro sestaveni komplexniho obrazu rodinného bohatstvi je potieba sestavit nejen rozpocet
piijml a vydaji rodiny, ale také majetkovy piehled. Hodnota majetku je oznacovéna jako
aktivum. Zavazky jsou oznacovany jako cizi zdroje, které spadaji do pasiv. Majetek
se urcitym ¢asem opotiebovava a tim klesa jeho hodnota (automobil, elektronika). Hodnota
majetku mize také stoupat (starozitnosti, umeélecka dila). Nejlepsi majetek, je ovSem ten,
ktery pfindsi pfijem (nemovitosti, cenné papiry, podily ve spole¢nostech). Odd¢lenou sku-

pinou majetku, je majetek urc¢eny k podnikani. (Novakova a Sobotka, 2011, s. 310-311)

Majetek se déli na nemovitosti (domy, pozemky, rekreacni zatizeni), movité véci (knihy,
televize, vybaveni domacnosti), finan¢ni majetek (cenné papiry, spofeni, penize), nehmot-
ny majetek (software, licence, znacky) a pohledavky (ocekavame splaceni dluhu). Zavazky
se d¢li na kratkodobé (ptjcky od ptibuznych, very od banky, dodavatelské aveéry- splatné
do 1 roku), sttednédobé (bankovni uvéry, finan¢ni leasing — na dobu 1 az 5 let) a dlouho-
dobé (hypotéky, dlouhodobé ptijcky — piesahuji dobu 5 let). Kdyz se od veskerého majetku
odectou veskeré zavazky, tak vznikne piehled o rodinném bohatstvi. (Novakova a Sobotka,

2011, s. 310)
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2.1.4 Optimalizace rodinného rozpoctu

Pokud jsou znamy vSechny vydaje a piijmy domacnosti, které jsou roz¢lenény a sestaven
rozpocet, mize se piejit k optimalizaci rodinného rozpoctu. Optimalizace znamena vybér
nejlepsi varianty dle pozadavk a cilii klienta. Smrcka uvadi dva zakladni typy optimaliza-
ce - snizeni vydaji a zvySeni piijmu. (Smrcka, 2010, s. 115-118)

SniZeni vydaju

Spousta rodin nema piebytkovy rozpocet, tudiz ani misto pro zvySovani pfijmd pomoci
ptebytkl. Proto je daleko dostupnéj$i metodou sniZeni vydajli, nez zvySeni piijmi. Mnoho
rodin trpi tzv. ,,spottebitelskou chorobou®. Jsou vynalozeny vyssi vydaje na urcitou sluzbu
nebo produkt, nez za kolik ho lze vyrobit doma. Typickym piikladem je stravovani
v restauracich. Tento vydaj je sice zbytecny, ale alespon ptinadsi uspokojeni potieby. Jesté
horsi jsou platby za nakoupené produkty a sluzby, které nejsou vyuzity nebo spotiebovany.
Typickym piikladem je nakup zbozi, které je ve slevé. Potraviny jedinec nakoupi levnéji
ve vEétsim mnozstvi, ale nestihne je spotiebovat a vyhodi je. Lidé jsou také velmi ovliviio-
vani reklamou, kterd vytvafi dojem, Ze dany produkt potfebuji. Diky reklamé spousta lidi
vyhodi penize za zbytecnosti. Je potieba projit vSechny vydaje a vyskrtat polozky, které 1ze
omezit. (Smrcka, 2010, s. 115-118)

ZvySeni prijmi

Pokud rodina vytvaii pifebytkovy rozpocet, je zde vEétsi moznost zvyseni budoucich piijmi.
Momentalni piijmy zvysit moc nelze. Pfjem ze zamé&stnani by lidé sice chtéli zvysit,
ale mzda je dana trzni hodnou prace. Clovék si mize zkusit najit lep§i praci nebo
k momentalnimu zaméstnani pfidat brigadu. Jednorazové lze zvysit piijem prodejem nebo

pronajmem nepotiebného majetku. (Novakova a Sobotka, 2011, s. 308-311; Smrcka, 2010,
s. 115-118)

2.1.5 Finan¢ni plan

Finanéni plan je tvofen finanénim poradcem kazdému klientovi piesné podle jeho financi,

majetku a cild. (Syrovy a Tyl, 2014, s. 11-12)

Dle Callaghana lze finan¢ni plan rodiny sestavit podobné, jako rozvahu u podniku.
Na levou stranu dame individualni aktiva, dle ryznych typt (Assets). Na pravou stranu pak
dame dluhy, také rozdélené do ruznych kategorii (Liabilities). (edited by George
Callaghan, 2012, s. 132)
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Finan¢ni plan slouzi pro tvorbu rezervy v ptipadé neo¢ekavané situace. Nejdiive si klient
musi stanovit cile, kterych chce dosahnout a ur¢it si, kolik penéz na né miize vyclenit. Také
je tieba se rozhodnout, zda penize na dany cil jiz ma klient k dispozici nebo si bude pravi-
deln¢ odkladat. Jakmile jsou urceny cile a k tomu pfislusné finance, mize se pristoupit

k vybéru konkrétnich produkti. Pti sestavovani planu Syrovy doporucuje toto poradi:

1) Cile — Klient si musi urcit, co bude chtit s naspofenymi penézi dé¢lat, co si bude
chtit koupit

2) Zdroje — kolik je klient schopen vydat financi, aby dosahl cilt

3) Rizika — jaké rizika mohou nastat a jak se jim branit

4) Prifadit cilim zdroje — rozdéleni celkovych financi mezi jednotlivé cile

Syrovy tvrdi, Ze bez planu si klient nemiiZe vybrat vhodné produkty. Plan by mé&l motivo-
vat a vést k vybranym ciliim. Pfece jenom se snadn¢ji utrati penize, které lezi na uctu, nez
ty, které si ¢lovek odklada na spotfeni. Kdyz je tvofen dlouhodoby finanéni plan, mize
se na trhu, i v zivoté klienta stat spousta véci. Pokud se tak stane, 1ze plan aktualizovat.
Projde se stary finan¢ni plan a znovu se ur¢i cile, zdroje, rizika a ptifadi se zdroje k cilim.
Plan by m¢l také ochranit pted ptipadnym budoucim dluhem, protoZe je zde utvotrena urci-
ta rezerva, tudiz se klient nedostane do krizové situace, ve které by byl nucen vzit si drahy

a nevyhodny avér. (Syrovy a Tyl, 2014, s. 11-20)
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3 PRODUKTY KONZERVATIVNIHO ZHODNOCENI FINANCI

3.1 Investovani a sporeni

Spofeni je pravidelné nebo jednordzové uloZeni ¢astky s pfedem znamym vynosem a ma-
lym rizikem. Pokud se vezme v potaz vyvoj inflace, neni ani u spofeni zcela jasny vynos.
Mezi spotfeni se fadi spofici UcCty, terminované vklady, stavebni spofeni. U investovani
nemame predem dany jisty vynos z vkladu, avSak vzhledem k vy$§imu riziku se ptedpo-
klada i vyssi vynos. Mezi investice patii akcie, investi¢ni certifikaty, dluhopisy, derivaty,
komodity a futures, kurzy mén a podilové fondy. Vzhledem k Sirokosti tématu je bakalat-
sk& prace zamétena pouze na konzervativni produkty zhodnoceni financi. (Syrovy a Tyl,

2014, s. 53)

3.2 Sporeni

,,SpoFit znamenda nespotiebovat vSechny financni prostiedky, ale odkladat je pro pripadné
budouci pouziti. V pripade, ze budeme chtit, aby se hodnota nasich nespotiebovanych fi-
nancnich prostredkii zvysovala, Fikame tomu jiz investovani ““. (Novakova a Sobotka, 2011,
S. 170) Spofeni nemusi znamenat zhodnoceni finan¢nich prostredkii. Jako spofeni se pocita
1 odkladani penéz ,,pod polstai“ nebo do pokladnicky. Ke zvoleni vhodného produktu
je nutné nejprve urcit, co se od spofeni ofekava. Vlozené finanéni prostiedky je mozno
ochranit pted inflaci, o¢ekavat od nich vynos (zisk) nebo jen naSetfit na drazsi véc. Vzdy

je tieba volit kombinaci nasledujicich cilt:

e Co nejvyssi zhodnoceni vlozenych financnich prostredka
e Jistota, Ze se dané penize neznehodnoti nebo o né klient nepiijde

e Co nejvyssi dostupnost, likvidnost finanénich prostredkt

Posuzuje se tedy vynos, riziko a likviditu. K tomuto posouzeni slouZzi investi¢ni trojuhel-

nik. Idealni je dosdhnout vSech tfi vrcholii zaroven, ale to nelze. (Novakova a Sobotka,
2011, s.170)
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Investicni trojuhelnik

vynos . _ . -
ldealni investice by splfiiovala tato kritéria:

ra ™y

A wysoky vynos,
¥ malé riziko,

| A vysoka likvidita.

- A

likvidita riziko
Nelze spinit viechny tfi pozadavky
Obecné plati: (vrcholy trojuhealniku)

(; vynos => A riziko = idealni investice neexistuje!

¥y riziko == ¥ vynos
e A

likvidita dosti zaleZzi na konkrétni investici

Obr. 1. Investicni trojuhelnik (Zdroj: Investicni trojuhelnik, c2014)

Janda definuje spoteni jako: ,, Pravidelné odkladani penéz, u kterého je predem znamda
urokovd sazba za casovou jednotku. ** (Janda, 2011, s. 51) Spotenim lze dosahnout malého
zhodnoceni, které pokryje alesponi inflaci s relativné nizkym rizikem. Spofit Ize pomoci
mnoha produktii, které jsou odlisné. Mezi produkty, které jsou uréeny ke spoteni, patii:
Sporici Ucty, terminované vklady, vkladni knizky, stavebni spoteni, hypote¢ni zastavni
listy, penzijni pfipojisténi, Zivotni pojisténi. (Janda, 2011, s. 51)

3.3 BéZny ucet

Jedna se o velmi vyuzivany bankovni produkt, ktery slouzi k ¢erpani finan¢nich prostied-
ka. Banky na téchto uctech vedou neterminované vklady klientd. BéZny et je uren pre-
vazné k aktivnimu pouzivani. K tomuto druhu uctu byva ziizena platebni karta. Karta slou-
zi k vybéru hotovosti pomoci bankomati nebo ji Ize pouzit k placeni u obchodnik na pla-
tebnich terminalech. Bézny ucet je urcen k uhradé€ plateb, které mohou byt pravidelné nebo
nepravidelné (jednorazové). Tyto platby se provadi na zakladé¢ piikazu k uhradé. K béznym
uctim lze také vydat Sekovou knizku. Tento bankovni produkt neni urcen k pravidelnému
spofeni, protoze zde neni urCena pravidelna ¢i jednorazova suma penéz, kterou by Kklient

musel vkladat. Vzhledem k tomu, Ze penize jsou klientovi kdykoliv k dispozici a banka

nema zaruku, Ze penize na Uc¢tu zstanou po n¢jakou dobu, jsou na tomto uctu nizké uroky,
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které nepokryji ani inflaci. Klient mtize ucet kdykoliv zrusit. Za vedeni uctu a sluzeb s nim
souvisejicich jsou ¢asto vysoké poplatky, takze nakonec klient zaplati vice, nez jsou vyno-
sy z tohoto Giétu. Urokova mira b&zného Gétu se pohybuje mezi 0 % az 0,5 % p.a. Neni
to vhodny produkt pro ukladani vétsiho objemu financnich prostfedkt. Bézny ucet lze také
sjednat spole¢né v kombinaci se spoficim kontem. (Cernohorska, 2015, s. 102-103, 111;
Novakova a Sobotka, 2011, s. 135-136)

3.4 Sporici ucet

Urokova sazba u spoficich G&td je o néco vyssi, neZ u béznych Géta. Obvykle se pohybuje
0d 0,15 % do 2 % p.a. Zalozeni uctu je velmi jednoduché, zpravidla staci prikaz totoznosti
a par minut ¢asu. N¢kde lze ucet zalozit 1 pres telefon nebo internet. V téchto ptipadech
je potieba podepsat smlouvu, takze se zalozeni uctu prodlouzi. Produkt je uréen spiSe
pro konzervativnéjsi klienty, kteti potiebuji mit své penize k dispozici. N&které banky do-
konce nabizi kombinaci bézného uctu a spoficiho uctu. Na tomto produktu jsou stejné
podminky, jako u bézného Gctu, jen s vys$sim urokem. Lze k nému vystavit i platebni kartu.
Tento et by mél slouzit pro tvorbu piipadnych financnich rezerv. Na bézném Gctu penize
znehodnocuje inflace, proto je dobré, alespon ¢ast penéz pievést na spofici tcet. Na ucet
muze jedinec kdykoliv pfeposlat své financni prostfedky z riznych uctt a také vkladat
penize v hotovosti. Klient miize své penézni prostiedky vybrat pouze prostiednictvim ban-
kovniho pfevodu na tcet ur€eny ve smlouvé, ptipadné pomoci platebni karty. Ze spoficiho
uctu neni mozné hradit bezhotovostni platby, pokud neni zfizen specidlni kombinovany
ucet (kombinace bézného UcCtu se spoficim uctem). VéEtSina bank se fidi pravidlem D+1.
Penize by mély byt dalsi nasledujici den na uctu. VétSinou je ovSem tieba pocitat
s minimalné¢ dvémi pracovnimi dny. Banky také nabizeji moznost auto-sweep. Pokud

si klient bude vybirat spofici ucet, je tfeba polozit si nasledujici otazky:

e Jaky minimalni vklad je potieba na ucet vlozit?

e Jaky je minimalni zGstatek pro to, aby se ndm penize troc€ily?

e Jaka je vypovédni lhita?

e Jaky zvolit typ tiroceni?

e Jaké zvyhodnéni jsou k Gétu nabizeny? (Pokud klient vyuziva vice produktu u jed-
né banky, mize mu banka nabidnout lepsi tiroceni nebo jiné vyhody)

e Je ucCet veden zdarma, piipadné jaky je zde poplatek za vedeni uctu?
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Na trhu se objevuje celd skala spoticich ucti, nékteré maji vlastnosti terminovanych vkla-
da. Neékteré banky maji podminéno zalozeni spoficiho Gc¢tu tim, Ze u nich klient musi mit

zalozen i bézny ucet. (Janda, 2011, s. 52; Novakova a Sobotka, 2011, s. 174-175)

3.4.1 Détska konta

Specidlnim druhem spofeni jsou détska konta. Jednd se o urcitou kombinaci bézného
a sporiciho uctu. Tento ucet ma funkce jako bézny tucet, ale s vyssi urokovou sazbou,
na kterou se vétSina bank snazi naldkat klienty. Ziidit détské konto miize zakonny zastup-
ce, nejcastéji rodi¢. Zalozit ucet 1ze u vétSiny bank od narozeni ditéte. Pouze nékteré banky
maji nastaven limit v€ku pro zalozeni konta. Tento ucet je urcen pfedevSim pro déti,
aby se naucili 1épe hospodafit s penézi a budovali si tak lepsi finan¢ni gramotnost. V osmi
letech je mozné k tomuto G¢tu vystavit platebni kartu. Pomoci této karty mohou déti vybi-
rat hotovost z bankomatti nebo platit kartou u obchodnikd. Rodi¢e maji prostfednictvim
poductu a nahledu na internetové bankovnictvi moznost kontrolovat hospodaieni ditéte
s penéznimi prostfedky. V 15ti letech se obvykle preklopi détské konto na studentsky ucet
nebo ucet pro mladé. Détskymi ucty si banka ziskdva nové klienty. Pfepoklada, Ze pokud
si dit¢ zvykne na ur€itou banku a jeji sluzby, bude s timto u¢tem pokracovat i ve starSim
véku. Vyhodou také je, ze u détskych kont neni spousta sluzeb zpoplatnéna. (Janda, 2011,
S. 75-76)

3.4.2 Sporeni na vzdélani

Spofeni na vzdélani je specifickym druhem spofeni. Jedna se o ucelové spoteni na kon-
krétni vydaje, které vzniknou v souvislosti s budoucim studiem. Toto spofeni je urcené
spise pro mladé lidi, ale mohou ho sjednat i zakonni zastupci nebo rodice. (Cernohorska,

2015, s. 114)

3.5 Terminované vklady

Terminované vklady lze rozd€lit na dva druhy. Prvnim je Terminovany vklad na dobu
urcitou. Je to vklad s pevné danym terminem napi. na 7 dni, na 1 rok. Jako termin splat-
nosti mize byt uréen konkrétni den. Druhym je Terminovany vklad s vypovédni lhiitou.
Vklad nemé piesné stanovenou dobu trvani. Pfed vybérem musi klient nejprve vklad vy-
poveédet a az po uplynuti urCité, sjednané lhlity mize penize vybrat. Lhiity se pohybuji
od jednoho mésice az po nekolik let. Jedna se o pomérné vyhodné uroceny bankovni pro-

dukt, pokud klient vi, Ze penize nebude urcitou dobu potiebovat. Pfi zalozeni produktu
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je vétsinou uréena minimalni ¢astka vkladu a také vypovédni lhita. Minimalni Castka
se nejcastéji pohybuje mezi 5ti az 100 tisici korunami. Nejkratsi sjednana doba je nékolik,
zpravidla 7 dni, nejdelsi pak 5 let. Klient se mtize dostat do situace, kdy bude nucen vklad
vybrat diive. V takovém ptipad¢ bude sankciovan. Ve vétsiné ptipadt dokonce ztrati ¢ast
své vlozené &astky. Urokové sazba je bud’ fixni, pohybliva nebo lze vyuZit kombinace
obou variant. Fixni urok je urcen pii zalozeni vkladu a po celou dobu zlstava stejny. Jiz
na zacatku si klient mtize spoéitat, kolik dostane za danou dobu vyplaceno. Pohyblivy trok
se méni dle aktualnich trokovych sazeb a situaci na bankovnim trhu. Pokud se o¢ekava
pokles urokovych sazeb, je lepsi zvolit fixni troceni vkladi. Pokud se naopak ocekava
vzrist Grokovych sazeb, je lepsi zvolit pohyblivé troéeni vkladi. (Cernohorska, 2015,

s. 113-114; Novakova a Sobotka, 2011, s. 175; Terminované vklady, c1998-2016)

3.5.1 Revolvingovy terminovany vklad

Revolvingovy terminovany vklad se po uplynuti sjednané doby automaticky prodlouzi.
Ve vétsin€ bank lze tento vklad vybrat pouze v den skonéeni doby vkladu. Pfed automatic-
kym prodlouzenim vkladu je dana lhiita pro manipulaci. Vklad v této lhlit¢ mizeme vybrat,
vyplata probih4 vétSinou pfevodem na bézny ucet. Béhem této doby lze také navysit castku

vkladu. (Janda, 2011, s. 60; Novakova a Sobotka, 2011, s. 175)

3.5.2 Modifikace terminovanych vklada

Jde o rozsiteni bézného terminovaného vkladu, jeho inovaci. Jedna se ptedev§im o bonu-
sové, strukturované, kombinované, prémiové a garantované vklady. Jednotlivé produkty
se od sebe jen drobng lisi. U urcitych terminovanych vkladi spolu s osobnim uctem
Ize vyuzit funkci auto-sweep. Tato funkce se nékdy také nazyva autopilot. Sluzby lze vyu-
zit, pokud klient ma v téze bance osobni Ucet a zaroven jiny spotici produkt (spofici ucet,
terminovany vklad). Klient si na osobnim Uc¢tu nastavi ur¢ity limit, ktery mu postaci
na pokryti vydaju a ptipadnou rezervu. Pfijmy nad ramec tohoto limitu mu pak automatic-
ky odchézi na jiny, spofici produkt. Tato funkce je velmi vyhodna, protoze penize nelezi
zbyte¢né na UcCtu, ale zhodnocuji se. Mezi modifikovany terminovany vklad byla v 90. le-
tech povazovana bankovni a vkladova renta. (Janda, 2011, s. 54, 59-63,; Senkﬁové, 2010,
s. 119-120)

Strukturované terminované vklady jsou rozdé€leny do vice casti a také urok je rtzné

kombinovan. Prvnim typem je vklad, kde je pevné dand nizka trokova sazba po celou lhii-
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tu trvani vkladld a k tomuto vkladu se pak pfipocitd vynos z obchodni Cinnosti. Jelikoz
ma banka penize k dispozici, investuje je do nepfili§ rizikovych obchodii. Druhym typem
je terminovany vklad, kde je dan pevny, vyssi vynos, ale jen po uréitou dobu trvani pro-
duktu. Po skonceni pevné urokové sazby, banka dany vklad investuje a podle toho se odviji
ptipadny dali Girok. Banka negarantuje vynosy z obchodni &innosti. Urokova sazba se mé-

ni dle zmén finan¢niho trhu. (Janda, 2011, s. 59-63,; genkyfové, 2010, s. 118)

Kombinovany terminovany vklad spojuje dva a vice produkty do jednoho. Klient si ma-
ze sjednat bézny terminovany vklad s kombinaci naptiklad podilového fondu. Je to spojeni
produktu s nizkym a vysokym rizikem a k tomu odpovidajicimi vynosy. Také si mtze kli-
ent sjednat terminovany vklad ve spojeni s béznym uctem. Tyto Gty jsou vazany uréitym
omezenim napf. minimalni vySe vkladu, ktera nelze po dobu trvani ménit.(Janda, 2011,

s. 59-63; Senkyiova, 2010, s. 120)

U Prémiovych vkladu Ize ziskat navic vynos v podob¢ prémie, kterd zavisi na slozeni
vkladu. Tato prémie miize byt neomezen¢ vysoka. Banka investuje dané penize do predem
vybraného trhu nebo aktiva. Klient nemiize nikdy pfijit o sviij vklad, protoze veskeré riziko

nese banka. (Janda, 2011, s. 61-63)

Garantované vklady se oproti strukturovanym vkladim ned¢li na zadné casti. Cela vlo-
Zena Castka je investovdna bankou na finanénim nebo kapitdlovém trhu do vice rizikovych
investic. Banka navic garantuje nejen vraceni vlozenych prosttedki, ale 1 dany vynos, kte-

ry musi klientovi uhradit i v pfipad¢ ztraty. (Janda, 2011, s. 61-63)

Bonusovy terminovany vklad znamena, ze k béznému vkladu ziskame jesté né&jakou vy-
hodu, urcity dodatkovy bonus. Tento bonus miiZe zohledilovat vysi vloZenych penéZznich
prostiedkli nebo délku vkladu. Nejcastéji je vyhodou to, Ze po urcité dob¢€ je ndm vyplacen

vvvvvv

(Janda, 2011, s. 59-63; Senkyiova, 2010, s. 119)
Terminovany vklad v cizi méné

Ceské banky také nabizeji vedeni terminovanych vkladi i v cizi méng. Nejéast&ji se jedna
o vklady vedené v eurech. O vedeni uétu v cizich ménach nemaiji klienti v Ceské republice

skoro zadny zajem. (Senkytova, 2010, s. 120)
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3.6 Stavebni sporeni

Janda popisuje stavebni spotfeni dle Asociace Ceskych stavebnich spoftitelen takto: ,,Sta-
vebni sporeni je ucelovy druh sporeni, pri kterem vkladatel dlouhodobé uklada prostredky
u specializovanych banky. V pribéhu sporeni miize Cerpat statni podporu a po jeho skon-
Ceni ziskava, pri splnéeni dalsich podminek, narok na uvér ze stavebniho sporeni.* (Janda,

2011, str. 64)

Toto spofeni je urceno pievazné pro zajisténi bydleni. Vzhledem k vyhodnym podminkam
a poskytnuti statni podpory je vyuzivan i pro bézné ulozeni finanénich prostiedka. Uvér ze
stavebniho spofeni lze vyuzit k nakupu domu, bytu nebo stavebniho pozemku. Také jej 1ze
vyuzit k modernizaci, pfestavb&, modernizace &i rekonstrukci domu, bytu. Urokova mira je
docela nizka a pevné dana po celou dobu trvani avéru. VKlad lze vybrat diive, nez je sjed-
nana lhuta, ale neni to vyhodné, nedoporucuje se to. Vkladatel by pfisel o statni podporu a
ptipsané tiroky. (Cernohorska, 2015, s. 114; Janda, 2011, s. 64-67; Novakova a Sobotka,
2011, s. 170-173; Syrovy a Tyl, 2014, s. 176-178)

Stavebni spofeni a jeho poskytovani je v Ceské republice regulovano zdkonem o stavebnim
spofeni a statni podpote stavebniho spofeni ¢. 96/1993 Sb. V roce 2003 vysla novela zako-
na o stavebnim spoteni, ktera zménila podminky tohoto produktu. Stavebni spofeni uza-
viené nejpozdéji v roce 2003 jsou daleko vyhodnégjsi, nez ty, co byly uzavieny po roce
2003. Od té doby byl zakon nékolikrat novelizovan. Stavebni spofeni mohou poskytovat
pouze specializované bankovni instituce — stavebni spofitelny. V soucasné dobé je jich
v Ceské republice registrovanych 5 - Ceskomoravska stavebni spofitelna, Stavebni spofi-
telna Ceské spofitelny, Modra pyramida stavebni spofitelna, Raiffeisen stavebni spofitelna
a Wiistenrot - stavebni spofitelna. Nabidky jednotlivych spofitelen jsou téméf totoZné.
Je tfeba zvazit vstupni poplatek, ktery je ur€en procentem z cilové Castky. Obvykle se tato
sazba pohybuje kolem 1 %. (Cernohorsk4, 2015, s. 114; Janda, 2011, s. 64-67; Novakova
a Sobotka, 2011, s. 170-173; Syrovy a Tyl, 2014, s. 176-178)

Hlavni vyhodou je poskytnuti statniho pfispévku. Smlouvu jde uzaviit i na dit¢, hned
po jeho narozeni. Spofitelny nabizeji vyhodné€j$i podminky pro détské stavebni spoieni.
Klient mize mit uzavienych vice stavebnich spofeni, avSak statni ptispévek v celkovém
souctu nesmi piesahnout 2 000 K¢&. Na vyplatu mé narok ucastnik, ktery ma vklad alespon
6 let, ve smlouvach uzavienych pied rokem 2004 je to pouze 5 let. Pi zaloZeni stavebniho

spofeni je potfeba urcit cilovou castku, kterd je zakotvena ve smlouvé. Tato Castka vyja-
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dfuje finan¢ni potieby klienta, které budou potiebné k realizaci bytovych plant. Cilova
castka se sklada z financnich prosttedkt vlozZenych ucastnikem, statni podpory a troka
z vkladi. Do cilové ¢astky lze zahrnout také poskytnuti uvéru. Presdhnout cilovou castku
se nedoporucuje, protoze by nam z ni nenalezela statni podpora, 1ze ji vSak v prib¢hu trva-
ni smlouvy navysit. Pfi volbé cilové ¢astky je tieba zvazit 3 otazky. Kolik penéz si klient
bude moci pravidelné ukladat? Kolik finan¢nich prostiedki potiebuje K realizovani byto-
vého zaméru? Pokud bude poticbovat své zaméry dofinancovat pomoci tvéru, kolik
si bude chtit paj¢it? (Asociace Geskych stavebnich spofitelen, ¢2014; Cernohorska, 2015,
s. 114; Janda, 2011, s. 64-67; Novakova a Sobotka, 2011, s. 170-173; Syrovy a Tyl, 2014,
s. 176-178)

3.7 VKkladni knizky

Vkladni knizky patii spiSe k star§Sim typtim produkti. Velkou oblibu ziskaly hlavné kon-
cem 19. stoleti. V dne$ni dobé¢ jsou vkladni knizky nahrazeny jinymi spoficimi produkty,
hlavné spoficimi Géty. Klesa pocet klientt, ktefi tento produkt vyuzivaji. Pro zkusené kli-
enty ovSem mohou byt stadle dobrou mozZnosti, jak zhodnotit své financni prostredky.
Vkladni kniZka neni vdzéna smlouvou, jako u jinych bankovnich produktd. Klientovi
je vydana knizka, ktera je vedena na jeho jméno. Piedstavuje dokument, kde banka potvr-
zuje vklad. Neplati se poplatky za vedeni, banky si strhavaji poplatek pouze za zruSeni
aumoteni produktu, v piipadé kdy se vkladni knizka ztrati a musi byt vystavena nova.
Banky nabizi moznost vedeni vkladni knizky v eurech nebo dolarech. Touto cestou
Ize usettit za vedeni devizového uctu a s tim spojené poplatky. Nékteré banky také nabizeji
vkladni kniZky pro déti. Dfive tyto détské knizky byly vedeny na dorucitele, dnes to tak
nelze. Vkladni knizky ur€ené pro déti maji spoustu vyhod. Mezi hlavni vyhody patii vyssi
urok, bonusy (napf. prémie v den narozenin ditéte) nebo riizné slevy. Vklady se roci je-
denkrat ro¢né. EXistuje zde také lhita pro promlceni vkladu, ktera je 20 + 3 roky. To zna-
mend, Ze pokud stfadatel se svou vkladni knizkou 20 let nic neud¢€ld, ani se nezastavi
v bance ke kontrole vkladni knizky, bude vklad proml¢en a propadne bance. Po uplynuti
20ti let ma klient jest¢ 3 roky pro pfipadné vybrani hotovosti z vkladni knizky.
(Cernohorska, 2015, s. 112-113; Janda, 2011, s. 77-79; Novakova a Sobotka, 2011, s. 175-
177)

Vkladni knizky se dfive dé€lily na dorucitele a na jméno. Vkladni knizky na dorucitele

byly k 31. 12. 2002 zruSeny zakonem ¢. ¢.126/2002 Sb., z divodu harmonizace ¢eské le-



UTB ve Zliné, Fakulta managementu a ekonomiky 29

gislativy s pravem Evropské unie. Toto opatieni by mélo omezit prani Spinavym penéz.
Po této 1hute jiz neni mozné zakladat nové vkladni knizky na dorucitele, ani urocit stavaji-
ci. Klienti si mohli finan¢ni prostfedky vyzvednout az do roku 2012. Vkladni knizka
na dorucitele byla vazana heslem. S financnimi prostiedky mohl disponovat kazdy, kdo
ptredlozit vkladni kniZzku a k ni pfislusné heslo. Témto knizkam se také tikalo anonymni
vkladni knizky, protoze zde nebyly vedeny zadné udaje o majiteli. Druhym typem jsou
VKkladni knizky na jméno. Tyto knizky se vystavuji na konkrétni osobu. Se vkladem mi-
ze disponovat jen majitel vkladni kniZky, po ovéfeni totoznosti. U fyzickych osob je identi-
fikace pomoci obcanského prikazu. U pravnickych osob je ve, vkladni kniZzce uvedeno
identifikaéni ¢islo. (Cernohorské, 2015, s. 112-113; Janda, 2011, s. 77-79; Novakova
a Sobotka, 2011, s. 175-177)

Dal$im typem déleni je dle moznosti nakladani se vkladem. Produkt délime na vkladni
knizky s vypovédni lhlitou a bez vypoveédni lhity. Vkladni kniZky s vypovédni lhiitou
se daji pfirovnat k terminovanému vkladu. Pouzivaji se k dlouhodobé&jsimu ulozeni financ-
nich prostfedki. Tyto vklady jsou podminény vypovédni lhitou, kterd je dana od nékolika
mesicl po nékolik let, dle druhu vkladu. Penize je mozné vybrat i1 diive, ale jsou zde velké
poplatky a klient vétSinou ztrati i ¢ast svého vkladu. Obecné plati, Ze ¢im delsi vypoveédni
lhita a vyssi vklad, tim je 1 vyssi uroCeni. Tyto vklady lze jesté rozdélit na dvé skupiny.
Prvni je vklad, ktery lze vybrat po skonceni vypovédni lhity a druhou je vklad, ktery
se automaticky prodluzuje (podobné jako revolvingovy terminovany vklad). Vkladni
knizky bez vypovédni lhiity jsou urceny spiSe pro kratkodobéjsi uloZeni finan¢nich pro-
sttedkli. Klient miize kdykoliv disponovat se svymi penézi az do vySe svého zustatku.
(Anonymni vkladni knizky letos konéi — vite, jak z nich bez poplatku vybrat penize?,
c2012; Cernohorska, 2015, s. 112-113; Janda, 2011, s. 77-79; Novakova a Sobotka, 2011,
s. 175-177)

3.7.1 Vyherni vkladni knizky

V Ceské republice vyherni vkladni knizky vydava pouze Cesk4 spofitelna. Jedna se o uri-
tou loterii provozovanou pravé Ceskou spofitelnou. Vklad neni po celou dobu nijak Giro-
¢en, nejsou zde ani zadné poplatky za vedeni produktu. Vyherni vkladni knizky jsou pravi-
delné zafazeny do slosovani, které se konad 2x ro¢né. Slosovani probiha vzdy v mésici
kvétnu a listopadu. Minimalni vklad pro to, aby byla kniZka zafazena do slosovani,

je 1000 K¢. Hlavni vyhrou je 1 000 000 K¢, kterou ziska knizka s ptesné vylosovanym
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¢islem. Dalsi vyhry jsou urovany procentualni sazbou. Vyhrat Ize 100 %, 75 % nebo 50 %
z primérného vkladu. Vyherni vkladni knizka pfinasi vynoSy jen vV ptipadé vyhry.
(Cernohorska, 2015, s. 113; Janda, 2011, s. 78; Herni plan pro vyherni vkladni knizky

na jméno vydané Ceskou spofitelnou, a. s., c2015)

3.8 Hypotecni zastavni listy

Hypotec¢ni zastavni listy jsou ur¢itym druhem dluhopisti, které jsou ale velmi dobie zajis-
tény. Janda tvrdi, Ze se sice jedna o investi¢ni nastroj, ale vzhledem k nizkému riziku
a relativné dobrému vynosu lze hypotecni zastavni listy zafadit do spofeni, které je uréeno
pro konzervativngjsi klienty. Hypotec¢ni zastavni listy 1ze také nazyvat hypotekarni. Vyda-
vat je mohou pouze banky, které maji specialni licenci. Hypote¢ni zastavni listy jsou jisté-
ny dokonce dvakrat. Vydanim hypotecniho zéstavniho listu ziskd banka penize, které pak
muze pouzit pouze k poskytnuti hypotec¢niho véru. Prvnim rucitelem je banka, kterd za-
stavni list vyda a druhym rucitelem je klient, ktery se rozhodl vyuzit hypote¢niho véru na
uréitou nemovitost. List je tedy zajistén i bankou i nemovitosti. Uroky z hypoteéniho z-
stavniho listu nepodléhaji dani z pfijmi. Vstupni cena tohoto dluhopisu je vyssi. Cena za 1
list zacind nékde okolo 10 000 K¢. Vynos z dluhopisu se vyplaci rocné nebo je piimo
vstupni cena ponizena o ur¢itou slevu z nominalni hodnoty. Banky si mohou sami rozhod-
nou, zda produkt nabidnou v§em klientiim nebo jen klientim Privatniho bankovnictvi (kli-
enti s vétsim objemem finanénich prostiedkl v bance, obvykle nékolik miliont). Hypotec-
ni zastavni listy nemtze emitent odkoupit pted dobou splatnost, ale Ize je prodat na burze.

(Cernohorska, 2015, s. 115; Janda, 2011, s. 78-80)

3.9 Sporeni na diichod

Produkty penzijniho pfipojisténi lze rozdé€lit na 2 faze. Prvni je faze spotici, kdy si klient
pravideln¢ odklada urcitou castku. Druha faze je vyplatni, kdy dochdzi k samotnému inka-
su penéz. Penzijni pfipojisténi neni ze zdkona pojisténo, ale i tak se jednd o velmi vyuziva-

ny produkt. (Janda, 2011, s. 67-74; Syrovy a Tyl, 2014, s. 183-191)

3.9.1 Penzijni ptipojisténi, I1. pilir

V Ceské republice Ize penzijni piipojisténi sjednat jiz od roku 1994. Staré penzijni ptipo-
Jisténi, tzv. II. pilif byl kritizovan, proto v roce 2013 penzijni pfipojisténi proslo mnoha

zménami a vzniklo nové doplikové penzijni spoteni, tzv. III. pilif. Od 1. 1. 2013 jiz nelze
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sjednavat smlouvy penzijniho pfipojisténi II. pilife. Klienti ve II. pilifi se od roku 2016
musi rozhodnout, zda si prostiedky ze starého penzijniho pfipojisténi nechaji vyplatit
a nebo penézni prostfedky pievedou do III. pilife. (Janda, 2011, s. 67-74; Syrovy a Tyl,
2014, s. 183-191)

3.9.2 Dopliikkové penzijni sporeni, III. pili¥

Klient si sdm zvoli, do jakého fondu bude své penézni prostiedky vkladat, jakou investi¢ni
strategii zvoli. Fondy se d€li na ucastnické a transformované. V ucastnickych fondech
se dale ¢leni na konzervativni, vyvazené a dynamické. Obecné plati, ze mladsi klienti
by m¢li volit spise dynamictéjsi fondy a starsi pak konzervativnéjsi fondy. V prubéhu trva-
ni produktu je moznost zmény fondu. Od vybéru investi¢ni strategie se pak odviji irokova
sazba. Hlavnim zménou oproti II. pilifi je oddéleni majetku Ucastniki a akcionai. Stat
podporuje dichodové spofeni poskytovanim statnich ptispévki, dle mésiéniho vkladu
ucastnika. Za urcitych podminek, si klienti mohou také uplatnit danovy odpocet. (Janda,
2011, s. 67-74; Syrovy a Tyl, 2014, s. 183-191)

3.10 Zivotni pojisténi

Obecné 1ze pojisténi charakterizovat jako: ,, Védomé vytvareni financni rezervy k uhradé
potieb nebo Skod, které vzniknou pojisténym z nahodilych udalosti (nahodilych jevii, které
nesmi mit pravdépodobnost vyskytu 1, tzn. nesmi se jednat o jev jisty). Tato rezerva se Vy-
tvari z prostredkii pojistenych subjektii, tedy z pojistného, které je cenou za poskytované
sluzby nebo téz cenou za prevzeti rizika. “ (Novakova a Sobotka, 2011, s. 183)

Zivotni pojiiténi pojistovny nenabizi kazdému. Lze jej sjednat jen do uréitého véku. Pojis-
tovny si také klienty vybiraji dle zdravotnich rizik, pfed podepsdnim smlouvy musi klient
projit zdravotni prohlidkou. Zivotni pojisténi lze rozdélit na tii riizné typy, podle toho, ja-
kym zplsobem pojiStovny spravuji vlozené financni prostiedky — rizikové, investi¢ni
a kapitalové. Cena pojisténi se odviji od vysSe pojistné ¢astky, véku, pohlavi klienta a vyse
ptipadnych uvéru. (Janda, 2011, s. 117-122; Novakova a Sobotka, 2011, s. 187-192;
Smrcka, 2010, s. 170-176)

3.10.1 Kapitalové Zivotni pojisténi

Tento produkt kombinuje pojisténi pro piipad smrti, doziti a spofeni. Platby pojistného

jsou rozdéleny na dv¢ €asti. Prvni ¢ast jde na pokryti rizika, druhd ¢ast, kterou nazyvame
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kapitalova hodnota, je ddle zhodnocena. Pokud klient zemfe, pojisStovna vyplati ob¢ casti.
Pokud se klient dozije konce pojisténi, dostane vyplacenou kapitdlovou hodnotu vkladu.
Pojistovna kapitalové vklady dale investuje dle povolenych investi¢nich limit, které jsou
uréeny vyhlaskou. (Janda, 2011, s. 117-122; Novakova a Sobotka, 2011, s. 187-192;
Smrcka, 2010, s. 170-176)

3.10.2 Investi¢ni Zivotni pojiSténi

U tohoto typu pojisténi muze klient dosahnout vyssiho zhodnoceni vkladu. Klient si sam
V pojistné smlouvé zvoli pomér vkladu Kk investovani a na pojisténi. Také se uréi, do jakych
fondii budou penézni prostiedky vlozeny. V prib&hu pojisténi lze prenastavit vybér fondi.
Pojistovny negarantuji vynos. V piipad¢ smrti klienta je dana pevna castka. V ptipadé do-
ziti je vyplatni ¢astka vazana na hodnotu podilovych vkladi k datu skonceni pojisténi.
(Janda, 2011, s. 117-122; Novakova a Sobotka, 2011, s. 187-192; Smrcka, 2010, s. 170-
176)

3.10.3 Rizikové Zivotni pojiSténi

Slouzi pro zajisténi pozustalych v piipadé smrti klienta. V piipadé smrti pojisténce institu-
ce vyplati pfedem smluvenou ¢astku. U tohoto typu pojisténi je niz§i pojistné nez u pied-
chozich dvou typt. Pokud pojisténec ma nesplaceny avér ¢i hypotéku, 1ze sjednat specialni
uvérove zivotni pojisténi, kde pojistna ¢astka postupné klesa, stejné jako klesaji castky
nesplacenych uvéru. Na tento druh nelze uplatnit odpocet danového zakladu. (Janda, 2011,
s. 117-122; Novakova a Sobotka, 2011, s. 187-192; Smr¢ka, 2010, s. 170-176)

3.11 Pojisténi vkladi

Nekteré vklady musi byt ze zdkona pojistény. Jedna se o vklady u bank, stavebnich spofite-
len a druzstevnich zilozen, které maji sidlo v Ceské republice. Pojistné odvadi banka
a druzstevni zalozna Ctvrtletné ve vysi 0,04 % z objemu pojisténych vkladu, stavebni spofi-
telna pouze ve vysi 0,02 %. Diive nam k tomuto tcelu slouzil Fond pojisténi vkladd. Tento
fond se k 1. 1. 2016 transformoval na Garané¢ni systém finan¢niho trhu. Instituce spravuje
finan¢ni prostfedky fondu pojisténi vklada a také fondu pro feSeni krize. Nové jsou vklady
pojistény az do limitu 100 000 eur na jednu opravnénou osobu, v jedné bance. Diive
to bylo pouze 50 000 eur. Ve vyjimeénych, odivodnénych piipadech muze jit o pojisténi
vkladu az do 200 000 eur. Tyto vklady jsou vSak chranény pouze 3 mésice od pfipsani

na ucet. Automaticky jsou pojistény nasledujici druhy vkladi: Bézné ucty, spofici ucty,
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terminované vklady, Skarty - platebni ucet, vkladové ucty a vkladni knizky, které jsou
Vv ¢eské nebo cizi méné fyzickych a pravnickych osob. Nepojisténé touto instituci jsou
vklady vedené v pobockach zahrani¢nich bank. Tyto vklady jsou vSak pojisténé v zemi
sidla spole&nosti. (Cernohorska, 2015, s. 70-72; Fond pojisténi vkladd, c2016)
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4 DANOVE USPORY

4.1 Slevy na dani

Poplatnici dané na uzemi Ceské republiky mohou uplatnit riizné slevy na dani. Nékteré
Ize uplatnit jiz v prab¢hu roku, jiné az pfi ro¢nim zuctovani dané, formou podani danového
pfiznani. Tyto slevy se odecitaji od zakladu dané a tim se snizuje placena dan. U slevy
na vyzivované dit¢ mize byt uplatnén i daiiovy bonus. (Kucerova, 2016, s. 60; Markova,
2015, s. 48)

4.1.1 Sleva na poplatnika

Jedna se o zakladni slevu, na kterou ma narok kazdy poplatnik. Tuto slevu mohou uplatnit
i starobni dichodci, uchaze¢i o zaméstnani (vedeni na Gfad¢ prace) i matky na matefské,
rodicovské dovolené, pokud méli alespon po urcitou dobu v daném roce zdanitelné piijmy.
Roc¢ni sleva na jednoho poplatnika je 24 840 K¢, mésiéné pak sleva vychazi na 2 070 K¢.
(Kucerova, 2016, s. 61; Markova, 2016, s. 50)

4.1.2 Sleva na manzelku/manzZela

Sleva lze uplatnit pouze prostiednictvim rocniho zactovani. Mési€né uplatnit nelze. Sleva
je ve stejné castce, jako na poplatnika, tedy 24 840 K¢ roéné. Slevu je mozno uplatnit
i na registrovanou partnerku/partnera. Pokud manzelstvi vznikne nebo zanikne v prib&hu
roku, pocita se pomérna ¢ast vzdy k prvnimu dni v daném mésici. Pokud je tedy svatba

1. fijna, po¢itame 2/12 z dané slevy. Rijen se tedy nezapo&itava.
Sleva na manzelku/manzela 1ze uplatnit pokud:

e Osoba zije ve spole¢n¢ hospodatici domacnosti
e Hruby pfijem uplatnéné osoby nepiesahne 68 000 K¢ za rok
e Poplatnik neuplatiiuje vydaje formou pausalu
Pokud je manzel ¢i manzelka zaroven i drzitelkou prukazu ZTP/P sleva na dani se zdvoj-

nasobuje. Je tedy mozné odecist az 49 680 K¢ ze zékladu dané.

(Kucerova, 2016, s. 61; Markova, 2016, s. 50-51)
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4.1.3 Sleva na studenta

Slevu na studenta muaze uplatnit: ,,Poplatnik, po dobu, po kterou se soustavné pripravuje
na budouct povolani studiem nebo predepsanym vycvikem, a to az do dovrseni véku 26 let
nebo po dobu prezencni formy studia v doktorském studijnim programu, ktery poskytuje
vysokoskolské vzdelani az do dovrseni veku 28 let. © (Markova, 2015, s. 49) Slevu na studi-
um mohou uplatnit studenti prezen¢ni, kombinované i dalkové formy, a také studenti jazy-
kovych skol. Slevu nemohou uplatnit pouze studenti, ktefi maji celozivotni studium. Slevu
mohou vyuzit i zahrani¢ni studenti. Sleva se po¢ita vzdy k prvnimu dni v mésici, ve kterém
byla osoba studentem. Roc¢ni ¢astka ¢ini 4 020 K¢, mési¢né pak 335 K¢. (Kucerova, 2016,
s. 62; Markova, 2015, s. 49)

414 Sleva ZTP/P

Tato sleva je urCena pro drzitele pritkazu ZTP/P. Pokud mé osoba priukaz, ve kterém
je uvedeno, Ze je poplatnik pouze ZTP, nemize slevu uplatnit. Sleva ¢ini roéné 16 140 K¢,
mesi¢né pak 1 345 K¢&. Pocita se vzdy k prvnimu dni, ke kterému byla drziteli udélena kar-
ticka ZTP/P. (Kucerova, 2016, s. 62; Markova, 2016, s. 50)

4.1.5 Sleva nainvaliditu

Tato sleva je rozdélena dle stupné invalidity na zakladni a rozSifenou. Zakladni sleva
je poskytovana na invaliditu prvniho a druhého stupné a ¢ini 2 510 K¢ roéné, mésicné pak
210 K¢&. Rozsifena sleva je uplatnitelnd, pokud ma osoba invaliditu tfetiho stupné. Tato
sleva ¢ini 5 040 K¢, mésicné pak 420 K¢&. Pocitd se vzdy k prvnimu dni, ke kterému byl
osobé vyplacen invalidni diichod. K uznani dani je potfeba potvrzeni z Gfadu socialni spra-
vy, nikoliv potvrzeni od 1ékate. Také se doklada potvrzeni o vyplaceni invalidniho dicho-
du, aby se dokézalo, ze invalidita nebyla doposud zrusena. (Kucerova, 2016, s. 61;

Markova, 2016, s. 50)

4.1.6 Sleva pri umisténi ditéte do predskolniho zarizeni

Tato sleva byla zavedena v roce 2014. Jedna se o slevu, kterou lze uplatnit pouze pii ro¢-
nim z(¢tovani dané, mésiéné uplatnit nelze. ,,Vyse slevy za umisténi ditete odpovida vysi
vydaju prokazatelné vynalozenych poplatnikem za umisteni vyZivovaného ditéte poplatnika
V daném zdanovacim obdobi v zarizeni péce o deti predskolniho véku vcéetné materské sko-

ly podle Skolského zakona. “ (Markova, 2015, s. 50)
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Danovy zaklad se snizuje pouze o castku ,,Skolkovného nikoliv o ¢astky vynalozené
na stravovani. Lze také odecist provozni poplatek za drzeni mista ve Skolce, dité tam ani

nemusi chodit.
Sleva se maze uplatnit pokud:

e Dit¢ s poplatnikem zije ve spole¢n¢ hospodarici domacnosti (vlastni, osvojené, vy-
zenéné dité)

e U prarodicii 1ze uplatnit pouze tehdy, pokud maji dité svéiené do plné péce

o Castky nejsou zahrnuty v dafiovych vydajich dle §7 zakona o danich z p¥ijmt

e Lze uplatnit maximalné ¢astku, ktera je rovna minimalni mzd¢ (v roce 2015 - 9 200
K¢, v roce 2016 - 9 900 K¢) za kazdé dite

e Slevu mize uplatnit pouze 1 poplatnik, ktery nemusi souc¢asné¢ vyuzivat slevu na
vyzivované dité

(Kucerova, 2016, s. 62-63; Markova, 2015, s. 49-50)

4.1.7 Danové zvyhodnéni na vyZivované déti

Jedna se o jedinou slevu, ktera mize piejit az do zaporné dané. Lze ji uplatnit formou slevy
na dani, danového bonusu nebo jejich kombinaci. Slevu lze uplatnit roéné i mési¢né. Slevu
muze uplatnit jeden z poplatniki, s kterym dité Zije ve spolecné hospodatici domacnosti.
Maximalni vySe je u prvniho ditéte 13 404 K¢ ro¢né, tj. 1 117 K& mésicné. U druhého dité-
te sleva ¢ini 15 804 K¢ ro¢né, tj. 1317 K¢ mésicné. U tietiho a kazdého dalSiho ditéte
je pak sleva 17 004 K&, mésicné 1 417 K¢&. Danovy bonus Ize vyplatit pouze tehdy, pokud
ma poplatnik za dany mésic piijem alespon polovinu minimalni mzdy. Jestlize je dité drzi-

telem prukazu ZTP/P, dana sleva se zdvojnasobuje. Slevu mize poplatnik uplatnit na dité:

e Poprvé v mésici narozeni ¢i osvojeni ditéte

e Poprvé v mésici, kdy probéhne zapis na soustavnou ptipravu na budouci povolani

e Na nezletilé dit€ do 18ti let, véetné mésice 18. narozenin ditéte

o Zletilé dité, které se soustavné pfipravuje na budouci povolani

e Zletilé dit¢ do 26ti let, které se vlivem trazu nebo nemoci nemiize soustavné pri-

pravovat na budouci povolani a nemize ani pracovat

(Kucerova, 2016, s. 63-65; Markova, 2016, s. 51)
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4.2 Statni prispévky a ulevy na dani

4.2.1 U stavebniho sporeni

Mnoho lidi vyuziva stavebniho spofeni diky poskytnuti statniho ptispévku. Statni podporu
miize ziskat kterykoliv obéan CR. Na podporu mé také narok obdan Evropské unie, nebo
fyzicka osoba, pokud mé povoleni k pobytu nebo trvalé bydlisté v CR a piidélené piislusné
rodné cislo. Statni podpora u vSech smluv nyni ¢ini 10% z vkladu. U dfive uzavienych
smluv to bylo 25 % a poté 15 % z vkladu. Klienti musi mit stavebni spofeni uzavieno
na 6 let, az poté je mozné vklad vybrat, u starSich smluv 5 let. Statni ptispévek ¢ini maxi-
maln¢ 2 000 K¢ za rok na jednoho poplatnika. (Janda, 2011, s. 64-67; Syrovy a Tyl, 2014,
s. 176-178)

4.2.2 U zivotniho pojisténi

S Zivotnim pojisténim souvisi urcité danové vyhody. Poplatnik si mtize pfi ro¢nim za¢to-
vani dan¢ odecist ¢astku az do vyse zaplacené¢ho pojistného. Maximalné vsak 12 000 K¢.
Pokud by v dalsich letech poplatnik porusil podminky pro ziskani pfispévku, musel
by doplatit ¢astky, které mu byly v poslednich 10ti letech odeéteny od zakladu dané.
V piipadé€ rizikového zivotného pojisténi nelze uplatnit odpocet na dani. (Janda, 2011,

s. 117-119; Kucerova, 2016, s. 59-60)
Na odpocet mé poplatnik narok, pokud splni nasledujici podminky:

e Plnéni je sjedndno po 60 mésicich od uzavieni smlouvy

e Pinéni je nejdrive v roce, kdy poplatnik dosahne 60 let

o U pojistné smlouvy s pevné sjednanou castkou pro pripad doziti s pojistnou dobou
od 5 do 15 let ma sjednanou pojistnou castku alesporn 40 000 K¢ a u pojistné doby
nad 15 let alespon 70 000 K¢

e Podle podminek pojistné smlouvy neni umozZnéna vyplata jiného prijmu, ktery neni

pojistnym plnenim a nezaklada zanik smlouvy

(Kucerova, 2016, s. 59-60)

4.2.3 U penzijniho pripojiSténi

Stat se snazi podporovat spotfeni na diichod, a proto poskytuje statni ptispévky u doplitko-

vého penzijniho spofeni. VySe statniho ptispévku se odviji dle mésicniho vkladu ucastnika.
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Tab. 1. Vyse statniho prispévku v K¢ dle vkladu ucastnika doplitkového penzijniho spore-

ni v K¢ (Viastni zpracovani dle Syrovy a Tyl, 2014, s. 187)

Meésicéni vklad

300

400

500

600

700

800

900

1000

Statni ro¢ni ptispévek

90

110

130

150

170

190

210

230

U doplitkového penzijniho spoieni lze také uplatnit daflovy odpocet v rocnim zuctovani

dan¢. Maximalni Ize odecist 12 000 K¢, z plateb, které jsou nad 12 000 K¢. Aby si Klient

mohl uplatnit tuto slevu, musi si mésicné vkladat vice nez 1 000 K¢ do III. pilife dichodo-

vého spofeni. (Kucerova, 2016, s. 59)
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II. PRAKTICKA CAST
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5 FINANCNI A DANOVE PORADENSTVI V CR

Tato kapitola je zamétfena na subjekty piisobici na ¢eské finan¢nim trhu, nejznamé;jsi aso-
ciace, sdruzeni a profesné poradenské spolecnosti. Také je zde zminéna ochrana klienta

a eticky kodex.
5.1 Subjekty pusobici na finanénim trhu

5.1.1 Finandéni instituce

V Ceské republice ptisobi mnoho riznych spoleénosti, které nabizi sjednani velkého mnoz-
stvi finan¢nich produkti. Tyto instituce produkty ¢i sluzby vytvafti. Finanéni zprostifedko-
vatelé dané produkty ¢i sluzby nevyrabi, pouze je nabizi a pieprodavaji. Mezi finanéni
instituce mizeme zafadit: banky, druzstevni zalozny, finan¢né poradenské spolecnosti,
penzijni fondy, investi¢ni spolecnosti, pojisStovny, stavebni spofitelny, zdravotni pojistov-
ny, obchodniky s cennymi papiry, profesni asociace, finanéni skupiny, poskytovatelé pla-

tebnich sluzeb, sménarny. (Janda, 2011, s. 17-19; Popis finan¢niho trhu, c2016)

5.1.1.1 Banky

Jedna se o nejznaméjsi a nejpouzivangjsi financni instituci. Jejich ¢innost je fizena zako-
nem €. 21/1992 Sb., o bankach. Mezi hlavni ¢innost bank patii pfijiméani vklada a poskyto-
vani avérd. Banky mizeme rozélenit na univerzalni a specializované. Univerzalni banky
se zamétuji na poskytovani velkého mnozstvi rGznych produkti uréenych pro veskerou
klientelu. Specializované banky se zamétuji pouze na urcity druh klientdi, jedna se vétSinou
0 klienty privatniho bankovnictvi nebo na uréity poskytovany produkt. Typickym piikla-
dem je Hypote¢ni banka, ktera se zabyva poskytovanim hypotecnich uvért. Mezi speciali-
zované banky mutzeme zaradit také stavebni spofitelny. (Janda, 2011, s. 17-19; Popis fi-

nanc¢niho trhu, c2016)

5.1.1.2 Druistevni zdloZny

Druzstevni zalozny jsou mensi banky, které usiluji o ud€leni bankovni licence, aby se staly
»hormalnimi* bankami. Musi se tidit zdkonem ¢. 87/1995 Sb., o spofitelnich a vérnich
druzstvech. Pokud klient chce zalozit néjaky produkt v druzstevni zalozné, stava se zaro-
vefi jejim ¢lenem, druzstevnikem. Ceska narodni banka vykonava dohled nad druzstevnimi

zaloznami stejné, jako nad bankami. (Janda, 2011, s. 18; Popis finan¢niho trhu, c2016)
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5.1.1.3 Penzijni spolecnosti a pojist’ovny

Penzijni spolecnosti se zabyvaji produkty, které slouzi k zajiSténi financi v dichodovém
veku. Diive se sjedndvalo penzijni ptipojisténi (II. pilit), které se ovSem neosveédcil a jiz
se v Ceské republice nesjednava. Nyni penzijni spole¢nosti poskytuji produkt doplitkové
penzijni spoteni (III. pilif). Pojistovny nabizi produkty pro zajisténi rizik a ochranu pied
nenadalymi udalostmi. Jejich ¢innost je upravena dle zakona ¢. 277/2009 Sb., o pojistov-
nictvi. Dle svého zaméfeni se pojistovny déli na Zivotni, nezivotni, specializované a uni-
verzalni. Pojistovny se také mohou zajistit u tzv. zajisStoven. (Janda, 2011, s. 19; Popis
finan¢niho trhu, c2016)

5.1.2 Dohled CNB

V Ceské republice je dvoustupiiovy bankovni systém. Aby klienti vyuZivali bankovni insti-
tuce a jejich produkty, musi mit divéru ve finanéni stabilitu. Centralni banka (Ceska na-
rodni banka) kontroluje ¢innost ostatnich, obchodnich bank. Banky vykonavaji svou ¢in-
nost na zaklad¢ udéleni licenci od centralni banky. K udéleni licence v§ak musi splnit urci-

té organizacni, persondlni, technické a hlavné finanéni pozadavky. (Popis finan¢niho trhu,
c2016)
5.1.3 Asociace a sdruzeni profesné poradenskych spole¢nosti

Profesni asociace sdruzuji riizné druhy instituci, kvtli spoleénému rozvoji spole¢nych cild,
z4yjml. Cilem sdruzovani je také celkovy vyvoj a zlepSovani poskytovanych sluzeb
pro klienty. Mezi nejznaméjsi asociace patii Asociace finan¢nich zprosttedkovatell a fi-
nanénich poradcti CR, Unie spole¢nosti finanéniho zprostiedkovani a poradenstvi, Asocia-
ce Geskych stavebnich spotitelen, Ceska bankovni asociace, Komora dafiovych poradcit CR

a Asociace penzijnich spole¢nosti CR. (Janda, 2011, s. 18-21)
Asociace finanénich zprostiedkovatelii a finanénich poradci CR
Zkratka spolecnosti: AFIZ

Pravni forma: Zapsany spolek

Zalozeno: 2002

Pocet ¢lenii: 8

Hlavni cil: Ochrana klientli, rozvijeni sluzeb
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Tato asociace byla zalozena v roce 2002 tehdy jesté pod ndzvem Asociace registrovanych
investi¢nich zprostiedkovateli — ARIZ CR, ob¢anské sdruZeni. Do asociace mohli vstoupit
fyzické i pravnické osoby, které se zabyvali zprostfedkovanim a poradenstvim v investi¢ni
oblasti. V roce 2004 se spolecnost piejmenovala na AFIZ a rozsifila svoji pusobnost
na vSechny zprostfedkovatele a financni poradce. Asociace povazuje za svij hlavni cil
ochranu klientti a rozvoj sluzeb. Pokud spole¢nost vstoupi do této asociace, zavazuje
se dodrzovat eticky kodex. AFIZ také podporuje UNICEF. Pokud se klientim zda, ze do-
Slo k pochybéni na strané¢ poradce, mohou zde zaslat zadost, kterd je pak nasledné pre-
zkoumana. (Asociace finanénich zprostfedkovatelil a finanénich poradcti Ceské republiky,

z.s., ¢2010)

Unie spole¢nosti financniho zprostiedkovani a poradenstvi

Zkratka spole¢nosti: USF

Pravni forma: Zapsany spolek

ZaloZeno: 2006

Pocet ¢lent: 21

Hlavni cil: Profesni odpovédnost, dodrzovani etického kodexu, rozvoj kvality sluzeb

Unie sdruzuje pravnické a fyzické osoby, které ptisobi jako zprosttedkovatelé ¢i poradci
Vv oblasti financi. Unie se podili také na tvorbé legislativnich norem, jedna se predevSim
0 vyhlasky a natizeni. Také vytvaii spoustu pomocnych materiald, které slouzi k lepSimu
pochopeni piipadnych zmén. Spolupracuji s Ministerstvem financi a CNB. Unie tvrdi,
ze jejich c¢lenové jsou zavazani daleko pfisn€jSimi pravidly, nez jiné spolecnosti. Také
se ucastni raznych konferenci, kde propaguji finan¢ni poradenstvi. Klienti se mohou
na tuto unii obratit s piipadnou stiznosti, kterou nasledn¢ projedna Eticka komise. (USF,

c2014)

Ceska bankovni asociace
Zkratka spole¢nosti: CBA
Prévni forma: Zapsany spolek
Zalozeno: 1990

Pocet ¢lenu: 37
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Hlavni cil: Harmonizace ¢eské bankovni legislativy s legislativou EU, prosazovat a prezen-

tovat spolecné zajmy Clenii

Ceska bankovni asociace vznikla v roce 1990, tehdy pod nazvem Bankovni asociace. Cle-
nem se muze stat Ceska ¢i zahrani¢ni instituce, ktera ma udé€lenou bankovni licenci
od CNB. Je mozné také piidruzené ¢lenstvi, které je ureno k prezentaci zahraniGnich
bank. Asociace se zabyva tvorbou legislativy tykajici se bankovniho sektoru. Jeji ¢innosti
je i finan¢ni vzdélavani. Asociace se také zabyva kriminalitou ve finanénim a bankovnim
sektoru. V roce 2004 se stala &lenem Evropské bankovni federace. (Ceska bankovni asoci-

ace, c2016)

Asociace ¢eskych stavebnich sporitelen

Zkratka spole¢nosti: ACSS

Pravni forma: zapsany spolek

Zalozeno: 2000

Pocet ¢lenii: 5

Hlavni cil: Podpora a ochrana spolecnych z4jmu ¢lenti, podpora financovani bydleni

Asociace je urcena pouze pro stavebni spofitelny, které plisobi na eském finan¢nim trhu.
Dtive zde bylo 6 stavebni spofitelen. V roce 2008 se dvé stavebni spofitelny spojili
a od té doby ma asociace pouze 5 ¢lenl. Asociace podporuje vefejnost v tom, aby vice
mluvili o moznostech financovani bydleni, a tim podporuje vzdélanost a informovanost
V této oblasti. Také se snazi o to, aby lidé méli diveéru ve stavebni spotfeni a zakladali
si tento produkt. Asociace se stara o rozvoj sektoru spole¢né ve spolupraci s organy statni
spravy. Asociace je ¢lenem Evropského sdruzeni stavebnich spofitelen. (Asociace ceskych

stavebnich spofitelen, c2014)
Asociace penzijnich spole¢nosti CR
Zkratka spolecnosti: APS

Pravni forma: Zapsany spolek
Zalozeno: 1996

Pocet ¢lenti: 8

Hlavni cil: Prezentovat spole¢né cile ¢lentl, poskytovani poradenstvi, ochrana klienti
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Asociace byla zaloZena jiz v roce 1996. Cleny této asociace jsou penzijni spole¢nosti, které
pusobi na ¢eském financnim trhu. Vstup do asociace je dobrovolny. Asociace ma ziizeny
odborné komise, které se zabyvaji predev§im poradenstvim v oblasti spravy fonda, etiky,
platné legislativy. Asociace se také stara o harmonizaci ¢eského spofeni na diichod s pod-

minkami Evropské unie. (Asociace penzijnich spole¢nosti CR, c2009)

Komora dafiovych poradci CR

Zkratka spole¢nosti: KDP CR

Pravni forma: Zapsany spolek

Zalozeno: 1993

Pocet ¢lenti — Danovy poradci: 4 605

Pocet clenli — Poradenské spolec¢nosti: 898

Hlavni cil: Provadéni kvalifikacnich zkousek, podpora danového poradenstvi, dohled

Sdruzeni bylo zalozeno v roce 1993. Pokud chce fyzickéd ¢i pravnickd osoba vykonavat
dafiové poradenstvi musi se stat ¢lenem Komory dafiovych poradci. Clenstvi je ze zdkona
povinné. Pro vstup je také potfebné vykonat téZkou zkousku, kterou zvladne pouze 20 %
uchazecl. Tyto zkouSky zajistuje Komora danovych poradct, kterd také vede piipravné
kurzy na tyto zkousky. Zkousky jsou také upraveny zakonem ¢. 523/1992 Sb., o danovém
poradenstvi a Komote danovych poradcii. Komora ve spolupraci s Ministerstvem financi
vydava vyhlasky, zejména zkusebni ¥ad Komory dafiovych poradcti CR. Zkousky maji
zajistit odbornou a kvalifikovanou troven dafiového poradenstvi. Instituce ma 3 komory,
dle své ¢innosti. Prvni komorou je komora pro danové poradce. Ta slouzi ke komunikaci
danovych poradcti mezi sebou, zvySovani jejich znalosti. Dale pak zajistuje prezentaci
danovych poradcti Siroké vetejnosti. Druhou je komora pro danové poradenstvi, ktera
se stard o pfijatelné legislativni prostiedi pro vykon danového poradenstvi. Také se inspiru-
je v zahrani¢nim prostiedi a piipadné je aplikuje i v Ceské republice. Také dohlizi na to,
aby poradenstvi vykondvali pouze opravnéné a dostatecné kvalifikované osoby. Tteti ko-
morou je komora pro danové prostiedi. Hlavnim cilem je srozumitelnost v oblasti dani pro
Sirokou vetejnost, Usiluje o zjednoduseni vypoctu a vybéru dani. Komora také spolupracu-
je s jinymi komorami - Komora auditorti CR, Ceska advokatni komora atd. a také zajmo-

vymi organizacemi. (Komora dafiovych poradcti Ceské republiky, c2006-2015)
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5.1.3.1 Financné poradenské spolecnosti

Na rozdil od bank finan¢né poradenské spolecnosti sjednavaji prosttednictvim svych po-
radct produkty, které nejsou pouze od jedné spolecnosti. Jejich hlavni vyhodou je Siroka
nabidka produkti od riznych instituci. Finan¢ni poradci maji moznost porovnat jednotlivé
produkty a najit nejvhodnéjsi a nejvyhodnéjsi variantu pro klienty. Finanéné poradenské
spolecnosti se Casto prezentuji jako nezavislé ¢i privatni. V praxi to znamena, ze by porad-
ci nem¢li upiednostiiovat produkty jedné banky pied produkty jinych bank, ale najit
opravdu tu nejvyhodnéjsi nabidku napti¢ bankami. Aby finan¢ni poradci dodrzovali neza-
vislost, jsou odménovani pomoci tzv. provizniho systému. Za uzavienou smlouvu dostanou
uréitou, predem danou provizi a je jedno, od které banky produkt pochazi. V dotazniku
vefejného minéni (zpracovan v 9. kapitole) se potvrdilo, Ze lidé za nejznamé;jsi poradenské
spole¢nosti povazuji Broker Consulting, OVB Allfinanz, Fincentrum a Partners Financial
Services. (Janda, 2011, s. 18-19; Profesni sdruzeni a asociace, c2014-2016)

Broker Consulting

Pravni forma: Akciova spole¢nost
Zalozeno: 1998

Zakladni kapital: 100 910 448 K¢

Pocet finan¢nich poradci: vice nez 1 200
Pocet klientskych center: vice nez 100
Pocet klientti: vice nez 300 000

Spolegnost byla zalozena jiz v roce 1998. Broker Consulting ptisobi v Ceské a Slovenské
republice. Jedna se o stale se rozvijejici spole¢nost poskytujici finanéni poradenstvi. Spo-
le¢nost klientim poskytuje poradenstvi ohledné finan¢niho planovani a také sestaveni fi-
nan¢niho planu. Také poméha pravnickym osobdm s danoveé ucinnymi benefity pro jejich
zamé&stnance. Od roku 2014 spole¢nost nabizi také realitni sluzby a s tim spojené piipadné
financovani bydleni. Broker Consulting spole¢né s Jagr Team s.r.o. zalozila v roce 2005
charitativni sdruzeni Dobry skutek. Snazi se tak pomahat, kde je potieba. (Broker Consul-
ting, c1998-2015)

OVB Allfinanz

Pravni forma: Akciova spolecnost
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Zalozeno: 1992 (v CR)

Zakladni kapital: 16 500 000 K¢
Pocet externich pracovnikt: 5 173
Pocet zaméstnancii: 70

Pocet pobocek: 16

Pocet klientti: 1 200

Spolegnost byla zalozena v roce 1970. V Ceské republice byla registrovana v roce 1992
a od této doby zde pusobi. OVB pusobi ve 14ti evropskych zemich, kde ma mnoho partne-
ri. OVB zaujima komplexni piistup ke klientim s dlouholetou tradici. Funguje na principu
APS — analyza, poradenstvi, sluzby. Snazi se klientim usnadnit orientaci v nabizenych
produktech a najit nejvyhodnéjsi a nejvhodnéjsi feSeni. Ptihlizi také k moznostem vyuZiti
statni podpory. Jedna se o jedinou finan¢né poradenskou spole¢nost, ktera od roku 2006
pusobi na Frankfurtské burze. Od roku 2012 financuje chod charitativniho projektu Kou-
zelna ptani a také zde ptispiva. (OVB, c2014)

Fincentrum

Pravni forma: Akciova spolecnost
Zalozeno: 2000

Zakladni kapital: 700 700 000 K¢
Pocet finanénich poradcii: 2 600

Spoleénost puisobi v Ceské i Slovenské republice. V roce 2013 zanikla spolenost Fincen-
trum a nasledné vznikla nova spolecnost se stejnym nazvem. Fincentrum tvrdi, Ze ma dale-
ko kvalitnéjsi sluzby nez jejich konkurence, coz je jejich konkuren¢ni vyhoda. Pracuje po-
moci systému 4xD — dvéryhodnost, dlouhodobost, dynamika a dobré jméno. Cinnost
spolecnosti je rozdélena do nékolika oddilii, které spolu vzajemné spolupracuji. Prvnim
oddilem je Financni poradenstvi, které se stara o domacnosti i korporatni klienty. Druhou
divizi je Fincentrum Reality, ktery zajiStuje ndkup a prodej nemovitosti. Tieti divizi
je Korporatni obchod. Tato divize se soustied’'uje pfevazné na malé a stiedni podnikatele,
kterym nabizi komplexni poradenstvi pfimo dle pozadavki klienta. Ctvrtou divizi jsou

Spolecenské projekty. Jednad se predevSim o provoz internetovych portali zaméfenych
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na finance. Také kazdy mésic zvetejiiuje hodnoty Fincentrum Hypoindex®. Fincentrum

se také umistilo mezi 100 nejlepsimi firmami v Ceské republice. (Fincentrum, c2016)
Partners Financial Services

Pravni forma: Akciova spole¢nost

Zalozeno: 2006

Zakladni kapital: 100 000 000 K¢

Pocet finan¢nich proadcii: 2 200

Pocet pobocek: vice nez 66

Pocet klientti: 443 000

Spoleénost byla zaloZena v roce 2006, svoji ¢innost v Ceské republice zahdjila v éervnu
2007. Spolecnost se fidi heslem finan¢ni poradenstvi jinak. Partners tvrdi, ze si zaklada
na vysoké odbornosti svych finanénich poradcti a nabidce nizkonakladovych produkta.
Poradci maji ke klientim individuélni pfistup a nabizi komplexni sluzby a produkty. Také
dodrzuji eticky kodex a firemni kulturu. Partners se snazi vetejn¢ pomahat, proto podporuji
fadu charitativnich projektd. O dar mize pozadat kdokoliv, kdo je n&jak znevyhodnény.
Casto navrhy podavaji pfimo zaméstnanci s pfipadnou spolutéasti. Z jednotlivych navrhi

pak vyberou ty, které dar nejvice potfebuji. (Partners, c2016)

5.2 Ochrana klienta — eticky kodex

Eticky kodex finan¢niho trhu urcuje chovani finan¢nich instituci pomoci urcitych norem.

Instituce se dobrovolné zavazuji kodex dodrzovat. Kodex obsahuje 10 zékladnich pravidel:

1. Dodrzovani etickych a pravnich norem

2. Dodrzovani principu rovného a nestranného jednani, zakaz zneuziti asymetrie po-
staveni instituce a klienta

3. Vykon cinnosti s odbornou péci

4. Prithlednost a srozumitelnost informaci

5. Povinnost poskytovat dostatecné informace pred uzavienim smlouvy a v pritbéhu

Jjejtho trvani

o

Zakaz nevhodnych motivacnich postupti

7. Dodrzovani pravidel pro reklamni a propagacni cinnost
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8. Dodrzovani dobrych mravi, pravidel hospodarské souteze, obchodnich zvyklosti
a poctivého obchodniho styku

9. Dodrzovani ochrany osobnich udaju a ditvérnosti obchodnich informaci

10. Informace o postupu pro podani podnétu nebo stiznosti klienta a o zpiisobu jejiho
vyFizeni

(Eticky kodex fin. trhu, c2016)

Pokud se klientovi bude zdat, ze nékteré z pravidel bylo poruseno nebo, Ze finan¢ni in-
stituce pochybily, mize podat stiznost dané instituci. Pfipadn¢ se mlze obratit na pii-
slusnou asociaci (instituce musi byt jejim ¢lenem). Soucasti kodexu jsou také etické

kodexy danych asociaci. (Eticky kodex fin. trhu, c2016)
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6 CHARAKTERISTIKA RODINY

V této kapitole je cilem aplikovat finan¢ni planovani pfimo na konkrétni subjekt — rodinu.
Kazdy klient ma specifické pozadavky a vyzaduje individualni pfistup. Pro svou praci jsem
si vybrala konkrétni rodinu, kterou jsem pojmenovala Soukupovi. Rozeberu jejich finan¢ni
situaci, pfijmy, vydaje, majetek. Bude zpracovan rozpocet rodiny. Také zde bude analyza
stavajicich produktt a danovych ulev, které rodina vyuziva. Poté bude provedena optimali-

zace rodinného rozpoctu, produktti a daiiového zatizeni.

6.1 Zakladni udaje o rodiné

Mym vzorovym klientem je rodina Soukupovych. Jednd se o rodinu, kterd se sklada
Z manzell a dvou déti. Prvni dité se jmenuje Tomas a chodi na zakladni Skolu. Druhé dité
se jmenuje Veronika a chodi na stiedni skolu. Pan Soukup pracuje ve verejné spravé, jeho
¢isty mésicni piijem ¢ini 25 000 K¢. Pani Soukupova je zaméstnana v mensim obchtdku,
kde prodava ruzné maliiské potfeby a barvy. Jeji mési¢ni piijem ¢ini 12 000 K¢&. Rodina
zije v domg, ktery vlastni. Manzel¢é vlastni také chatu, ktera slouzi k jejich rekreaci. Obcas

chatu pronajmou. Zakladni udaje o roding jsou uvedeny v tabulce.

Tab. 2. Charakteristika rodiny (Vlastni zpracovani)

Clen rodiny Vek Piijem

Pan Soukup 45 let 25 000 K¢
Pani Soukupova 40 let 12 000 K¢
Veronika 16 let 0 K¢
Tomas 7 let 0 K¢

6.2 Analyza rozpoctu vybrané rodiny

V této kapitole budou bliZe rozebrany piijmy, vydaje a majetek rodiny. VSe bude rozclené-

no do jednotlivych kategorii. Také bude urcen druh rozpoctu.

6.2.1 Analyza pFrijmi

V této kapitole se budu zabyvat pfijmy rodiny. Roz¢lenim je do jednotlivych kategorii dle
kapitoly 2.1.3 teoretické casti. Rodina cerpa finan¢ni prostfedky predevsim formou mezd
ze zamé&stnani. Hlavnim Zivitelem rodiny je pan Soukup, protoze ma 2x vyssi piijem, nez

jeho Zena. Déti zatim na brigaddy nechodi, takze nemaji zadny piijem. Rozc¢lenéni piijmu
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je zobrazeno v nasledujici tabulce. Manzelé obc¢as o prazdninach pronajmou chatu. Souku-
povi odhadli, ze maji 5 n4jmi chaty za rok. Tyto pasivni pfijmy je potieba rozpocitat mezi
jednotlivé mésice. Z jednoho ndjmu ma rodina vynosy 6 000 K¢. Mezi piijmy mimotadné
fadim obcasnou finan¢ni vypomoc. Jedna se predevSim o finan¢ni dary k narozenindm,

jmenindm a Vanoctum. Tyto piijmy je také tfeba rozpocitat do jednotlivych mésici.

Tab. 3. Analyza prijmui (Vlastni zpracovani)

Druh ptijmu K¢

Piijmy ze zamé&stnani 25000 + 12 000 = 32 000
Socialni piijmy 0

Mimoftadné piijmy 1 000

Pasivni ptijmy 6 000*5 /12 = 2 500
Celkem 35500

6.2.2 Analyza vydaji

V této podkapitole blize rozeberu vydaje rodiny. Roz¢lenim je do jednotlivych kategorii
dle kapitoly 2.1.4 teoretické ¢asti. Prvni druh vydaji — béZna spotieba je pomérmé tézko
sledovatelny, jsou zde nezbytné vydaje, které rodina plati za jidlo, drogerii, obleceni.
V kolonce bydleni jsou zahrnuty penize na energie, poplatky obci, internet, televizi. V treti
kategorii jsou zahrnuty platby jizdného déti, a pak piedplatné Casopisu. Také jsou zde za-
hrnuty platby na rtizné vylety, dovolenou. V polozce ochrana jsou zahrnuty platby za rizné
druhy pojisténi. Ve spofeni jsou zahrnuty vydaje za produkty stavebniho spofeni a spoteni

na dichod. V ostatnich vydajich jsou zahrnuty neo¢ekavané platby.

Tab. 4. Analyza vydaju (Vlastni zpracovani)

Druh Vydaja K¢

Bézna spotieba 10 000
Bydleni 8 000
Vzdélani, luxus, zabava 4 000
Ochrana 3 000
Spoteni 3700
Dluhy 0
Ostatni 2 000
Celkem 30 700
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6.2.3 Analyza rozpoctu

Celkové prijmy rodiny za jeden mésic Cinni 35 500 K¢. Vydaje, které ma rodina za jeden
mesic jsou 30 700 K¢&. Rodiné kazdy mésic ziistdva na bézném uctu 4 800 K¢. Rozpocet
se tedy dé klasifikovat jako piebytkovy. Velmi pozitivni pro rodinu je to, Ze nema zadné
dluhy, které by musela splacet. V nasledujicich grafech je zobrazeno slozeni rodinného

rozpoctu — ptijmu, vydajl.

SloZeni pFijmu rodiny

B Pfijmy ze zaméstnani
= Mimotadné prijmy

B Pasivni pfijmy

Graf 1. Analyza prijmu rodiny (Vlastni zpracovani)

Slozeni vydaju rodiny

M BéZna spotreba

B Bydleni

m Vzdélani, luxus, zabava
B Ochrana

m Sporeni

 Ostatni

Graf 2. Analyza vydajii rodiny (Vlastni zpracovani)
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Z grafti se nam potvrdilo, ze 90 % piijmul rodiny je tvofeno pfijmy ze zaméstnani. Ostatni
polozky ptijmu tvoii méné nez 10 %. Z druhého grafu, kde je zobrazeno slozeni vydaji lze
vidét, Ze vydaje rodiny jsou piedevsim na béznou spotiebu a bydleni (59 %) — tedy nezbyt-

né vydaje.
6.2.4 Analyza aktiv — majetku rodiny

V této podkapitole jsou popsany aktiva rodiny. Rodina vlastni dim, ve kterém zije. Dale
pak ma chatu urCenou k rekreaci a osobni automobil. Majetek je Clenén v ndvaznosti
na kapitolu 2.1.5 teoretické prace. Cena nemovitosti byla stanovena odhadem. Cena auto-
mobilu byla stanovena jeho kupni cenou sniZzenou o ptipadné opotiebeni. Ve financnim
majetku je zahrnut zlstatek na bézném uctu. Jednd se o urCitou rezervu rodiny, ktera

se naskladala za urcitou dobu.

Tab. 5. Analyza aktiv — majetku (Viastni zpracovani)

Majetek K¢

Nemovitosti 3000 000 + 5 00 000 = 3 500 000
Movité véci 150 000

Finan¢ni majetek 42 000

Nehmotny majetek 0

Pohledavky 0

Celkem 3692 000

V grafu muze vidét procentualni slozeni aktiv neboli majetku rodiny. Je zde vidét, Ze rodi-
na ma témet vSechen svillj majetek soustfedén do nemovitosti, nejvétsi podil tvoti rodinny

diim a poté pak chata.
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Slozeni majetku rodiny

4%_ 1%
|

M Nemovitosti
B Movité véci

Finan¢ni majetek

Graf 3. Analyza majetku rodiny (Vlastni zpracovani)

6.3 Analyza stavajicich produktii rodiny

V této podkapitole budou rozebrany bankovni produkty, které rodina vyuziva. Jedna
se o klienty, kteti maji radi jistoty, boji se rizika, proto vyuzivaji pouze konzervativni pro-
dukty. V tabulce jsou produkty pana Soukupa seétené s produkty Pani Soukupové. Oba
dva maji stavebni spofeni, dopliikové penzijni spofeni a zivotni pojisténi. V ostatnim pojis-
téni jsou zahrnuty platby za pojisténi automobilu a domécnosti. VSechny platby, které jsou
placeny ro¢né&, byly teba rozpocitany na jednotlivé mésice. Do samostatné tabulky byl dan
bézny uclet, protoze se jedna o disponibilni zistatek nikoliv vydaj, jak je tomu v prvni ta-
bulce. Mé&si¢né rodiné na uctu ztstava 4 800 K¢, celkovy disponibilni zistatek je 42 000
Ke.

Tab. 6. Analyza stavajicich produktii rodiny (Vlastni zpracovdani)

Produkt Mg¢sicni platba v K&
Stavebni spofeni 2000 +1000= 3000
Spofeni na diichod 500 + 200 = 700
Zivotni pojisténi 500 + 700 = 1 200
Ostatni pojisténi 1 800

Celkem 6 700

Tab. 7. Analyza stavajicich produktii rodiny 2 (Vlastni zpracovani)

Produkt Mésiéni zustatek v K&
Bézny ucet 4 800
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6.4 Analyza cili klienta

V této podkapitole je popsano, ¢eho klient chce dosahnout. Nejprve si musime urcit cile
a poté k nim piifadit zdroje, které klient mize na dané cile pouzit. Prvni cilem je zajisténi
financi na vysokou $kolu pro syna. Syn by na vysokou $kolu mél nastoupit v 19ti letech.
Soukupovi také mysli na své stafi a chtéji si naspofit financni prostfedky. Jelikoz se jedna
o dlouhodoby plan, je tézké stanovit cilovou castku. Klienti si chtéji naspofit co nejvice,

ale je potieba zohlednit, kolik si mohou pravidelné odkladat.

Tab. 8. Analyza cilii (Vlastni zpracovani)

Cil Doba pro splnéni cile v letech | Cilova ¢astka v K¢
Zajisténi financi na Vysokou skolu

pro syna 12 250 000
Zajisténi véna pro dceru 10 100 000
Zajisténi na dichod 25 ?

6.5 Analyza vyuZiti slev na dani

V prvni tabulce jsou uvedeny slevy a danové zvyhodnéni, které vyuziva pan Soukup.
Ve druhé tabulce jsou uvedeny slevy, které vyuziva Pani Soukupova. Castky jsou uvedeny
ro¢n¢ 1 mésicné.

Tab. 9. Analyza slev a danového zvyhodnéni pana Soukupa (Vlastni zpracovani)

Slevy na dani, danové zvyhodnéni Roc¢né K¢ M¢sicné K¢
Na poplatnika 24 840 2070
Na prvni dité 13 404 1117
na druhé dité 15 804 1317
Celkem 54 048 4 504

Tab. 10. Analyza danovych slev Pani Soukupové (Viastni zpracovani)

Slevy na dani, dafové zvyhodnéni Roc¢né K¢ Mésicné K¢
Na poplatnika 24 840 2070
Celkem 24 840 2070
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7 ANALYZA SOUCASNEHO STAVU KONZERVATIVNICH
VKLADOVYCH PRODUKTU NA CESKEM TRHU

V této kapitole bude provedena analyza soucasnych konzervativnich produktt, které nabizi
¢esky finan¢ni trh. Provedu srovnani jednotlivych produkti mezi ¢tyfmi nejvétsimi a nej-
znaméj§imi bankami. Rozhodla jsem se srovnavat Ceskou spotitelnu, CSOB, Komeréni
banku a Raiffeisenbank. Ucinila jsem tak z diivodu komplexniho srovnani vsech vklado-
vych produktt. V dotaznikovém prizkumu (zpracovano v posledni kapitole) se mi potvrdi-
lo, Ze tyto banky jsou nejpouzivanéj$imi bankami mezi oslovenymi respondenty. Informa-
ce ke vSem produktiim jsem ziskala na zéklad€ navstiveni jednotlivych bank.

7.1 Bérmé uéty

V tabulce je uvedeno srovnani vybranych béznych uctd. Jednotlivé Géty se od sebe moc
nelisi. Pokud klient vi, Ze nesplni uréité podminky pro to, aby mél ucet zdarma, je lepsi
zvolit b&zny utet u CSOB (uveden v tab. 11), protoze je zde nejnizsi zékladni cena. Tento
ucet nelze mit zdarma. Pokud splni podminky vedeni G¢tu zdarma, pak je lepsi volit nékte-
rou z ostatnich bank nebo CSOB plus konto, kde je sice zdkladni cena za balicek 99 K¢,
ale pfi splnéni podminky je zde vedeni Giétu také zdarma. U Ceské spofitelny je t&73i do-
sahnout na bali¢ek zdarma, nez u KB a Raiffeisenbank. V bali¢ku transakci je zdarma elek-
tronicky vypis, ptichozi platby a platebni karta. K platebni kart¢ u KB je navic cestovni
pojisténi. U Raiffeisenbank je vyhoda to, ze klient mize vybirat z jakéhokoliv bankomatu
a neplati za to poplatek. U Ceské spotitelny lze za platby kartou sbirat u uréitych obchod-
nikt ibody, které pak klient mtize proménit za drobné zbozi. Vybér uctu je tieba zvazit dle

individudlnich potieb a priorit kazdého klienta.
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Tab. 11. Srovnadni béznych ucti (Viastni zpracovani dle internich materidalit bank)

Ceska spofitelna | Komeréni banka CSOB Raiffeisenbank
Osobni Giget CS
Nazev Gétu 1 Mij ucet CSOB konto | eKonto Smart
Zakladni ce-
na 69 K¢ 68 K¢ 55 K¢ 99 K¢
Ziskani ve- Ano pii splnéni Ano pii splnéni
deni Gctu ur¢itych podmi- Ano pfi splnéni urc¢itych podmi-
zdarma nek urcitych podminek Nelze nek
7 K&/vybér 6 K¢/vybér 3 K&/vybér 0 K¢
Odchozi 29 K¢ balicek
platby odchozich trans- 2 vybéry me-
akci 39 K¢ za balicek | si¢né zdarma
5 K¢/ vybér 9 K¢ 6 K¢ 0 K¢
za kazdou platbu
Vybér z ban- | 2 vybéry mésicné |  kartou 1 vybér | 2 vybéry mé-
komatu zdarma zdarma si¢né zdarma
29 K¢ za balicek
vybéri
Moznost vybéru i
Z konkurenc¢nich
Cestovni pojisténi bankomatt bez
Jiné vyhody Sbirani ibodt ke karté zdarma poplatku

7.2 Sporici ucty

V tabulce je zobrazeno srovnani spoficich uc¢tl. U vSech uctl je zdarma elektronicky vypis,

pievedeni penéznich prostredkii z bézného Gctu u téZe banky na spofici Ucet, internetoveé

bankovnictvi a vedeni uétu. Urokova sazba se pohybuje dle objemu vlozenych finanénich

prostiedkil. V CS a KB je vyhodou moznost vybrat finance z uétu kdykoliv a bez poplatkii,

v v

si Cinit alespont 5 000 K¢. U KB a Raiffeisenbank je tteba ke sjednani spoficiho u¢tu mit

zalozeny i b&zny ucet. CSOB a Raiffeisenbank zarovei nabizi moznost auto-sweep.
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Tab. 12. Srovnani sporicich ucti (Vlastni zpracovani dle internich materidlii bank)

Ceska spofitelna | Komeréni banka CSOB Raiffeisenbank
KB spotici konto | CSOB spotici
Nazev Gétu Spoteni CS Bonus Aktiv Gcet eKonto Flexi
Vedeni uctu Zdarma Zdarma Zdarma Zdarma
Minimalni
vklad 0 K¢ 5 000 K¢ 5 000 K¢ 0 K¢
Bézny ucet v
bance Ne Ano Ne Ano
Urokova saz-
ba 0,01% - 0,4% 0%-0,02% |0,15%-0,35% | 0,01% -1,3%
0,75% nebo

Poplatek za 1,5% dle délky | 2% z vybirané
predCasny vkladu, mini- | ¢astky, minimalné
vybér Ne Ne maln¢ 50 K¢ 1 000 K¢

7.3 Terminované vklady

Vedeni terminovanych vkladii u vSech uvedenych bank neni zpoplatnéno. Vyse trokovych
sazeb se méni (roste) s rostouci délkou vkladu. U vSech uvedenych bank je vedeni uctu,

mésicni elektronicky vypis, internetové bankovnictvi a prevod z G€th v rdmci téZe banky

v

L4

je Raiffeisenbank, kde je nutnost vyssiho prvotniho vkladu, vyssi poplatek za predcasny

vybér a nizka trokova sazba po celou dobu vkladu.

Tab. 13. Srovndni terminovanych vkladi (Vlastni zpracovani dle internich materialit bank)

Ceska spofitelna | Komeréni banka CSOB Raiffeisenbank
Nazev pro- Terminovany Terminovany Terminovany
duktu Vkladovy ucet ucet vklad vklad
Minimalni
vklad 5000 K¢ 0 K¢ 5000 K¢ 10 000 K¢
Bézny ucet
Vv bance Ne Ne Ne Ne
Urokova
sazba 0,01% - 0,3% 0,01% 0,01% - 0, 05% 0,01%
1 predcasny
vybér ve vysi
Poplatek za 25% vkladu 0,75% - 1,5% dle
predcasny zdarma, pokud délky vkladu, | 2%, minimalné 1
vybér vice ztrata tiroku 250 K¢ minimalné 50 K¢ 000 K¢
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7.4 Stavebni sporeni

V tabulce je uvedeno srovnani 5ti stavebnich spofitelen, které ptisobi na ceském finan¢nim
trhu a jejich zékladni produktu — stavebniho spoieni se statnim ptispévkem. Nejvyhodnéji
vychazi stavebni spofeni u Ceskomoravské stavebni spofitelny, kterd ma nejvyssi trok

1,3%. Poplatek za vedeni uctu je ptiméteny. U Modré pyramidy je nejniz§i maximalni li-

cvwr

cvwr

ktefi nemaji vysoky pifijem a tim si nemohou dovolit platit vysoké ¢astky na stavebni spo-

feni.

Tab. 14. Srovndni stavebniho sporeni (Vlastni zpracovani dle internich materidali bank)

Stavebni
Ceskomorav- | Raiffeisen spofitelna
Modra py- | ska stavebni | stavebni spo- | Ceské spofi-
ramida spofitelna fitelna telny Wiistenrot
Moudré Stavebni spo- Stavebni Stavebni | ProSpote-
Nazev produktu sporeni feni sporeni spofeni ni
Urok 1,2% 1,3% 1% 1% 1,1%
1% z cilové | 1% z cilove 1% z cilové | 1% z cilo-
castky castky 1% z cilové | ¢astky, sjed- | vé Castky
Poplatek za uza- max. 10 max. 15000 | ¢astky max. | nani on-line | max. 30
vieni smlouvy 000 K¢ K¢ 15 000 K¢ 495 K¢ 000 K¢
Prvnich 6 let
Ro¢ni poplatek 320 K¢, poté
ze vedeni uctu SS| 300 K¢ 330 K¢ 640 K¢ 310 K¢ 324 K¢
Ro¢ni papirovy
vypis z uctu 25 K& 0 K¢ 21 K& 0 K¢ 30 K¢
Minimaélni cilova
castka 50 000 K¢ 50 000 K¢ 50 000 K¢ | 40000 K¢ |20 000 K&
0,5% z cilové | 1% z cilové 0,9% z
Poplatek za pred- | 1% z cilové castky castky 1% z cilové cilové
casné ukonceni castky min. 2000 K¢ | min. 500 K¢ castky castky

Stat se snazi podpofit spofeni na bydleni formou poskytovani statnich prispévka, které
vroce 2016 ¢inni 10 % z vkladu. Maximalni ro¢ni vySe pfispévku je vsak 2 000 K¢.

V nasledujici tabulce je zobrazena vyse ptispévku dle ro¢niho vkladu.
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Tab. 15. Rocni statni prispévek dle vyse vkladu (Viastni zpracovani dle internich

materidli bank)

Ro¢ni vklad v K¢ Vyse statniho ptispévku v K¢
5000 500
10 000 1 000
15000 1 500
20 000 2 000
25 000 2 000

7.5 VKkladni knizky

Z vybranych bank Ize vkladni kniZku sjednat pouze u Ceské spofitelny. Ceska spofitelna
nabizi dva druhy vkladnich knizek. Prvnim typem je détskéd vkladni knizka a druhym ty-
pem je vyherni vkladni knizka. Vklad na vyherni vkladni kniZce neni nijak troc¢en, pouze

1ze ziskat vyhru 1 000 000 K¢ nebo 100 %, 75 % a 50 % turoku z vkladu.

Tab. 16. Vkladni knizky (Viastni zpracovani dle internich materialii bank)

Produkt Détska vkladni knizka Vyherni vkladni knizka
Urokova sazba| 1% do vyse zistatku 250 000 K¢& Neurocena

Ve veéku 12ti let ditéte 500 K€ (po | Zatazeni 2x roéné do slosovani,
uplynuti 5ti let od zalozeni smlouvy) | minimalni vklad pro slosovéni
Bonus Ve véku 18ti let 1 000 K& 1 000 K¢

7.6 Sporeni na dichod

V tabulce jsou uvedeny 3 pilife ¢eského diichodového systému. Druhy pilif se neosvédcil,
proto jiz od roku 2016 na né&j nelze prispivat a dochazi k postupnému zruseni tohoto pilite.
Nyni je mozné spofit si na diichod pouze formou III. pilite, bud’ dle starych smluv Penzij-

niho pfipojisténi nebo dle novych smluv na doplitkové penzijni spofeni.
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Tab. 17. Pilire ceského diichodového systéemu (Vlastni zpracovani dle PiliFe ceského
diichodového systéemu, c2012)

1. pilif 2. pilif 3. pilif
Povinny,
Zékladni pilif, jsou z néj
vyplaceny nynéjsi di-
chody Dobrovolny Dobrovolny

Povinné diichodové po-

Penzijni ptipojisténi
(do 31.11. 2012)
Doplnkové penzijni

Odvod jisténi Dutichodové spoieni spofeni (od 1. 1. 2013)
Je mozné vypoveédet
Ukonceni Postupné ukonceni celého | smlouvu pfi splnéni
ucasti Neni mozné pilite danych pravidel
Spravce Soukromad penzijni spo- Soukromé penzijni
vkladu Stat le¢nost spolecnost
Vlastni ptispévek
ucastnika
28 % z hrubé mzdy (ne- | 3% z hrubé mzdy (misto | +Pfispévek statu (dle
vyuziti IL. pilite) odvodu do I. Pilife) vySe vkladu)
nebo 25 % z hrubé mzdy +2% z hrubé mzdy +Prispévek zaméstna-
(vyuziti IL. pilite) +Zhodnoceni (dle inves- vatele (nepovinny)
tiéni strategie) +Zhodnoceni (dle in-
Vklad vesti¢ni strategie)
Po odchodu do diichodu | Po ukonceni II. pilite bud’
formou starobniho di- | formou vyplaty hotovosti
Vyplata chodu od statu nebo prevod na II1. Pilif Dle dan¢ smlouvy

Klienti spoftici ve III. pilifi maji narok na statni podporu dle vyse svého vkladu (dle tabulky

Vv kapitole 4.2.3). Také si mohou pfi ro¢nim zuctovani dané odecist az 12 000 K¢ ze zakla-

du danég. V nasledujici tabulce je zobrazen mésicni ptispévek a vyse odpoctu na dani.

Tab. 18. Vyse odpoctu ze zdkladu dané dle mésicniho prispevku (Viastni zpracovani)

Me¢sicni platba v K¢ Vyse odpoctu v K¢

Méné nez 1 000 0
1100 1200
1200 2 400

1 300 3600
1400 4 800
1500 6 000

1 600 7 200
1700 8 400

1 800 9600
1900 10 800

2 000 a vice 12 000
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7.7 Zivotni poji§téni

Banky nabizi kromé zivotniho pojisténi pro dospélé, také Zivotni pojisténi pro déti s vy-
hodné&jsimi podminkami. V tabulce Ize vidét srovnani vybranych zivotnich pojisténi. Ga-
rantovana irokova mira je uréena pro konzervativngjsi investi¢ni strategie. CSOB garantu-
je vynos formou vraceni 10ti procent zaplaceného pojistného za kazdych 5 let trvani
smlouvy. Zivotni poji§téni je velmi individualni produkt, kde je potieba znat potieby
a finan¢ni moznosti klienta, védét proti jakym rizikiim se chce pojistit a jakou investi¢ni
strategii chce zvolit. Vyhodou kapitalového ¢i investi¢niho zivotniho pojiSténi je moznost
odecist si zaplacené pojistné az do 12 000 K¢ z ro¢niho zékladu dané pti splnéni urcitych

podminek. Podminky jsou uvedeny v kapitole 4.2.2.

Tab. 19. Srovndni vybranych Zivotnich pojisteni (Viastni zpracovani dle internich

materidlii bank)

Ceska spofitelna | Komeréni banka CSOB Raiffeisenbank
Nazev produktu Flexi Vital Invest Forte Dividenda
Dle volby | Dle volby kli-
Investi¢ni strategie | Dle volby klienta | Dle volby klienta klienta enta
Za kazdych 5
Garantovana Uro- let vraci 10 %
kova sazba 1,30 % 0,80 % pojistného 1,90 %

V nésledujici tabulce je uvedena mésicni platba na Zivotni pojiSténi a k tomu pfisluSny

ro¢ni odpocet ze zakladu dané. Maximalni vyse, ktera lze rocné uplatnit ¢ini 12 000 K¢.

Tab. 20. Vyse odpoctu ze zdkladu dané dle mésicniho pojistného (Viastni zpracovani)

Me¢sicni platba v K¢ Roc¢ni odpocet v K¢
100 1200
300 3600
500 6 000
800 9 600
1000 12 000
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8 OPTIMALIZACE RODINNEHO ROZPOCTU, DOPORUCENI

V této kapitole se zaméfim na konzervativni produkty zhodnoceni financi, které by Souku-
povym mohly vylepsit rodinny rozpocet. Navrhnu rozlozeni financi rodiny do urcitych
produktl, kde zohlednim piijmy a vydaje rodiny. Déle pak navrhnu, jakym zpisobem za-
jistit cile, kterych by rodina chtéla dosdhnout. Také se podivam na piipadnou usporu

na danich pfi rocnim zactovani dang.
8.1 Doporucené produkty

8.1.1 Bézny a sporici ucet

Rodina Soukupovych vyuziva pouze bézny bankovni ucet, na ktery jim kazdy mésic pfi-
jdou pfijmy a odejdou vydaje. Ze srovnavanych produktti bych rodiné doporucila bézny
ucet u Raiffeisenbank, kde pfi splnéni podminky mési¢ni ptichozi platby 15 000 K¢
a 3 odchozich transakcich mési¢né je bali¢ek sluzeb zdarma. VSechny bézné sluzby (vede-
ni uctu, platebni karta, pfichozi i odchozi transakce, internetové bankovnictvi, vybéry
ze viech bankomatt v CR) by byly bez poplatki. Na étu je nyni disponibilni zdstatek
42 000 K¢, ktery se kazdy mésic zvySuje o 4 800 K¢. Soukupovi tento zistatek berou jako
urcitou rezervu na nenadalé Zivotni situace. Za jeden rok disponibilni zlstatek vzroste
0 57 600 K¢ a dostane se tedy na ¢astku 99 600 K¢. Bézny et nema témét zadné zhodno-
ceni, penize se tedy znehodnocuji o rostouci inflaci. Praimérna ro¢ni inflace za rok 2015
¢inila 0,3 %. Rodina chce mit penize kdykoliv k dispozici. Doporucila bych zalozeni spofi-
ciho ucu, ktery umoznuje okamzité Cerpani finan¢nich prostredkti bez poplatkli. Na rozdil
od béZného Uctu je na spoficim Uctu Urok, ktery je schopen pokryt alespoii inflaci. Penize
by tedy neztraceli hodnotu, ¢astka by se zvySovala o urok. Z mého srovnani produkti bych
pro rodinu zvolila spofici u¢et u Ceské spofitelny, kde je moznost okamzitého Serpani pe-
néz, bez poplatku. Urokova sazba u tohoto typu étu &ini 0,4 % (do &astky 200 000 K&).
Pokud tedy budeme ptedpokladat inflaci 0,3 %, tak urokova sazba pokryju tuto inflaci

a penize se dokonce zhodnoti 0 0,1 % roc¢né. (Inflace, spottebitelské ceny, c2016)

8.1.2 Stavebni sporeni

Rodina Soukupovych mé nyni uzaviené 2 smlouvy stavebniho spofeni. Tyto produkty maji
zalozené z divodu splnéni svych dvou cild. Prvnim cilem je zajisténi financnich prostfed-

ki pro synovo studium na vysoké skole. Druhym cilem je zajisténi véna pro dceru.
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Tab. 21. Stavebni sporeni rodiny (Vlastni zpracovani)

Me¢sicni platba na stavebni spofeni | Roc¢ni platba | Statni pfispévek
Pan Soukup 2 000 K¢ 24 000 K¢ 2 000 K¢
Pani Soukupova 1 000 K¢ 12 000 K¢ 1200 K¢
Celkem 3 000 K¢ 36 000 K¢ 3200 K¢

Pan Soukup vyuziva statniho pfispévku v plné vysi, dokonce plati vice, nez slouzi k zajis-
téni plného statniho ptispévku. Pani Soukupova vyuziva statniho ptispévku pouze Castec-
né. Pan Soukup pii soucasnych platbach je schopen naplnit prvni cil a naspofit vice, nez
si stanovil. Pfedpokladame, ze smlouvu po 6ti letech znovu prodlouzi, celkové bude spofit
12 let. Pani Soukupova neni schopna splnit druhy cil, a to je véno pro dceru. Pii soucas-
nych platbach nesplni cil 100 000 K¢. Rodin€ jsem navrhla nové, lepsi rozlozeni financi,

které je uvedeno v nésledujici tabulce.

Tab. 22. Optimalizace stavebniho sporeni (Vlastni zpracovani)

Me¢siéni platba na stavebni spofeni | Roc¢ni platba | Statni ptispévek
Pan Soukup 1 600 K¢ 19 200 K¢ 2 000 K¢
Pani Soukupova 1400 K¢ 16 800 K¢ 1 680 K¢
Celkem 3 000 K¢ 36 000 K¢ 3 680 K¢

Panu Soukupovi jsem snizila mésicni ¢astku o 400 K¢, tyto penize jsem piesunula na sta-
vebni spotfeni Pani Soukupové. S timto slozenim stavebniho spotfeni, oba dva dosahnout
svych pfedem stanovenych cilti a dokonce ziskaji vyS$si statni podporu o 480 K¢ ro¢né.
Idealni by bylo, pokud by si manzelé spofili kazdy 20 000 K¢ ro¢né a dostali oba plnou
statni podporu. Rozpocet by sice dovolil splacet o 1000 K¢ meési¢né vice, ale tim
by se zna¢né snizili penize, které ma rodina k ptipadnému okamzitému pouziti a to neni
zadouci. Rodin€ bych doporucila produkt sjednat u Modré pyramidy, kde je nejnizsi rocni

poplatek za vedeni ctu a také poplatek za uzavieni smlouvy (maximaln¢é 10 000 K¢).

8.1.3 Sporeni na diichod

Manzelé Soukupovi patii do skupiny stfedniho v€ku. Diive nebyli nuceni pfemyslet o spo-
feni na dichod, pocitali se zajisténim diichodu od statu. Nyni se jiz na tyto dichody nelze
spoléhat, avSak i v tomto veku lze jeSté naspofit uréité finance na zajisténi klidného stafi.
Me¢li by zvolit spiSe dynamickou investi¢ni strategii, kde je moznost vysSiho zhodnoceni.

V tabulce jsou uvedeny soucasné platby a statni piispévek penzijniho spofeni.
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Tab. 23. Nynéjsi sporeni na diichod (Vlastni zpracovani)

Mésicni platba na penzijni spofeni | Ro¢ni platba | Statni ptispévek
Pan Soukup 500 K¢ 6 000 K¢ 130 K¢
Pani Soukupova 200 K¢ 2 400 K¢ 0 K¢
Celkem 700 K¢ 8 400 K¢ 130 K¢

Manzel¢ si spofi na diichod dle svych financnich moznosti. Pan Soukup dosahnul na statni

podporu, av§ak Pani Soukupova ne.

Tab. 24. Optimalizace sporeni na diichod (Viastni zpracovani)

Me¢siéni platba na penzijni spofeni | Roc¢ni platba | Statni prispévek
Pan Soukup 500 K¢ 6 000 K¢ 130 K¢
Pani Soukupova 500 K¢ 6 000 K¢ 130 K¢
Celkem 1 000 K¢ 12 000 K¢ 260 K¢

Po optimalizaci rodina zaplati o 300 K¢ mé&si¢n¢ vice na penzijnim spofeni, coZ je pro roz-
pocet rodiny piijatelné. Pani Soukupova zvySenim vkladu ziskd 130 K¢ statni ptispévek
a naspofti si vice na dichod. Tim se posunout bliZe k cili naspofit si co nejvice finan¢nich

prostiedkil pro zajisténi klidného stafi.
8.1.4 Zivotni poji§téni

Manzelé Soukupovi mysli na zajis$téni rizika, a proto maji zaloZené investi¢ni Zivotni pojis-
téni. Mésicni 1 ro¢ni platby jsou zobrazeny v nésledujici tabulce. RozloZeni Zivotniho po-
Jisténi se mi zda vhodné. Zvyseni plateb by sice prineslo véts§i moznost snizeni zaklada
dan¢ manzelt, ale vzhledem k omezenym pfijmim by toto zvySeni nebylo vhodné. Nejlep-
§i ze srovnanych produkti mi pfijde Zivotni pojisténi od Raiffeisenbank Dividenda. Pokud

klient zvoli konzervativni strategii, ma garantovany vynos 1,9 %.

Tab. 25. RozlozZeni plateb Zivotniho pojisteni (Vlastni zpracovani)

Me¢si¢ni platba na Zivotni pojisténi Roc¢ni platba
Pan Soukup 700 K¢ 8 400 K¢
Pani Soukupova 500 K¢ 6 000 K¢
Celkem 1 200 K¢ 14 400 K¢
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8.2 Danové slevy, zvyhodnéni a odpo¢ty na dani

V této kapitole se zam&fim na moznosti snizeni danového zatizeni rodiny. V Kkapitole
6.5 jsou uvedeny slevy na dani, které rodina doposud vyuzivala. Doposud vyuzivané slevy

srovnam a navrhnu dal§i moznosti, které by mohla vyuzivat, aby byl danovy zaklad a tim

vané déti manzeld Soukupovych. Udaje jsou uvedeny v K& za rok.

Tab. 26. Optimalizace daiiovych slev, zvyhodnéni (Viastni zpracovani)

Slevy na dani, danové zvyhodnéni Pan Soukup | Pani Soukupova Celkem
Na poplatnika 24 840 24 840 49 680
Na prvni dité 13 404 0 13 404
Na druhé dit¢ 15 804 0 15 804
Celkem 54 048 24 840 78 888

Manzelé Soukupovi nevédéli o moznosti snizeni danového zakladu pomoci zivotniho po-
jisténi a penzijniho pfipojisteéni., proto této moznosti dosud nevyuzivali. V nasledujici ta-
bulce jsem navrhla mozZnosti snizeni danového zakladu rodiny. U penzijniho pfipojisténi
manzelé bohuzel nedosahnou na moznost snizeni danového zakladu. Vzhledem Kk rozpoétu
rodiny neni mozné, aby si manzelé platili kazdy vice nez 1 000 K& mé&si¢n€ a mohli si tak
odecist ze zakladl dani zaplacené poplatky penzijniho pfipojiSténi. U Zivotniho pojisténi
manzelé této moznosti vyuZit mohou. Pani Soukupova si rocné odecte ze zékladu dané
6 000 K¢ a pan Soukup 8 400 K¢. Timto odectem rodina usetii 2 160 K¢ ro¢né, které

by jinak musela zaplatit statu, jako dan z pfijmu.

Tab. 27. Optimalizace nezdanitelnych casti zakladu dané (Viastni zpracovaini)

Nezdanitelné ¢ast zakladu | Pan Soukup | Pani Souku- Celkem Moznost
dané (K¢/rok) | pova (KE/rok) (K¢/rok) uplatnéni
Soukromé zivotni pojisténi 8 400 6 000 14 400 14 400
Penzijni piipojisténi 6 000 6 000 12 000 0
Celkem 14 400 12 000 26 400 14 400

8.3 Celkova uspora rodiny po optimalizaci rodinného rozpoctu

V nasledujici tabulce jsou uvedeny pfijmy za rok, o které¢ se navysi rodinny rozpocet

po aplikaci navrhovanych feseni.
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Tab. 28. Zvyseni prijmit po aplikaci navrhovanych reseni (Vlastni zpracovani)

Produkt Rocni uspora v K¢
Vynos z ptevedeni finan¢nich prosttedkt z bézného Gc¢tu na spo-

fici ucet 398

Statni ptispévek ze stavebniho spofeni 480

Statni prispévek z penzijniho piipojisténi 130
Dartiova uspora ze snizeni zdkladu dané (zivotni pojisténi) 2 160
Celkem 3168

8.3.1 Shrnuti navrhovanych FeSeni

Rodiné jsem navrhla pievod finanénich prostiedkii z b&Zného uétu na spofici tcet u Ceské
sporitelny, kde se penize Uroci a zaroven jsou okamzité k dispozici rodin€. Tyto penize
slouzi jako urcita likvidni rezerva rodiny. Cilem rodiny bylo naSetfit finan¢ni prostiedky
pro syna na vysokou Skolu a na véno pro dceru. Tyto prostiedky nejlépe zhodnoti stavebni
spofeni u Modré pyramidy. Manzelé¢ jiz méli zalozené stavebni spofeni, které jsem optima-
lizovala a 1épe rozvrhla platby spofeni. Diky tomu rodina ziskala vyssi statni ptispévek.
Dalsim cilem bylo zajisténi financnich prostfedkli na stafi. Zvysila jsem mésic¢ni platbu
Pani Soukupové o 300 K& mési¢né, coz rodina zvladne platit ze svého rozpoctu. Pani Sou-
kupova pomoci tohoto zvySeni naSetii vice finan¢nich prostiedkii na diichod a zaroven
ziské statni prispevek 130 K¢ ro¢né, ktery doposud neméla. Poslednim navrhovanym tese-
nim bylo, aby si manzel¢ pfi ro€nim zictovani dani odecetli placené Zivotni pojisténi
ze zakladu dané. Manzelé si celkem odectou 14 400, coz pii danové sazbé 15 % piinese

roding tsporu 2 160 K¢&, které by jinak museli zaplatit statu na dani.
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9 DOTAZNIKOVY PRUZKUM VEREJNEHO MINENI
BANKOVNICH SLUZEB A ROCNIHO ZUCTOVANI DANE

V této kapitole jsem se zaméfila na vnimani finanénich a dafiovych sluzeb obyvateli Ceské
republiky. Také jsem se zhodnotila vyuzivani konzervativnich vkladovych produkti Siro-
kou vefejnosti. Dale jsem se zabyvala, jakym zptisobem a zda vubec lidé podavaji ro¢ni
zuctovani dané a jaké slevy, zvyhodnéni ¢i odpocty nezdanitelnych polozek zakladu dané
vyuzivaji. V dotaznikovém prizkumu bylo osloveno 224 ndhodnych respondentt, ktefi

odpovidali na nésledujici otdzky. Vyzkum probihal kvantitativni formou.

9.1 Obecné idaje o respondentech

Zde jsou uvedeny zakladni otazky, pro zjisténi obecnych informaci o lidech, ktefi mi vypl-

nili tento dotaznik.
e Vase pohlavi?

Tab. 29. Vysledky odpovedi na otazku pohlavi respondentii (Vlastni zpracovani)

Pohlavi
Zena 78,13 %
Muz 21,88 %

V tabulce je uvedeno, Ze se na vyzkumu podileli spiSe zeny neZz muzi. Nejspise je to zpu-
sobeno tim, Ze nékteti muzi Casto nechavaji feSeni rodinnych financi na svych manzelkach,

druzkach.
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e V jaké vékové kategorii se nachazite?

Vék

0,89%

B Méné nez 18
W 18-25
1 26-40
m 41-55

W 56 avice

Graf 4. Vysledky odpovédi na otazku veku (Viastni zpracovani)

o Jaké je VaSe nejvyssi dosazené vzdélani?

Vzdeélani

3.14% 8,07% m Zakladni skola
» (]

4,93% m Stfedni $kola s vyuenim

listem

m Stredni Skola s
maturitou

m Vyssi odborna skola

m Vysoka skola

Graf 5. Vysledky odpovédi na otdazku vzdélani (Vlastni zpracovani)
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e Jaky je Vas socialni status?

Socialni status

11,16% 4,91%

B Student

B Pracujici student
I Zaméstnanec

B Podnikatek

m Nezaméstnany

Graf 6. Vysledky odpovedi na otazku socidlniho statusu (Vlastni
zpracovani)
V grafu Ize vidét, Ze nejvice respondentd jsou studenti, néktefi z nich zaroven pfi studiu

pracuji. Dalsi pocetnou skupinou jsou lidé zaméstnani.

e Jaka je vySe Vaseho mési¢niho piijmu?

rd

VysSe mésicniho pfijmu

7,58 %
9,95 %

m Do 5 000 K¢

5 001-10 000 K¢
110 001-20 000 K¢
H 20 001-30 000 K¢
H Vice nez 30 000 K¢

Graf 7. Vysledky odpovédi na otazku mésicniho prijmu (Vlastni zpracovani)
Nejvice osob z dotaznikového prizkumu ma vysi piijmu 10 000 az 20 000 K¢ za mésic.

Jedna se o piijem, ktery ma v Ceské republice nejvice ,,normalnich® lidi. Druhou nejéastéji
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odpovidanou otazkou je ptijem do 5 000 K&. V této kategorii se nachazeji predevsim stu-

denti, ktefti také pracuji.

9.2 Otazky o rodinnych, osobnich financich, bankovnich produktech a
ro¢nim zuactovani dané

e Miyslite si, Ze umite Fidit své finance?

Myslite si, Zze umite fidit své finance?

5,88%

® Ano
m Castecné

" Ne

Graf 8. Vysledky odpovédi na otdzku: Myslite si, Ze umite Fidit své finance?
(Vlastni zpracovani)
Z grafu lze vidét, ze vétSina lidi si o sobé mysli, Ze umi fidit své finance alespon ¢aste¢né.

Pouze 5,88 % oslovenych respondentl neumi hospodatit se svymi finanéni prostiedky.
e Vedete si evidenci prijmu a vydaju?

V této otazce 54 % respondentit uvedla, ze si zadnou evidenci nevede. Zbylych 46 %
si hlida své ptijmy a vydaje, alespon z Casti. Ztoho 20,45 % si vede evidenci pouze
u vysSich ¢astek, 10 % si vede pouze vydaje a 13,64 % si vede evidenci piijmu i vydaju

podrobné.
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e Jak vyrovnany vnimate sviij osobni/rodinny rozpocet?

Tab. 30. Vysledky odpovédi na otdzku: Jak vyrovnany vnimate sviij rozpocet? (Viastni

zpracovani)
Rozpocet
Vyrovnany 56,76 %
Prebytkovy 27,48 %
Deficitni 15,77 %

V tabulce Ize vidét, ze vétSina respondentll vnima sviij rozpocet, jako vyrovnany. Svymi
ptijmy pokryji své vydaje. Pfebytkovy rozpocet ma 27,48 % respondenti, urcitd suma pe-
néz jim po zaplaceni vydaji piebyva. 15,77 % respondentti nemé dostatecné financni pro-

sttedky ani na zaplaceni svych vydaju.

e Vyuzili jste nékdy sluzeb financniho ¢i dafiového poradenstvi?

Vyuziti poradenskych sluzeb

B Ano, zkusil jsem to
B Ano, pravidelné

Ne

Graf 9. Vysledky odpovédi na otazku vyuziti poradenskych sluzeb

(Vlastni zpracovani)
V dotaznikovém Setfeni bylo zjisténo, Ze vétSina respondentli nevyuziva sluzeb danového
¢i finan¢niho poradenstvi. Pouze 9,38 % dotazovanych vyuziva pravidelné sluzeb poradcii.

Pokud na tuto otazku respondenti odpovedéli ne, byla pro né pfipravena dalsi otdzka.
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e Z jakého duvodu jste nikdy nevyuZili sluZeb finan¢niho ¢i dafiového poradce?

Tab. 31. Vysledky odpovédi na otdizku nevyuziti poradenstvi (Viastni zpracovani)

Divod
Nepotieboval/a jsem to 68,31 %
Neduvétruji poradcim 15,49 %
Ptipada mi to zbyte¢n¢ nakladné 11,27 %
Problematiku ovladam sam/sama 04,93 %

V tabulce jsou uvedeny nejcastéjsi divody, pro¢ lidé nevyuzivaji sluzeb poradci. Respon-
denti nejCastéji uvedli, Ze tyto sluzby nepotiebuji. Lidé si ¢asto ani neuvédomuyji, Ze by jim
pfipadnd optimalizace od odbornikli pomohla Iépe fidit nebo zhodnotit své finance. Celych
15,49 % dotazanych uvedlo, ze poradcim nedivétuje. Je to nejspiSe zpusobeno tim,
Ze mezi poradci se obcas vyskytuji i lidé, ktefi Casto nabidnou klientim nevyhodné

smlouvy, za uc¢elem svého obohaceni.
e Znate néjakou finan¢né poradenskou spole¢nost? Uved’te jakou.

Z celkovych 224 dotdazanych 39 uvedlo, ze nezni Zadnou finanéné poradenskou spolec-
nost, 30 respondentl uvedlo poradenskou spolecnost Partners, 14 dotazanych uvedlo OVB,
pouze 5 respondentll uvedlo Fincentrum a pouze 4 dotazani uvedli Broker Consulting.
Ostatni respondenti ¢asto uvadéli svou banku ¢i jinou soukromou firmu. Z vyzkumu vypli-

va, Ze lidé neznaji financné€ poradenské spolecnosti, vyuzivaji pouze rad v bankach.
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e Miyslite si, Ze se umite zorientovat v nabidce bankovnich produkti?

Orinetace v nabidce bankovnich
produkti

m Ano
m Castecné

" Ne

Graf 10. Vysledky odpovedi na otazku orientace v bankovnich
produktech (Viastni zpracovani)
Pouze 14,35 % z dotazanych se neumi zorientovat v nabidce bankovnich produktti. Vice

neZ polovina respondentl se v bankovnich produktech orientuje.

e Jaké banky vyuzivate?

Jaké banky vyuzivate?

200
180
160 -
140 -
120 +
100 -
80 -
60 -
40 -~
20 -

174

N
)]

Univerzalni Nizkonakladové Specializované

Graf 11. Vysledky odpovédi na otazku: Jaké banky vyuzivate?
(Vlastni zpracovani)

V grafu jsou zobrazeny odpovédi na danou otazku, kde bylo mozno oznacit vice odpovédi.

Z vyzkumu je ziejmé, Ze nejvice lidi vyuziva sluzeb univerzalnich bank, na které jsem
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se zaméfila v sedmé kapitole. Tyto banky nabizi komplexni sluzby a produkty, coz je pro

lidi jednodussi. Také v nich spousta lidi vidi urcitou (vétsi) jistotu a dostupnost.

e Jakymi konzervativnimi produkty zhodnocuje sviij majetek?

200
180
160
140
120
100
80
60
40
20

Konzervativni vkladové produkty

13

188
108
91

Spotici ucet Stavebni Terminovany Vkladni knizka

Bézny ucet

sporeni vklad

Graf 12. Vysledky odpovédi na otazku konzervativnich vkladovych

produktu (Vlastni zpracovani)

V grafu je zobrazeno vyuZziti konzervativnich vkladovych produktii respondenty. Témé&f

vSichni respondenti vyuzivaji bézny nebo spofici ucet. 108 dotazanych uvedlo, ze ma zalo-

zené stavebni spofeni. Tato informace se ovSem neodrazila v pfedchozi otazce. Pokud lidé

maji zalozené stavebni spofeni, vyuzivaji sluzeb specializovanych bank — stavebnich spofi-

telen. Vkladni knizky a terminované vklady lidé moc nevyuzivaji. V odpovédi bylo také

mozno uvést jinou odpovéd. Respondenti nejcasteji uvadeéli podilové ¢i investicni fondy,

které se ovSem nedaji fadit mezi konzervativni produkty. Zde se potvrdilo, ze 1idé nemaji

velkou finan¢ni gramotnost a znalosti v oblasti financi. Nevi, jaké produkty jsou konzerva-

tivni.
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e Kdo Vam zpracovava danové priznani?

Tab. 32. Vysledky odpoveédi na otdzku podadni danového priznani (Vlastni zpracovani)

Kdo Vam podava danové ptiznani?
Zaméstnavatel 36,07 %
Sam/sama 21,00 %
Danovy poradce 08,68 %
Nepodavam danové priznani 31,96 %
Ostatni 02,29 %

V tabulce je uvedeno, kdo danym respondentiim podava danové ptiznani. Nejcastéji lidé
vyuzivaji sluzeb zaméstnavatele. Tuto moznost mohou vyuzit pouze lidé, kteti maji jen
jednoho zaméstnavatele. V ostatnich odpovédich lidé uvadéli €leny rodiny. SluZzeb dano-
vého poradce vyuziva pouze 8,68 % dotazovanych, coz svéd¢i o tom, Ze lidé tyto sluzby
téme&f nevyuzivaji. Podani danového pfiznani je az na vyjimky dobrovolné, 31,96 % dota-
zanych ho viibec nepodava. Je Skoda, ze nevyuzivaji moznosti vraceni dani a tim ptipadné

vylepseni svého rozpoctu.

e Jaké uplatiiujete slevy na dani?

Slevy na dani
120 111
100
79

80
60
40

23
2° I

0 T T T _ T _ T 1
Na Na studenta Na Invalidita Umisténi ZTP/P
poplatnika vyzivované ditéte
dité

Graf 13. Vysledky odpovedi na otazku vyuziti slev na dani (Vlastni zpra-
covani)
V grafu jsou uvedeny slevy, které respondenti vyuzivaji. Nejcastéji vyuzivanou slevou

je zakladni sleva na poplatnika, kterou mize vyuzit kazdy pracujici. Dalsi hojné vyuziva-
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nou slevou je sleva na studenta, coz je zpusobeno velkym zastoupenim studentli mezi re-

spondenty.
e Mite zaloZené stavebni sporeni?

Tab. 33. Vysledky odpovedi na otdzku: Mate zalozené stavebni sporeni? (Vlastni

zpracovani)

Mate zalozené stavebni spofeni?
Ano 59,38 %
Ne 40,63 %

Z prazkumu lze vidét, ze vice nez polovina vSech dotazanych ma zalozené stavebni spore-

ni. Pokud respondent odpovédél na tuto otdzku ano, odpovidal také na nasledujici otazku.
e Z jakého ditvodu vyuzivate stavebni sporeni?

V této otdzce je blizsi specifikace divodi, které vedou dotazované k zalozeni stavebniho

spofeni.

Tab. 34. Vysledky odpoveédi na otazku divodii vyuziti stavebniho sporeni (Vlastni zpra-

covani)

Duivod zaloZeni stavebniho spofeni
Vys§i troceni, statni prispévky 73
Zajisténi bydleni 44
Planuji vyuzit ivér ze stavebniho spofeni 26
Ostatni =

Stavebni spofeni je primarné uréené na zajisténi bydleni, proto ho stat podporuje formou
statnich ptispevkl. Z vyzkumu Ize videt, ze pouze 44 respondentd mé zalozeny tento pro-
dukt z divodu zajisténi bydleni. 77 dotazanych zde ma penize z divodu vyssiho Groceni
a statnich prispevkii. Stavebni spotfeni neplni svlij hlavni ucel. V kolonce ostatni respon-

denti uvadeéli, ze jim produkt zalozili rodice.
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e VEdéli jste, Ze vySe statniho prispévku je u stavebniho spoieni 10 % z vkladu,

maximalné v§ak 2 000 K¢ ro¢né?

Védéli jste o moznosti vyuziti statniho
prispévku u stavebniho sporeni?

B Ano
B Ano, v plné vysi
Ano, ale ne v plné vysi

H Ne

Graf 14. Vysledky odpovédi na otdzku statniho prispévku u stavebniho

sporeni (Vlastni zpracovani)
Z vyzkumu bylo zjisténo, ze spousta lidi, co ma zalozené stavebni spofeni, ani nevi o vysi
poskytovaného statniho prispévku, tuto informaci nevédélo 23,39 % dotazanych. Tato od-
povéd’ svedEi o niZsi finanéni gramotnosti nékterych lidi. Pokud ma ¢loveék zaloZeny urc€ity
produkt, mél by mit o daném produktu informace. Kdyby lidé vice vyuzivali sluzeb fi-
nancnich poradci, tyto informace by jist¢ dostali. Celych 22,02 % vyuziva statni ptispévek
V plné vysi. Pouze 6,88 % dotazanych nevyuziva plného statniho ptispévku, protoze nema-
ji na tak vysoky vklad finance.
e Zustavaji Vam volné penéZni prostiredky, které byste mohli pouzit k pravidelnym

platbam ke sporeni na diichod ¢i Zivotni pojiSténi?

Tab. 35. Vysledky odpovédi na otdazku: Ziistavaji Vam volné penézni prostiedky, které byste
mohli pouzit k pravidelnym platbam ke sporeni na duchod ci Zivotni pojistéeni? (Viastni

zpracovani)

Zbyvaji Vam penize, které mizete pouZit ke spofeni na diichod ¢i na Zivotni pojisténi?
Ano 55,36 %
Ne 44,64 %




UTB ve Zliné, Fakulta managementu a ekonomiky 78

V tabulce je uvedeno, ze vice nez poloviné€ respondentli zbyvaji penize na to, aby si mohli
ziidit a pravidelné platit zivotni pojisténi, ¢i si spofit na diichod. Pro 44,64 % dotazanych
neni moc piiznivé, Ze nemaji penize, které by mohli vyuzit ke spofeni na duchod ¢i na Zi-
votni pojisténi. Jejich finan¢ni situace se vSak muze Casem zlepSit. Pokud respondenti

na danou otazku odpovedéli ano, odpovidali na nasledujici otazky.
e  Mite sjednané kapitalové €i investi¢ni Zivotni pojiSténi?
Tab. 36. Vysledky odpovedi na otazku kapitalového ¢i investicniho Zivotniho pojisténi

(Vlastni zpracovani)

Mate sjednané kapitaloveé €1 Zivotni pojiSténi?
Ano 41,85 %
Ne 58,15 %

Z nasledujici otazky vyplivd, Ze mens$i polovina respondentli ma sjednané kapitalové
¢i investiéni zZivotni pojisténi. Ostatnich 58,15 % dotazanych nema sjednané kapitalové
¢i investiéni pojisténi, mohou mit vSak sjednané pojisténi bez spoftici slozky — rizikové
zivotni pojisténi, kde jsou nizsi platby. Zivotni pojisténi si prevazné sjednévaji muzi, Zivi-
telé rodin. Dotaznik zodpovédélo 78 % Zen, coZ se také mohlo odrazit ve vysledku dané

otazky.
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e  VEdéli jste o tom, Ze si miiZete sniZit zaklad dané az o 12 000 K¢ ro¢né pri vyuzi-

vani kapitalového nebo investi¢niho Zivotniho pojisténi?

Odpocet danového zakladu pomoci
zivotniho pojisténi

M Ano, této moznosti
vyuzivam

B Ano, ale této moznosti
nevyuzivam

Ne, ale chtél bych
vyuzit

B Nemam Zivotni
pojisténi

Graf 15. Vysledky odpovedi na otazku snizeni daniového zdakladu pomoci
Zivotniho pojisteni (Vlastni zpracovani)
V grafu lze vidét odpovédi respondentli na danou otazku. Velice piekvapivé je zjisténi,
ze 51,42 % dotazanych vi o moznosti snizeni zakladu dang, ale nevyuziva ho. Bud’ doty¢ni

nemaji dostatecné vysoky zadklad dané, aby tento odpocet mohli uplatnit, @ nebo se boji,

a dan by museli zpétn¢ doplacet.
e Vyuzivate néjaky produkt urceny k zajiSténi diichodu ve stari?

Tab. 37. Vysledky odpovédi na otdazku vyuZiti produktu k zajisteni stari (Viastni

zpracovani)

Vyuzivate produkt k zajisténi stafi?
Ano 51,79 %
Ne 48,21 %

V tabulce lze vidét, Ze vice neZ polovina vSech dotdzanych mysli na zajiSténi finan¢nich
prostiedkti v dichodovém véku. V nésledujicich dvou otazkach budou odpovédi blize ro-

zebrany.
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e Jaky produkt vyuzivate ke spoieni na dichod?

Tab. 38. Vysledky odpovédi na otazku: Jaky produkt vyuzivate ke sporeni na diichod?

(Vlastni zpracovani)

Jaky produkt vyuzivate ke spofeni na diichod?
1. pilit 87,85 %
Ostatni 12,15 %

V tabulce jsou zaznamenany odpovédi respondentt. Ve III. pilifi si spoii témeét vSichni
dotdzani, at’ uz dle staré ¢i nové smlouvy. Jako jiné spofeni zajisténi diichodu lidé uvadeéli

terminované vklady, nemovitosti, investice nebo I. pilif.
e Z jakého ditvodu nevyuzivate Zadny produkt pro zajiSténi diichodu?

Tab. 39. Vysledky odpovédi na otazku nevyuziti produktu k zajisteni na stari (Viastni

zpracovani)

Z jakého diivodu nevyuZivate zddny produkt k zajiSténi na staii?
Nemam na to finance 41,18 %
Nevétim produktlim k zajiSténi na stafi 43,18 %
Mg¢l jsem 1. pilit, ktery skoncil 01,96 %
Ostatni 13,68 %

V tabulce jsou zobrazeny odpovédi na danou otazku. Po skonceni II. pilife lidé méné véfi
produktiim k zajisténi financnich prostedkil na stafi. Spousta lidi nedisponuje dostatecny-
mi financemi, aby mohli kazdy mésic platit urCitou ¢astku na tento produkt. Jako dalsi di-
co budou zaméstnani. Dva respondenti uvedli, ze jiz jsou v dichodu, takze tento produkt

JiZ pro né€ neni podstatny.



UTB ve Zliné, Fakulta managementu a ekonomiky 81

e Védéli jste, Ze minimalni mési¢ni vklad pro ziskani statniho piispévku na du-
chodové pripojisténi ¢ini 300 K¢?

Minimalni mésicni vklad dichodového
sporeni pro ziskani statniho prispévku

H Ano

32,26%

M Ano, ale nemam na tak
vysoky vklad penize

1,84% Ne

Graf 16. Vysledky odpovédi na otdzku minimalniho mésicniho vkladu pro zis-

kani statniho prispévku na diichodovem sporeni (Vlastni zpracovani)
V grafu jsou zobrazeny odpovédi na danou otazku, 65,9 % respondentli znd minimalni
hranici mési¢niho vkladu pro ziskani statniho pfispévku. Pouze 1,84 % nema na tak vyso-
ky mésicni vklad penize. Celych 32,26 % dotazanych nevédelo o ziskani statniho prispév-
ku, coz svéd¢i o neinformovanosti lidi. Pokud by lidé méli vice znalosti v této problemati-

ce, pfipadné by vyuZili sluZzeb finan¢nich poradcii, mohl by tento produkt zaujmout vice
lidi.
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ZAVER
Hlavnim cilem mé bakalaiské prace bylo provést analyzu rozpoctu a stavajicich produkt
vzorového klienta - rodiny a také provést srovnani vybranych konzervativnich produkt

urcenych pro zhodnoceni financi na ¢eském finanénim trhu. Dale tyto vysledky interpreto-

vat a navrhnout feseni v¢etné doporuceni produkti.

Préce je rozdélena na cast teoretickou a cast praktickou. V teoretické Casti prace je prove-
dena literarni reSerSe dané problematiky. Na zaklad¢ téchto prament byly vysvétleny nej-
byly detailné popsany produkty konzervativniho zhodnoceni financi, bylo uvedeno jejich
pouziti, vyhody ¢i nevyhody danych produktti. Dalsi kapitola pojednéva o rodinném roz-
poctu. Bylo zde popséno ¢lenéni rozpocti, piijmu a vydaji dle jednotlivych druhi. Také
zde byly specifikovany cile a postup tvorby rozpoctu. V posledni kapitole teoretické ¢asti
byl proveden vycet jednotlivych slev na dani, danového zvyhodnéni, nezdanitelnych casti
zakladu dané a statnich pfispévka, které mohou rodiny vyuzivat. Tyto mozné daniové ispo-
ry jsou pro rodiny velmi dulezité, protoze jim pomohou snizit vydaje, které by jinak museli

zaplatit na dani z piijmu.

Prakticka ¢ast bakalafské prace je rozdélena do Ctyf Casti. V prvni ¢asti jsou popsany sub-
jekty plsobici na finanénim trhu. Jsou zde pfedvedeny nejzndmé;jsi finanéné i dafiové po-
radenské spolednosti a také asociace. Je zde zminén eticky kodex. V Ceské republice jsou
obyvatelé stale skepticti Kk poradctim, proto je dilezité predstavit poradenstvi, jako ur¢itou
pomoc pii planovani financi. Druhé ¢ast praktické ¢asti se zabyva analyzou konkrétniho
rozpoctu, stavajicich produktl a dailovych uspor vzorového klienta. Rodiny si ¢asto neve-
dou evidenci ptijmu a vydaji, tim ztraci moznost vyskrtnout zbyte¢né vydaje a ziskat vice
finan¢nich prostiedkl pro dalsi zhodnoceni. Také 1idé €asto nevédi, jaké nezdanitelné ¢asti
zakladu dang l1ze odecist pii roénim zGc¢tovani a zbytecné plati vyssi dan z ptijmu. Rodiny
nejsou informovéany o poskytovani statnich pfispévka u urcitych produktii. Tato neinfor-
movanost zplsobuje, Ze lidé neziskavaji takové zhodnoceni, jaké by mohli ptipadné ziskat
na produktech s ptispévkem. Po celkové optimalizaci vzorového klienta rodina ziskala
0 3 168 K¢ rocn¢ vice. Navrhované feSeni také pomohlo rodiné snaze dosahnout piedem
danych cili — zajiSténi financnich prostfedkd na vysokou Skolu pro syna, finan¢ni pro-
sttedky na véno pro dceru a zajisténi financi na dichod. V dalsi kapitole je provedeno

srovnani konzervativnich vkladovych produktd u vybranych ¢tyf bank. Byly vybrany nej-
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znaméj$i a nepouzivanéjsi banky z ditvodu srovnani vsech vybranych produktt. Tato ana-
lyza poslouzila k naslednému doporuéeni produktti pro vybranou rodinu. V posledni kapi-
tole je vyhodnoceno dotaznikové Setieni vefejného minéni reflektujici kapitoly bakalaiské
prace. Ve vyzkumu se potvrdili informace uvedené v této praci. Respondenti uvedli,
ze nevyuzivaji sluzeb poradenstvi ptedev§im z diivodu nevéticnosti. Také zde byla potvr-

zena urcita neznalost dotazovanych v oblasti vedeni financi a bankovnich produktt.

Oblast rodinnych a osobnich financi je velice rozsahla. Pro rodiny je ¢asto velmi obtizné
sledovat zmény legislativ a produktii. Pravé z tohoto diivodu je vyhodné vyuzit poraden-
skych sluzeb a zvazit moznosti, které finan¢ni trh nabizi. Prace mtize pomoci dal$im rodi-

nam sestavit rozpocet, Iépe fidit finance a vyhodné je rozvrhnout do bankovnich produktu.
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PRILOHA P I: DOTAZNIK VEREJNEHO MINENI

Dotaznik verejného minéni o finanénim a dafiovém poradenstvi, konzer-

vativnich vkladovych produktech a dafnovém priznani

Dobry den, prosim Vas o vyplnéni kratkého dotazniku. Vysledky vyzkumu slouzi ke zpra-
covani mé bakalarské prace na téma Rodinné finance z pohledu finan¢niho a danového

poradenstvi.

1) Vase pohlavi?
O Muz
O Zena

2) V jaké veékové kategorii se nachazite?
O Do 18 let

18-25 let

26-40 let

40-55 let

55 avice let

o000

3) Jaké je Vase nejvyssi dosazené vzdélani?
Zakladni

Stfedni Skola s vyucnim listem
Stfedni Skola s maturitou

Vyssi odborna skola

Vysoka Skola

O

Oo0oo0on

4) Jaky je Vas socialni status?
O Student
O Pracujici student
O Zaméstnanec
O Nezamé&stnany
O Podnikatel

5) Jaka je vySe Vaseho piijmu?
0O Do 5000 K¢
O 5001-10000 K¢
O 10001 -20 000 K¢
O 20001 -30 000 K¢
O 30001 K¢ avyse



6) Myslite si, ze umite fidit své finance?
O Ano
O Castend
O Ne

7) Vedete si evidenci pfijmu a vydaja?
[0 Ano, podrobné

Ano, pouze vydaje

Ano, pouze u vyssich ¢astek

Ne

Jiné — uved'te:

Oo0o0on

8) Jak vyrovnany vnimate sviij osobni/rodinny rozpocet?
O Mam vice vydajli nez piijmu, penize mi chybi
O Mam vice pfijmil nez vydajl, penize mi piebyvaji
[0 Mam priblizné stejné vydaji a pfijml, mam vyrovnany rozpocet

9) Vyuzili jste nékdy sluzby finanéniho ¢i danového poradenstvi?
[0 Ano, pravidelné
O Ano, zkusil jsem to
O Ne

10) Z jakého dtivodu jste nikdy nevyuzil/a sluzeb finanéniho ¢i danového poradce?
(Pokud jste na piedchozi otazku odpovédéli ano, pokracujte otdzkou 11)
O Nepotieboval/a jsem to
O Neduaveétuji poradcim
[0 Pfipadd mi to zbyte¢né nakladné
O Jiné —uved'te:

11) Znate néjakou poradenskou spole¢nost? Uved’te jakou.

12) Myslite si, ze se umite zorientovat v nabidce bankovnich produktt?
O Ano
O Castetné
O Ne

13) Jaké banky vyuzivate? (mozno oznacit vice odpovédi)
O Nizkonakladové banky (Air bank, Zuno bank, Fio banka...)
O Univerzalni banky (CS, KB, CSOB...)
[0 Specializované banky (Stavebni spofitelny, Citibank, Wiistentor...)



14) Jakymi konzervativnimi produkty zhodnocuje sviij majetek? Oznacte produkty,
které vyuzivate. (mozno oznacit vice odpovédi)
O Bézny ucet
Spofici ucet
Terminované vklady
Vkladni knizky
Stavebni spofeni
Jiné, uvedte:

Ooo0oo0ooao

15) Kdo Vam zpracovava danové priznani
Sam/sama

O

Zameéstnavatel

Danovy poradce
Nepodavam danové piiznani
Jiné — uved'te:

Oo0oo0on

16) Jaké uplatiiujete slevy na dani? (mozno oznacit vice odpovédi)
Na poplatnika

O

Na manzela/manzelku

Na vyzivované dité

Na studenta

Sleva ZTP/P

Na invaliditu

Sleva pfi umisténi ditéte do predskolniho zatizeni

Oo0Oo0o0ooaod

17) Mate zalozené stavebni spofeni?
OO0 Ano (Pokracujte na otazku 19)
O Ne

18) Z jakého duvodu vyuzivate stavebni spotfeni? (mozno oznacit vice odpovédi)
O Ukladam si zde penize z ditvodu vyssiho troceni a statnich ptispévka

Ukladam si zde penize na zajisténi bydleni

Planuji vyuzit ivér ze stavebniho spofeni

O 0o

Jiné — uvedte:

19) Veédeli jste, ze vyse statniho ptispévku u stavebniho spoteni je 10 % z vkladt, ma-
ximalng¢ vsak 2 000 K¢ ro¢né?
O Ano
Ano, statni ptispévek vyuzivam v plné vysi
Ano, ale nevyuzivam ho v plné vysi
Ne

O 0o



20) Zustavaji Vam volné penézni prostiedky, které byste mohli pouzit k pravidelnym
platbam ke spofeni na diichod ¢i zivotni pojisténi?
O Ano
O Ne

21) Mate sjednané kapitalové ¢i investi¢ni Zivotni pojisténi?
O Ano
O Ne

22) Védéli jste o tom, ze si mizete snizit zaklad dan€ az o 12 000 K¢ ro¢né pii vyuzi-
vani kapitalového ¢i investi¢niho zivotniho pojisténi?

Ano, této moznosti vyuzivam

Ano, ale této moznosti nevyuzivam

Ne, ale chtél bych vyuzit

Ne, nemam zivotni pojisténi

Jiné —uved'te:

Oo0oo0ooaod

23) Vyuzivate n€jaky produkt uréeny k zajisténi diichodu ve staii?
O Ano
O Ne

24) Jaky produkt vyuzivate ke spofeni na dichod? (pokud jste na pifedchozi otazku od-
poveédéli ne, pokracujte na otazku 25)
O Doplikové penzijni spofent, I11. pilif
O Jiné

25) Z jakého diivodu nevyuzivate zadny produkt pro zajisténi diichodu? (Pokud jste na
otazku 23 odpovédéli ano, pokracujte otazkou 26)
O Nemam na to finance
Mél jsem II. Pilit, ktery ted” skoncil
Neveétim produktim, které slouzi k zajisténi diichodu
Jiné — uved'te:

O o0 0O

26) Védéli jste, ze minimalni mésicni vklad pro ziskani statniho ptispévku na dicho-
dové ptipojisténi ¢ini 300 K¢?
O Ano
[0 Ano, ale nemam na tak vysoky vklad finance
O Ne



