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ABSTRAKT

V teoretické Casti prace popisi financni a danové poradenstvi. V nasledujici ¢asti aplikuji principy
finan¢ni ekonomie na osobni a rodinné finan¢ni rozhodovani v kontextu ekonomickém a daflovém.
Poté popisi problematiku tvorby rozpoctu a finan¢niho planu. A v posledni Casti, analyzuji vybrané
produkty na finan¢nim trhu. V praktické ¢asti provedu srovnani produktti na ¢eském trhu. Poté ana-
lyzuji rodinny rozpocet a dosavadni finan¢ni produkty a navrhnu doporuceni k stanovenym cilim.

Nakonec provedu prizkum vetejného minéni na danou problematiku bakalarské prace.

Kli¢ova slova: Rodinny rozpocet, financni plan, danové odpocty, financni produkty, finan¢ni pora-

denstvi, optimalizace

ABSTRACT

In the theoretical part of the thesis I describe financial and tax consultancy. In the following section
I apply the principles of financial economics to personal and family financial decisions in the eco-
nomic and tax context. Then I describe the issue of budgeting and financial planning and achieve-
ment of individual goals. In the last part, I analyze selected products on the financial market. In the
practical part I compare products on the Czech market. Then I analyze the family budget and the
existing financial products and I propose recommendations for the set goals. Finally, I conduct a

public opinion poll on the subject of my bachelor thesis.
Keywords: Family budget, financial plan, tax deductions, financial products, financial

consulting, optimization
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Uvod

V bakalaiské praci se zabyvam tématem osobni a rodinné finance z pohledu finan¢niho a dano-
vého poradenstvi dané téma jsem si vybral na zéklad¢ velkého zajmu o déni na financnich trzich
a dafiové problematice. V poslednich letech je velice dulezité se o nasledujici téma zajimat, jeli-
koz Skéla produkti, které ndm nabizeji finanCni instituce, se velice rozrostla. Mén¢ finan¢né
gramotny obCan se nemuize vyznat v nabidkéach finan¢nich produktt, proto v poslednim tisicileti
nastal velky rozmach finanéniho poradenstvi. Z nahlim vzestupem finan¢niho poradenstvi se
stavalo, Ze se finanénim poradcem stavali lidé, kteti nebyli dostatecné zkuseni a také do pora-
denstvi §li lidé za vidinou velkych provizi, kdy s klientem uzavirali nevyhodné smlouvy. Za-
kladnim cilem bakalaiské prace je najit vhodné produkty pro klienta a ndsledné¢ navrhnout op-
timalizaci rozpoctu a s tim uzce souvisi problematika dani. Dané jsou pro vétSinu smrtelniku
velice komplikované, a proto jim lidé Casto moc nerozumi. Z toho divodu ptiblizim uplatnéni
danovych slev, odpoctu na dani, nezdanitelné ¢asti zékladii dané a statni prispévky, kterymi stat
podporuje obyvatelstvo.

V teoretické ¢asti prace popisSi financni a danové poradenstvi. V nésledujici Casti, aplikuji prin-
cipy finan¢ni ekonomie na rodinna finan¢ni rozhodnuti v kontextu ekonomickém a danovém.
Poté v rodinném rozpoctu budu dikladné sledovat a rozd€lovat pfijmy a vydaje. A v posledni
&asti predstavim vybrané produkty na Ceském trhu.

V praktické ¢asti zam&fim na nejvyhodnéjsi nabidky vybranych produktt na Ceském trhu.
Z vybranych produktti se pokusim vybrat 4 nejvyhodnéjsi nabidky. V nasledujici ¢asti podro-
bim rodinny rozpocet finan¢ni analyze piijma a vydaji, poté pfezkoumam hodnotu majetku
rodiny, nasledné zjistim stavajici produkty rodiny a vyuzivané danové uspory rodiny, a také
zjistim cile rodiny. Po pfezkoumani téch informaci navrhnu rodin€ mozna feseni lepsiho vyuzi-
ti finan¢nich produkti a tim se pokosim snizit danovy zéklad. V posledni Casti prace uskutec-

nim dotaznikovy priizkum. Jednotlivé otazky budou uzce souviset s danou bakalaiskou praci.
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Cile a metody zpracovani prace

Hlavni cil vypracované prace je analyza souCasné situace rodiny a ndsledné doporuceni a tipra-
vy rozpoctu prenesené na vzorovy piiklad rodiny Hlavatych. DalSim cilem bude analyza sou-
Casné situace nejvyuzivanéjsi finanénich produkt na ¢eském finan¢nim trhu a porovnani nej-
lepsich nabidek na trhu. DalSim cilem prace bude analyza soucasnych piijmt, vydaji, velikosti
majetku, soucasnych finanénich produktii a vyuzivanych danovych slev a odpoc¢tt. Zavérecnym
cilem préce je vypracovani prizkumu vetejného minéni, ptiblizujicim situaci vyuzivani financ-

nich produkta.

e Metoda literarni reSerSe — v nasledujici metodé zpracuji teoretické poznatky vztahujici
se k oblasti finan¢niho a daflového poradenstvi, které jsou podstatna k vypracovani prak-
tickeé Casti

e Metoda analyzy — dal§i metodu pouziji, pfi vypracovani rodinného rozpoctu a nasled-
nym Upravam produktl a danovych tspor

e Metoda dotazovani — prisluSnou metodu pouziji pii posudku vetejného minéni o popsa-
né problematice vyuzivani finan¢nich produkts, finan¢niho poradenstvi, danovych sle-
vach a odpoctech na dani

e Metoda syntézy — ndlezitou metodu uplatnim v bakalatské praci pti zhodnoceni analyz a

naslednych doporuceni
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I. TEORETICKA CAST
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1 FINANCNI A DANOVE PORADENSTVI

1.1 Finan¢ni poradenstvi

Piesny vyznam finanéniho poradenstvi neni v nasem zakoné presné definovan. Zakladnim
principem finan¢niho poradenstvi je podle mého tisudku svédomité a zodpovédné pristupovat
ke svym penéziim, ale hlavné k sobé samému, ke svému okoli a ke své budoucnosti. Na naSem
trhu se vyskytuje velké mnozstvi vSemoznych finan¢nich produktd, Ze pro osobu, kterd nema
vysokou finanéni gramotnost, je velice t&zké se v tom prostiedi bez pomoci vyznat. Ulohou
finan¢niho poradce je nastinit moznosti, jak se starat o své finance pomoci finan¢ni analyzy a
urcit si vlastni prioritni cile. Prioritnimi cili mohou byt naptiklad koupé¢ auta, spoteni, investo-
vani nebo nakup vlastni nemovitosti, zajisténi se na dichod atd. Finan¢ni poradce své sluzby
miize poskytnout jak fyzickym, tak pravnickym osobam. Jedna se o sluzby hypotecnich uvérd,
investice do fondd, vyuziti statnich dotaci, dailovych ulev, doplitkového penzijni ptipojisténi,
zajisténi majetkli, pojisténi pti dlouhodobé nemoci, spofeni a podpora déti. Z toho vyctu je
jasné, ze financné nepoznamenané osobé bude rada danového poradce hodné uzitecna. Pomoci
urceni cil si usnadnime priority, zda je pro nas diilezité zabezpecit rodinu, nebo ochranit rodi-
nu napiiklad zaloZzenim zivotni pojistky, spofenim na diichod, nebo investovanim do vlastni
nemovitosti. A pravé v téchto pripadech se musime rozhodnout, ktery produkt bude pro nés
nejvhodnéjsi. Je velice diilezité nepodceiiovat vaznost naSich rozhodnuti. Finan¢ni poradce by
nem¢l mit za cil profitovat na klientovi, jak, bohuZzel, je v nasi zemi zvykem, ale hlavné mu

usettit ¢ast penéz a v neposledni fad¢ 1 jeho Cas. (Janda, 2011, s. 21-26)

1.1.1 Zavislé a nezavislé financni poradenstvi

Zavislé finan¢ni poradenstvi znamend, Ze urCity vazany pracovnik (obchodnik) je piimo vazan
k dané finan¢ni instituci, tj. bance, nebo pojistovné, jejiz produkty pfimo nabizi. Hlavnim pro-
blémem zavislého finanéniho poradenstvi je, Ze ptislusny obchodnik nabizi produkty poskyto-
vané organizaci. Dal$im problémem tohoto poradenstvi miize byt, Ze piisluSny pracovnik dané
organizace zna vyhody jen produktii dané firmy a produkty, které se vyskytuji na finanénim
trhu, nemusi znat, a pfipadné je nemtZe porovnat s podobnymi produkty na trhu, protoZe s nimi

nebyl seznamen a nedokaze tak posoudit jejich vyhodnost.

Vyhodou nezavislych finan¢nich poradct je, Ze nejsou piimo spojovani s zddnou organizaci,
pro kterou pracuji, nemuseji spoléhat jen na produkty jedné finan¢ni instituce, ale na Siroké
spektrum produktli a pomoci vlastni analyzy finan¢niho trhu mohou klientovi vybrat kvalitni
produkty jednotlivych finan¢nich instituci ptisobicich na trhu, které jsou v socialnim a ekono-

mickém kontextu vyhodnymi pro daného klienta.
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Proto je velmi dulezité dikladné provétit kazdého nezévislého finan¢niho poradce, zda nepracu-
je tajné pro vybranou finan¢ni organizaci na trhu a nenabizi prioritn¢ produkty vazané na danou
firmu, dale jestli nema poskvrnéné jméno né¢jakymi skandaly a podvody. Dalsi dilezitou infor-

maci je, zda dand spole¢nost ma dlouhodobou a stabilni reputaci.

Kazdy klient, ktery neni spokojen s praci svého poradce, ma moznost podat stiznost profesnimu
sdruzeni, dale u CNB, nebo u pfislusné maklétské spolecnosti, kterd zodpovida za ¢innost vSech

svych poradcu. (Penize, c2009)

1.2 Darnové poradenstvi

Danové poradenstvi je upraveno zakonem €. 523/1992 Sb., na zakladé toho to zdkona je danovy
poradce fyzickou osobou, ktera je evidovana u Komory danovych poradcii. Zakladnimi dvéma
pilite dafiového poradenstvi v Ceské republice jsou zakon o dafiovém poradenstvi a Komora

dafiovych poradcil. (Komora dafiovych poradci Ceské republiky, c2006-2016)

Daiové poradenstvi je definovano v zékoné jako: poskytovani pravni pomoci a financné eko-
nomickych rad ve vécech dani, odvodii, poplatkii a jinych plateb (dale jen "dane"), jakoz i ve
vécech, které s danemi primo souviseji (Sbirka zakonti a sbirka mezinarodnich smluv, zékon €.

523/1992 Sb. §1a, c2016)

Daiovy poradce je fyzicka osoba zapsana v seznamu danovych poradci, ktery vede Komora
dafiovych poradcti Ceské republiky, musi sloZit kvalifika¢ni zkousku, ktera je velice naroéna,
nasledné ziska plnou zpuasobilost k pravnim ukonim, je trestné bezuhonna, nevykondva za-
meéstnani, funkci nebo ¢innost, vedle nichz pravni predpis neptipousti podnikani, nema pra-
covné pravni, sluzebni nebo obdobny pomér ke statnimu organu nebo organu tizemni samo-
spravy. Danovy poradce je zavdzan jednat Cestné¢ a svédomité, dikladné vyuZzivat vSech za-
konnych prostfedki a uplatiiovat je v uzitku pro klienta. Hlavni devizou danového poradenstvi
je nezavislost, vysoka odborné zplsobilosti a v neposledni fad¢ profesni ml¢enlivost a piipad-

na plna odpovédnost za vzniklé Skody. (Danafi online, 2009)
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2 OSOBNI A RODINNE FINANCE

Osobni finance lze definovat jako ,, aplikaci principi financni ekonomie na individualni (a ro-
dinna) financni rozhodnuti ““. Naucit se znalosti osobnich financi a naslednému uziti jejich dopo-
ruceni pii tvorbé naSeho finan¢niho rozhodnuti zajisti, ze tato rozhodnuti budou efektivni a po-
vedou ke splnéni pfedem stanovenych cilii. Dle Callaghana jsou pro oblast osobnich financi
zasadn€ nejdilezitéjsi tyto Ctyii faktory: ménici se socidlni a ekonomicky kontext, v€k osoby,
vztahy mezi osobami a domacnostmi a planovani osobnich financi.(Filip, 2006, str. 188; Cal-

laghan, 2012)

2.1 Socialni a ekonomicky kontext

Pod pojmem socialni kontext chapeme zmény, které probéhly ve spole¢nosti a maji dopad na
finance kazdého jednotlivce. Tyto zmény zavisi predev§im na pfistupu k penéziim a vnimani
hodnoty financi. Déle na naSe rozhodnuti ma nesporny vliv nastavena vladni politika a platna
legislativa. Jednim z dtlezitych ekonomickych faktorti, které¢ maji vliv na osobni finance, jsou
dan¢ a infla¢ni mira. S rostoucim technologickym vyvojem roste potieba jedince na sebeuspo-
kojeni, jak hmotna tak i nehmotnd. V moderni spolecnosti roste mira Zivotnich standardii vyso-
kym tempem, a to s sebou piinadSi neustalé zvySovani spotieby. Jednotlivci nakupuji velké
mnozstvi véci, jez potiebuji ke své fyziologické pottebé a pocitu bezpeci, ale v poslednich le-
tech 1 véci, které primarné pfinaseji uzndni a prestiz. Vlivem tohoto faktoru se roztocila neza-
stavitelna spirala, kdo bude mit nejnovéjsi model onoho statku a bude se jim moc chlubit pred
ostatnimi. Tato vlastnost se stala zakladnim kamenem dnesni spole¢nosti, kdy si statky nekupu-
jeme primarné k zabezpeceni zivota, ale bereme trend nakupovani ve velké mife jako konicek.
Nartistajici potfeby mély za nasledek, ze lidé zacali vice vyuzivat financni produkty, které by
jim dopomohly k ziskani vét§tho mnozstvi statkil. Velké ptfizni se zacaly téSit zejména produk-
ty, jez nam dovolili Zit na dluh. Timto zptisobem se spousta domacnosti dostala do dluhové pas-

ti.(Novesky, 2009, str. 13)

Dalsim faktorem, ktery ovliviiuje nase osobni finance, je v posledni dobé politické prostiedi.
Nastavena politika vladni koalice a jeji zdkony a reformy maji obrovsky vliv na osobni finance.
Nézornym ptikladem mtize byt Ceskoslovensko, jez v obdobi mezi roky 1948-1989, kdy v nasi
zemi neexistovalo trzni hospodarstvi a lidé vyuzivali pouze vladou stanovené produkty, jelikoz
vSechny spofitelny byly slouceny do jedné, kdyz v roce 1953 probéhla ménova reforma, kterad
méla za nasledek, Ze vSechny mzdy, dichody a uspory ztratily na své hodnoté. A jedinym moz-
nym zplsobem, jak si uloZit penize, bylo zaloZit si vkladni knizku. To zapfi€inilo, Ze dnes, po
padu komunismu, lidé stéle preferuji likvidni a nizkondkladové aktiva, ktera nepfinaseji vysoky

vynos a malokdy ptfesdhnou inflaci. (Filip, 2006, str. 40 — 43, Smrcka, 2007, str. 16 — 17)
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Timto se dostdvame k pojmu inflace. Inflace je definovana jako ,, vSeobecny riist cenové hladi-
ny v ekonomice. Nejcasteji se inflace méri indexem spotrebitelskych cen. V indexu spotrebitel-
skych cen se porovnavaji ceny vybranych vyrobkii a sluzeb a prisoudi se jim podil podle toho,
jak se podili na celkové spotrebé domacnosti. Porovnanim hodnoty tohoto indexu v riznych

obdobich se ziska mira inflace . (Penize, c2009)

Inflaci mtize spousta lidi brat negativng, ale jeji mirna forma se povazuje za znak rostouci eko-
nomiky a je doprovazena ristem spotiebitelskym cen. Pokud nechceme, aby nase ulozené fi-
nance ztracely na hodnoté&, naptiklad na bézném UcCtE, je potfeba nase uspofené penize investo-
vat do jinych produktii, které mohou ptekonat inflaci, nebo ji alespont zmirnit. Investovani s

sebou prindsi i jista rizika, kdy mizeme o naspotené finance prijit.

Naslednym c¢initelem, ktery piisobi na osobni finance a mé velky vliv, jsou dan€. Daiovy sys-
tém je v CR rozdélen na ptimé a neptimé dané. V této praci se budu zabyvat jen pfimou dani,

nepiimé dan€ maji maly vliv na osobni a rodinné financovani.

Ptimé dané Ize ptesné specifikovat osobu (danovy subjekt), kterd bude dai platit. Platce téchto
dani je zaroven poplatnikem. Dan se obvykle odvadi z jeho piijmi nebo majetku.(Filip, 2006,

str. 198 -199)

2.1.1 Danové odpocty, slevy na dani (§ 35ba)

Platci dan¢ z ptijmii maji moznost si uplatnit rizné slevy na dani. Odcitatelné polozky se ode-
¢itaji od zakladu dané. Az poté, co si zaklad dané€ snizite o odcitatelné polozky, se ze zakladu
dané vypocita 15% dan z pfijmu. V danovém piiznani k dani z ptijmu fyzickych osob za rok
2017 mazeme uplatnit nasledujici slevy z vypocitané dané: (Kucerova, 2017, s. 59; Markova,

2017, s. 50)

2.1.1.1 Sleva na poplatnika

Zakladni ro¢ni sleva, kterou mize vyuzit kazdy poplatnik FO (i podnikajici diichodce, uchaze-
¢1 vedeni na ufadl prace, nebo matky na matetské dovolené), za ptfedpokladu, ze mél alespon
¢ast roku zdanitelné ptijmy. Sleva se uplatni vzdy v ro¢ni vysi, primarné nezélezi, kolik mésict
ve skutecnosti vydélend €innost trvala. VySe rocni slevy €inni 24 840 K¢&. Poplatnik uplatni
slevu mési¢né podle tiskopisu ProhlaSeni poplatnika, kazdoro€nim zuctovanim u zaméstnava-

tele, nebo podanim danového ptiznani. (Kucerova, 2017, s. 59; Markova, 2017, s. 50)
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2.1.1.2 Sleva na manzelku/maniela

Sleva se uplatiiuje pouze ro¢né, nejde uplatnit meésién€. Roc¢ni sleva dosahuje ¢astky 24 840 K¢.
Poplatnik slevu mtze vyuzit jen v ptipad¢, Ze manzelka/manzel (moZnost uplatnit i pro regis-
trované manzelstvi) zZije ve spole¢né hospodatici domacnosti. V situaci, kdy dojde k rozvodu
manzelll v pribéhu roku, se ¢astka pocitd poméroveé z castky 24 840 K¢ a to 1/12 z ¢astky za
kazdy mésic. Jednou z dalSich podminek je, Ze piijem osoby nesmi piesdhnout castku 68 000
K¢, do této castky se zapocitdva hrubd mzdu, hruby pfijem z podnikani, pasivni pfijem
z prondjmu, dichodl ze socialniho zabezpeceni a dalSim davkdm v nezaméstnanosti, nezapocita
se zde rodiCovsky ptispévek, nebo socidlni podpory, nebo dokonce stipendium pii soustavné
pripravé na budouci povolani. Déle si slevu poplatnik nemtize odecist, pokud uplatiiuje vydaje
formou pausalu. Pokud osoba, na kterou se uplatiiuje sleva ma, prukaz ZTP/P, ¢ini tato ¢astka

49 680 K¢&. (Kucerova, 2017, s. 60; Markova, 2017, s. 51)

2.1.1.3 Sleva na studenta

Studenti maji narok na slevu jen po dobu, kdy se soustavné pfipravuji na své budouci povolani
studiem. Tato Castka je stanovena ve vysi 4 020 K¢ rocné, mésic¢né ¢ini 335 K¢. Tato sleva se
studentovi nevyplati vyuzivat, jelikoz jeji ptipadné dalsi snizeni zakladu dané jiz neni mozné,
tedy pokud student pracuje na DPP a jeho mési¢ni hruba odména piesahne 10 000 K¢. Student
ma narok na slevu za kazdy zapocaty kalendaini mésic, kdy se ptipravoval na své budouci po-
volani. Sleva na studenta je ur¢ena pro prezencni, kombinované i dalkové studenty, je urcena 1
pro studenty jazykovych skol. Slevu mizou uplatnit i studenti, ktefi studuji v zahrani¢i. (Kuce-

rova, 2017, s. 61; Markova, 2017, s. 49)

2.1.1.4 Sleva ZTP/P

Sleva pro drzitele prikazu ZTP/P se od letoSniho roku ma ménit, pfiznani mesicni slevy na dani
bude zalezet na zdravotnim posudku postizeni ZTP/P k prvnimu dni mésice, nebude zalezet na
potizeni pritkazu ZTP/P. Prozatim je ¢astka pro drzitele pritkazu ZTP/P 16 140 K¢ ro¢ng, mé-
sicni Castka €ini 1345 K¢. K prvnimu vyplaceni je dilezité ptilozit pritkaz ZTP/P. (Kucerova,

2017, s. 60; Markova, 2017, s. 51)

2.1.1.5 Sleva na invaliditu zakladni a rozSiienad

Zakladni sleva na invaliditu se déli na 2 stupné prvni a druhy, tato ¢astka ¢ini 2510 K¢ pro oba
dva typy zakladniho stupné. RozSifena invalidita se uplatiiuje, pokud osoba nepatii do prvnich

dvou rozd¢leni, tato ¢astka ¢ini 5 040 K¢ mésicné, tedy 420 K¢. Pocita se od prvniho dne, kdy
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byl osobé vyplacen prvni invalidni diichod. K posouzeni tietiho stupné nestaci Iékatska zprava
od lékare, ale je potieba potvrzeni z Gitadu socialni spravy. Také je diilezité donést potvrzeni o
vyplaceni invalidniho diichodu, aby byla moznost prokazani, ze invalidita nebyla v prab&hu

fizeni zrusena. (Kucerova, 2017, s. 60; Markova, 2017, s. 50)

2.1.1.6 Sleva pii umisténi ditéte do predskolniho zarizeni

Sleva za umisténi ditéte ve Skolce patii mezi daiiové slevy, které byly zavedeny v roce 2014,
tato sleva snizuje pifimo vypoctenou dan z piijmi fyzickych osob a Ize ji uplatnit pouze za cely
kalendaini rok.

V pocatcich zdkona v roce 2014 byl zakon pojat ptili§ Siroce a nebyly pfesné definovany druhy
predskolnich zatizeni. Od roku 2016 se oblast zatfizeni pomérné snizi, jiz nebude moznost na-

vStévovat kterékoliv zatizeni, ale okruh je pfesné definovan pravidly ZDP a doprovodnymi

piedpisy, ¢imZ se nove podle § 35bb odst. 6 ZDP rozumi:

o, materska skola podle skolského zakona nebo obdobné zarizeni v zahranici (miiZe byt
statni, soukroma podle Skolského zakona, ale i napr. lesni skolka),
e zarizeni sluzby péce o dite v détske skupiné — zde je nutna registrace détske skupiny
u Ministerstva prace a socidlnich veci (,, MPSV*) pro uznatelnosti slevy za Skolkovné
(pokud deétska skupina neni registrovana u MPSV, coz je dobrovolné, nemiize si poplat-
nik uplatnit slevu),
e zarizeni péce o dité predskolniho véku provozovana na zdkladé Zivnostenského oprdavne-
ni, pokud charakter takto poskytované péce je srovnatelny s péci poskytovanou:
o zarizenim sluzby péce o dite v détské skupiné, nebo
o materskou skolou podle Skolského zdkona. “ (Markova, 2017, s. 51)

Slevu po splnéni nasledujicich podminek mtize rodi¢ uplatnit.

e Dité zije ve spolecné hospodatici domacnosti, u prarodici miizeme uplatnit v ptipadé, ze
bylo dité svéteno do plné péce.

e Castka musi pfimo souviset se zdafiovacim obdobim a Gastka nesmi byt zahrnuta,
v danovych vydajich podle §7 zdkona z piijmu.

e Lze uplatnit maximalné ve vysi 11 000 K¢ na kazdé dité. (Kucerova, 2017, s. 61; Mar-

kova, 2017, s. 50-51)

2.1.1.7 Dariové zvyhodnéni na vyZivované dité

Danové zvyhodnéni na dité je jediné, u kterého mulZe nastat, Ze ndm vznikne zdporna dai.
Uplatiiuje se tfemi formami, danovou slevou, formou danového bonusu, nebo kombinaci pted-
chozich variant. Datiové zvyhodnéni mize uplatnit jen jeden z rodicl a dit€ musi Zit ve spolec-

né hospodatici domécnosti. Vyse danového zvyhodnéni u prvniho ditéte je 13 404 K&, mésicni
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castka ¢ini 1 117 K¢&. U druhého ditéte tato castka ¢ini 17 004 K¢ mésicné, tato ¢astka dosahuje
1 417 K¢. U tretiho a dalsiho ditéte tato ¢astka narostla na 20 604 K¢, mesi¢ni zvyhodnéni je
1 717 K¢&. Jednou z podminek k vyplaceni danového bonusu je, ze poplatnik musi v mésici, kdy
dojde k danovému bonusu, dosdhnout alespon poloviny minimalni mzdy. Nastane-li skute¢nost,
ze dané dité je drzitelem prukazu ZTP/P, tak se Castka k vyplaceni zdvojnasobuje. (Kucerova,

2016, s. 62-64)
2.1.2 Statni prispévky a ulevy na dani

2.1.2.1 Uroky z hypotéky a tivéru ze stavebniho spoieni

Odpocet od zakladu dané se tyka jen tivért ze stavebniho spofeni nebo hypotecnich uvért po-
skytnutych bankou, neni mozné slevu uplatnit na hypotéky od nebankovnich instituci. Zakladni
podminkou je, ze uveér musi byt poskytnut na vyfeSeni bytovych potieb. Také je zde moznost
odecist si uroky z tveéru na koupi pozemku, pokud vystavba bude zahajena do 4 let. Ovéfeni o
této skutecnosti doklddame povolenim nebo ohlaSenim o planovaném zahajeni stavby. Ze za-
kladu dané si miZzeme odecist maximalné Uroky ve vysi 300 000 K¢&. Pii stavajici 15% sazbé
dan¢ z ptijml dosahuje danova uspora 45 000 K¢ za rok. Zaplacené uroky nemtizeme uplatnit,
pokud budova slouzi k podnikatelské ¢innosti, nebo slouzi k prondjmu a castecné k bydleni.

(Kucerova, 2017, s. 57)

2.1.2.2 Zivotni pojisténi

Dalsi velmi pouzivanou odc¢itatelnou polozkou od zakladu dané jsou platby za Zivotni pojisténi.
Odpocet je za stropovan na ¢astce 12 000 K¢. Existuje moznost mit uzavienych vice zivotnich
pojistek a od zdkladu se bude odecitat jejich suma, ale ¢astka nesmi pfesahnout 12 000 K¢&.
Béhem doby, kdy poplatnik snizuje zadklad dané za zivotni pojisténi, nesmi porusit Zadnou
podminku, kterou stanovuje stat. U sjednaného rizikového zivotniho pojisténi neni moZnost

uplatnit slevu na dani. (Janda, 2011, s. 117-119; Kucerova, 2017, s. 58-59)
plnéni sjednano po 60 mésicich od uzavieni smlouvy
o | plneni nejdrive v roce, kdy poplatnik dosahne veku 60 let
e u pojistné smlouvy s pevné sjednanou castkou pro pripad doZziti s pojistnou dobou od 5
do 15 let ma sjednanou pojistnou castku alespon 40 000 K¢ a u pojistné doby nad 15 let
aspon 70 000 K¢.
podle podminek pojistné smlouvy neni umoznéna vyplata jiného prijmu, ktery neni pojistnym

plnénim a nezaklada zanik pojistné smlouvy *“ (Kucerova, 2017, s. 58-59)
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2.1.2.3 Dopliikové penzijni sporeni

Béhem spotfeni miizeme uplatnit narok na danovy odpocet. Zakladni podminky pro narok na

danovy odpocet jsou nasledujici.

., Pri celkovem viastnim prispevku 3 000 Kc/mésic je dosazeno maximdalniho snizeni da-
nového zakladu ucastnika, a to o 24 000 K¢/rok

e Maximalni uspora pro ucastnika pri sazbé dané 15 % je pak 3 600 Kc/rok.

e Darnovy odpocet nelze uplatnit z prispévku 3. osoby a zaméstnavatele.

oV pripadé predcasného ukonceni smlouvy (odbytnym), pokud ucastnik uplatioval daro-
vé odpocty, musi sam provést zpétné dodaneni, a to za obdobi od 1. 1. 2006 (podle za-
kona o dani z prijmu) “.(Srovnavac, 2017)

Statni ptispévek maximalné vyuzijeme, kdyz budeme odvadét mesi¢né castku 1000 K&. Nej-
vys$$i mozny bonus dosahne tcastnik, ktery odvadi rocné do penzijniho ptipojisténi 36 000KE.
Danovy odpocet v této chvili ¢ini 24 000 K¢. (Kuc€erova, 2017, s. 58)

Vyse odpoctu ze zakladu dané z doplitkového penzijniho ptipojiSténi (Vlastni zpracovani)

Tabulka 1 Vyse odpoctu ze zakladu dané z doplnkového penzijniho pripojisteni

(Vlastni zpracovani)

Prispévek ucastnika | Statni ptispévek | Dail z piijmu Zvyhodnéni ze strany statu
(v K&) (v K&) (v K<) (v K<)
300 90 1 080
400 110 1320
600 150 1 800
800 190 2 280
1 000 230 2760
1 100 230 180 2 940
1 400 230 720 3480
2 000 230 1 800 4 560
3000 230 3600 6 360

2.1.2.4 Odpocet bezuplatného plnéni pro fyzické osoby

Bezlplatné plnéni miZe mit riznou podobu, napfiklad finan¢ni, movitou i nemovitou, ale i po-
skytnuté sluzby. Vécna bezuplatna plnéni, nebo sluzba musi byt fadn€¢ ocenény podle zdkona o
ocenéni majetku. Uhrnnd hodnota musi pfesahnout ve zdafiovacim obdobi &astku 1 000 K&,
nebo 2% ze zakladu dané. Podminky stanoveni dolniho limitu jsou, Ze ¢astka musi prekrocit
minimalné jednu z podminek. Hodnota bezlplatného plnéni nesmi béhem zdanovaci obdobi

ptesahnout hodnotu 15% ze zékladu dané.

Do bezuplatného plnéni miizeme zahrnout i darovani krve, kostni dfen¢é. Hodnota odbéru je
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cey

zakonem stanovena ¢astkou 2000 K¢. Hodnota organu od zijiciho dérce ¢ini 20 000 K¢. (Ku-

cerova, 2017, s. 57)

2.1.3 Shrnuti daiiové problematiky v 6 bodech, od pana Filipa, ktera shrnul ve své knize.

e Prvni podminkou je platit dan¢ v co nejpozdéjsi moznou dobu. Tato podminka souvisi
s hodnotou penéz v ¢ase, kdy pri¢inénim inflace ¢astka klesa. Z toho vyplyva, ze ¢im
pozdé&ji zaplatime pozadovanou Castku, redlnd hodnota bude niZsi.

e Dalsi pravidlem pro co nejnizs$i dan€ je uplatnéni dafiového testu, tz., Ze lze aplikovat
béhem danového obdobi nulovou dai. Danovy test se vyuZziva pii prodeji cennych papi-
i, prodeji domu.

e Nasledujicim pravidlem jsou danoveé uznatelné naklady, jez by mély byt uplatnény. Tato
zéasada se tyka predevSim podnikatelli. Poucka tiké, ze daiiové vydaje, které uzce souvi-
seji s podnikanim, by si mél podnikatel uvadet v daiiové evidenci a ucetnictvi.

e Dale nesmime urcit¢ zapomenout na odecitatelné polozky ze zdkladu dané. Do této ka-
tegorie zafazujeme slevy na dité, slevu na manzelku, dary ptispévkovym organizacim,
odbéry krve.

e Také lze vyuzit dailové uznatelna aktiva a pasiva. Do této skupiny fadime zivotni pojis-
téni, penzijni ptipojisténi a uroky z hypoték.

e V neposledni fad¢ je dulezité zvolit pro nas nevyhodnéjsi druh podnikani, jelikoz pro

fyzické osoby se uplatiiuje jina dan nez na pravnické osoby. (Filip, 2006, str. 198 -199)

2.2 RozloZeni osobnich financi dle véku

vvvvvv

veli¢in. Behem naSe Zivota se skladba naSich ptfijmt a vydaji 1isi, jedinec podstupuje rizna ri-
zika a v neposledni fad¢€ si musi urcit cile a potteby. Proto je velice diilezité dbat na vek osoby,
pro, kterou tvofime finan¢ni plan. Je patrné, Ze k financim se jinak postavi student, muz stfedni-
ho véku, nebo muz v dichodu. Nase potieby a priority se s vékem hodné¢ méni a to samé souvisi
také s finan¢nimi produkty, které potfebujeme béhem zivota. Podle Filipa se tyto potieby a prio-
rity déli na Ctyfi faze osobnich a rodinnych financi dle véku. Prvni fazi tikdme ,, nizké uspory“.
Tato faze Zivota konci ve vétSin€ piipadl s dostudovanim Skoly a béhem studia jedinec spoléha
na podporu, ptipadné si pfivydélava na brigadach, jeho pfijem je primarné urcen jen ke spotie-
beé, zadny jiny ptijem nemd. Po dostudovani Skoly pfichdzi druhd faze Zivota, kdy si student
najde prvni trvalé zaméstnani. Béhem této faze Zivota vétSinou nastava, Ze jedinec nemd moz-

nost ve vétsiné piipadil ziskat dostatecny obnos penéz na najem, energie, vybaveni domécnosti.
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V této dob¢ nastava situace, ze si student bude muset penize vypijc¢it od bankovni instituce,
jelikoz z plati nemtlize uhradit vS§echny vydaje. Student si za¢ne ve druhé etapé zivota tvorit
finanéni rezervu, kterd by podle finan¢nich poradcti méla dosahovat ti az Sestinasobek pramér-
nych vydaju jednotlivce. Tieti etapou zivota mladého Clovéka je faze ,,vypujcek . Béhem této
etapy zivota si mlady ¢loveék zaklada spoleCnou domacnost. V této dobé nastava, ze celkovy
pfijem domacnosti piesahuje vydaje. Prebytecné penize zacne rodina ukladat do riznych fi-
nancnich produktii, naptiklad doplitkového penzijniho spoteni, spoticich uétd, podilovych fon-
dd. V prubéhu této faze si mladéa par potfizuje dim, nebo byt, ktery rodinny rozpocet zatizi na
nékolik let doptedu. K potfizeni nemovitosti rodina vyuzije financovani hypotékou. V této fazi
zivota se par rozhodne k zalozeni rodiny. Déti velice zatizi rodinny rozpocet, jelikoz jejich
vzdélani, vychova a potieby stoji podstatnou ¢ast rozpoctu. V této fazi se i pary ptipojistuji na
piipadny vypadek mzdy jednoho z rodicu, dale vyuZzivaji sluzeb pojistoven, kdy vyuzivaji zi-

votni a urazové pojistky pii piipadné nehod¢ jednoho z partnerti.

Dalsi fazi jsou ,,investice”, do této situace se rodiny s détmi dostavaji kolem padesatého roku
zivota, bezdétné rodiny diive. Béhem této faze zivota zaCinaji zit déti bez pomoci rodict a
v této chvili nastava, ze rodi¢e maji vice volnych penéznich prostiedkii. Finanéné gramotni ro-
di¢e v této chvili zacinaji volné prostiedky investovat do cennych papiru, podilovych fondu ¢i
jinych aktiv. Jméni rodiny dosahuje nejvyssi hodnot. V prubéhu této faze se rodiny zaCinaji

piipravovat ve vétsi mife na planovani finan¢nich toka pro penzijni vék.

V posledni fazi se dostavame k ,,Cerpani majetku®. V prabcéhu této faze dochazi ke snizeni ak-
tivniho pfijmu, jelikoZ osoba konc¢i v zaméstnani a vstupuje do penze. Mésicni mzdu ¢astecné
nahradi starobni diichod, déle vyplaty z penzijnich fondl ptipadné z jinych finan¢nich néstroji,
do kterych jsme investovali v priibéhu zivota. Pokud i nadale investujeme, pievedeme si vétSinu

prostiedki z rizikovych fond do konzervativnich. (Filip, 2006, str. 220 — 225)

2.2.1 Vztahy mezi jednotlivci a domacnostmi

Model, jenz byl pfedstaven v minulé ¢asti, nemusi platit za vSech okolnosti, i kdyZ pro pfedsta-
vu je velice dilezity. Vznikaji totiz velké rozdily v pfebytku v rozpo¢tu mezi rodiny s détmi a
bez déti. Velikost osobniho bohatstvi nezéalezi jen od poctu déti v roding, ale nedilnou soucasti
je 1 struktura domacnosti. Velky dopad na domacnost maji zmény, které probihaji ve spolecnos-
ti. Tradicni sloZeni rodiny, kdy v kazdé rodin€ Zilo n¢kolik déti, v poslednich letech ustupuje do
pozadi domacnostem jedno¢lennym, samozivitellim a bezdétnym. Pfi tvorbé osobniho finan¢ni-

ho planu je velice dulezité dbat na to, kolik vyzivovanych osob Zije v domécnosti.
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Z této konstelace vychazi, ze nejvyhodnéjsi variantou pro budovani majetku bude bezdétny par.
V rozpoctu bezdétnych parti vznikaji prebytky daleko diive, nez v tradi¢nich rodinach. Dalsi
variantou jsou jednoc¢lenné domacnosti. Do této kategorie patii lidé ekonomicky nezavisli, ktefi
upiednostnili karieru pied rodinou a maji tim padem vyssi pfijem nez primérny plat, na druhé
strané tito lidé mivaji velice finan¢né naro¢né zajmy. Nashromazdit penize se jednoclennym
domacnostem daii hiife nez tradi¢nim rodindm. DalSim fenoménem posledni doby jsou domac-
nosti samoziviteli a rozvedenych lidi. Osobni bohatstvi roste nejpomaleji ze vSech skupin. Tato
skupina ma vétSinou nizsi ptijem a o své vydaje se nemuize s nikym podé€lit a v neposledni fadé
se musi postarat o své dité. Po rozvodu piijde jedinec o polovinu svého majetku, ktery se déli na

dva dily.

Akumulovat financni majetek se jim proto obvykle dafi pomaleji nez parim s détmi. DalSim
typem domdacnosti jsou domacnosti samoziviteli a rozvedenych lidi. Jejich osobni bohatstvi
roste zdaleka nejpomaleji. Nejen ze se o své vydaje nemaji s kym pod¢lit, ale navic musi ze
svého pfijmu uzivit 1 déti. Pi1 rozvodu navic jedinec ptichdzi o polovinu majetku v dasledku

jeho déleni. (Filip, 2006, str. 225)

2.3 Planovani osobnich financi

V minulych podkapitolach jsem ptestavil faktory, které maji znacny vliv na osobni finance jed-
notlivce. V pribéhu tvorby finan¢niho rozhodnuti musime brat na zietel vS§echny vyjmenované
faktory a pocitat s nimi do budoucna. Timto zplisobem piedejdeme budoucim pieSlapim
v nasem osobnim finan¢nim planovani. Vyhradné¢ dislednym dodrzovanim principt a zasad
finan¢niho planovani dosahneme kyzeného vysledku. Nesmime podlehnout pokuSenim kon-
zumniho Zivota, snazit se v co v nejvetsi mife ochranit finanéni majetek pred inflaci a mit co
nejniz$i danovou zatéz. Dalsi dilezitou véci je uvédomeni si, v jaké fazi Zivota se nachdzime a
ptizplsobit se rizikiim, ktera na§ mohou potkat, a usnadnit naSe rozhodnuti. Hlavnim smyslem
finan¢niho planovani je nalezeni idedlniho zpisobu financovani naSich potieb. S vyS$$im poctem
nasich cild, kterych chceme dosahnout v urcitém ¢asovém horizontu, je kladen vyznamny vliv

na finan¢ni planovani. Cilem finan¢niho planovani je stanovit si mezi cili priority.

Peclivym rozborem naSich jednotlivych cill zjistime, které cile jsou pro nas dilezité a splnitel-
né, a nasledné vyloucit cile méné podstatné. Kazdy finan¢ni cil si nese své finan¢ni vyjadieni,
v daném casovém horizontu miiZe nastat situace, kdy ndm na nase vytycené cile nevystaci fi-
nan¢ni prosttedky. Tudiz v této chvili ddme pfednost cilim, jeZ maji pro nds vyssi prioritu, ale

existuje moznost, Ze nalezneme i jiny zptisob financovani a daného cile se nemusime vzdavat.
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Finan¢ni planovani ndm napomaha zjistit, jaké mame vlastni moznosti k vytyceni vlastnich cila
a jaké moznosti ndm nabizi finan¢ni trh. Zvladnutim néstroju a principti financniho planovani a
vybornou znalosti finan¢nich produkti docilime efektivniho planovani. Kromé toho se nam
podarit eliminovat negativni dopady necekanych udalosti. V situaci, kdy ziskame kontrolu nad
nasemi financemi a nau¢ime se planovat do budoucna, predejdeme moznym rizikiim, budeme
béhem zivota schopné svizné reagovat na necekané zivotni udalosti, ¢imz odstranime mozné
negativni dopady na naseho finan¢niho pldnovani. Nevytvofenim finan¢niho planu mohou bé-
hem zivota nastat nespravna finan¢ni rozhodnuti a tim padem dojde k odlozeni nasich cilt, na-
piiklad neoc¢ekavatelnych situaci vazné nemoci a tim padem ztraty pfijmu, proto dojde ke zhor-

Seni zivotni situace jedince. (Syrovy, 2005, str. 10)

2.4 Osobni a rodinné finance ve vztahu ke klientovi

Cilem finan¢niho planovani je vytvofeni finan¢niho planu, jehoz sestaveni neni jednoduché a
dokonce mtize trvat nékolik mésicli. Nez nastane vytvofeni planu, musime v pribéhu ¢asového
useku zaznamenavat nase vydaje, nasledné se musime zamétit na nase cile, které chceme splnit,
poté si vybereme finan¢ni produkty, diky, jejichz pomoci dosdhneme cili. V prabéhu tvorby
finan¢niho planu nesmime opomenout tvorbu finan¢nich rezerv v situaci, kdy nastane neoceka-
vatelna finan¢ni situace, jen tak lze predejit rizikiim. Pii1 vytvafeni finan¢niho planu je zapotiebi
se Tidit naslednymi fazemi: analyzou piijmt a vydaji, definici cili, tvorbou planu, realizaci a

naslednou kontrolou.(Filip, 2006, str. 275)

2.4.1 Rodinny rozpocet analyza piijmi a vydaja

Prvnim krokem pii tvorbé rodinného rozpoctu je vytvoteni piehledu ptijmi, vydaji a volnych

prostifedki. Pomoci analyzy dojdeme k 3 moZznym variantam.

e Piebytkovy rozpocet — Nejlepsi moznd situace nastava v piipad¢ vyssich piijmi nez vy-
dajli. S vytvofenych rezerv mizZeme piebytecné penize investovat a tim vytvofit dalsi
ptijmy.

e Vyrovnany rozpocet — V dalSim ptipad¢ dochazi k situaci, kdy se ptijmy rovnaji vyda-
jim. Potenciondlni rizikem vyrovnaného rozpoctu je ptipadné riziko ztraty pifjmi a je
tfeba se proti tomuto riziko pojistit.

e Schodkovy rozpocet — Nejhorsi varianta nastava ve chvili, kdy vydaje prevysuji ptijmy.
V této situaci feSime dorovnani rozpoctu ptijckou ¢i tveérem, coZ s sebou nese dalsi na-
klady ve formé nakladovych uroki, a v nejhorSim piipad€ nas mize zavést az do dluho-

vé pasti a pfipadné exekuci. (Novakova a Sobotka, 2011, s. 308)
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Finan¢ni poradce provede v domacnosti analyzu vsech piijmt a vydajii a stanovi mésicni rodin-
ny rozpocet. Po pfezkoumani analyzy zjisti finan¢ni poradce, v jaké situaci se rodina nachazi.
Pro vypocet finan¢ni situace je doporuceno pouzivat kalkulacku rodinného rozpoctu. Déle pou-
zivame software, pomoci vypoctu kontrolujeme finanéni pfijmy a vydaje rodinného rozpoctu,
tim odhalime pripadné slabiny rozpoctu, objevime financ¢ni rezervy a predejdeme ptipadné dal-
Sim hrozbam. Pomoci vypoctu se zjednodusi prace s daty a data budou davat vétsi smysl

Z vyslednych vysledkii budeme vychézet pti tvorbé finan¢niho planu. (Ryan, 2011)

2.4.1.1 Analyza piijmiu
Ptijmy domacnosti podle Novéaka a Sobotkové délime na:

e Piijmy ze zaméstnani — do této kategorie zahrnujeme platy, mzdy, ale i dal$i ptijmy od
zaméstnavatele, napiiklad cestovné, stravenky.

e Socidlni pfijmy — pfevazné sem zahrnujeme ptijmy, které poskytuje stat napiiklad rodi-
covsky prispévek, podpora v nezaméstnanosti, pridavky na déti apod.

e Nepravidelné piijmy — jednorazové piijmy, do této kategorie fadime vyhry v loterii,
prodej starych nepotiebnych véci apod.

e Pasivni pfijmy - nasledujici kategorii vystihuji piijmy z Grokl, prondjmu, dividend
apod.

vvvvvv

kalkulujeme. Do téchto ptijmt hlavné zahrnujeme piijmy ze zaméstnani a socialni ptijmy. (No-

vakova a Sobotka, 2011).

2.4.1.2 Analyza vydaji

Jednim z nejdileZitéjSich aspektl rodinného rozpoctu jsou vydaje. Jejich proménlivost je znac-
na, oproti pfijmim, které jsou vétSinou stabilni. Jejich nedostatecna kontrola miize napéachat
velké Skody v rozpoctu a v konecném diisledku mize vést az do dluhové pasti. Proto je dilezité
své vydaje neustdle kontrolovat. Nasledné je dulezité své vydaje rozdélit podle dilezitosti a

jednotlivym vydajim ptifadit vyznam. Podle Novéka a Sobotky délime vydaje do 7 kategorii.

Bé&zna spotifeba — slozka rozpoctu, jiz ovliviluje velké mnoZzstvi faktori a mnohdy se velikost
mésic od mésice velmi li§i. V minulych kapitolach jsem zminil, Ze je dilezité sledovat vydaje
¢lena domacnosti minimalné po dobu 6 mésicii a vyslednou ¢astku zprimérovat. V piipadé vy-
soké bézné spotieby jsem schopni vydaje pomérné lehce snizit pomoci ndkupu zbozi ve slevé,

v ak¢nich nabidkach apod. (Novakova a Sobotka, 2011)
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e Bydleni — do této kategorie fadime veskery vydaj souvisejici s bydlenim. Velikost vyda-
ji se pomérné hodné lisi podle toho, jestli osoba bydli ve vlastnim bydleni, nebo
v podnajmu. Do vydajt za bydleni zahrnujeme vodu, energie, fond oprav, apod.

e Vzdélavani, luxus, zdbava — nejsnadnéjsi slozka rozpoctu na redukcei vydaji. Do této ka-
tegorie zahrnujeme zabavu, zajmy, dovolené, internet, kabelové pfipojeni.

e Ochrana — zahrnuje hlavné pojisténi majetku, Zivota nebo odpovédnosti. Jednotlivé vy-
daje musime rozpocitat na mésice, jelikoZ nekteré se plati ro¢né.

e Spofeni, investice — ukladani finan¢nich majetkli do finan¢nich produktti, naptiklad sta-
vebni spofeni, investice v podilovych fondech, nebo penzijni pfipojiSténi.

e Dluhy — zarazujeme do této kategorie vSechny ptijcky vsech druhti, od spotiebitelskych
doméacnost. Vydaje z dluhiit musime platit prednostné, jelikoZ ptipadné zpozdéni ndm
muze piivodit dalsi vydaje a nasledné zhorSeni situace.

e Ostatni — do téchto vydaji fadime vydaje, které nespadaji ani do jedné piedeslé skupiny,

tedy pokud néjaké takové vykazuje rozpocet. (Novakova a Sobotka, 2011)

Béhem sestavovani rozpoctu je tieba dbat na nékolik zasad, v pripad¢ situace, kdy nemame
moznost dohledat ptesny vydaj, je tfeba cenu ur¢it pomoci odhadu, v dalsim kroku musime za-
mezit dvojimu zapocteni vydaji, ale soucastné nesmime vynechat zddnou polozku. Pii urceni

ceny pomoci odhadni ceny je vhodné cenu nadhodnotit nez podhodnotit. (Novotny, 2009).

2.4.2 Analyza majetku rodiny

Do kvalitni analyzy rodinnych financi nepatii jen analyza rodinného rozpoctu, ktera slouzi
k zjisténi aktudlni hospodareni rodiny, ale dalSim dulezitym aspektem je analyza rodinného ma-

jetku. (Novakova a Sobotka, 2011).

K vytvofeni seznamu majetku neni potfeba vytvofit sloZitou analyzu jako v ptipadé analyzy
piijml a vydaji rodiny, ale je tfeba dbat na urcité principy. Majetek v domacnosti zafazujeme
v potfizovacich historickych cenéch, ale v priibéhu roku malokdy promitneme opotiebeni, které
cenu majetku snizuje, rozdil vlivu ¢asu na umélecké pfedméty, kdy zase naopak cena roste. Ro-
dina mize mit i aktiva, ktera ji v prib&hu pfinaSeji ptijmy, do této kategorie fadime dluhopisy,
akcie, nemovitosti apod. Dalsi kategorii je majetek, jenZ slouzi k podnikédni, naptiklad zasoby,

stroje, automobily. Majetek rozdélujeme podle Novéaka a Sobotky nasledujicim zptisobem:
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e Nemovitosti — dim, byt, pozemek, garaz

e Véci movité — auta, umélecka dila, Sperky

¢ Financni majetek — penize, cenné papiry, penzijni pfipojisténi
e Nehmotny majetek — software, licence, patenty

e Pohledavky - pfedstavuje opravnéni ptislusného subjektu k plnéni ze strany druhé osoby

2.5 Optimalizace rodinného rozpoctu

Po zapsani vSech ptijmt a vydaji a sestaveni rodinného rozpoctu podle vysledné situace zjisti-
me, jak budeme postupovat. Pomoci optimalizace vybereme nejvyhodné;jsi variantu pro klienta
a navrhneme mu feSeni. Smrcka uvadi dvé zékladni metody optimalizace rozpoctu. (Smrcka,

2010).

e Snizeni vydajii — primarnim tkolem u této metody je snizit vydaje pod hranici ptijmi.
Béhem této metody postupné vytazujeme vydaje, které nejsou dilezité pro nasi potiebu.
e ZvySeni ptijmil - t€Z81 mozZnost, jelikoz vydaje se snizuji sndze, nez zvySuji prijmy. Pti-
jem miizeme zvysit zménou zamestnani, nebo si najit druhou praci, ptivydélek, prona-

jmout byt atd. (Smrcka, 2010).

2.5.1 Financ¢ni plan

Finan¢ni poradce vytvoii pfesny financni plan, jenz bude piimo vytvofen klientovi na miru.
Pomoci finan¢niho planu vytvoiime jasnou cestu k dosazeni stanoveného cile v ¢asovém hori-
zontu a piimo vytyCeni presnych finan¢nich produktt k jeho dosazeni. Nedilnou soucasti fi-
nan¢niho planu je zabranit nepiiznivym situacim, které mohou nastat pti plnéni planu, nebo
oddaleni nasSeho cile. Zaroven nam finan¢ni plan urci pravidla, ktera nesmime piekroCit
v pribéhu plnéni planu. Béhem sestavovani finan¢niho planu dbdme na tyto body podle Syro-

vého:

e C(Cile — vytyc€eni Zivotnich priorit

e Zdroje — zjiSténi finan¢ni naro¢nosti priorit a jejich vycisleni

e Rizika — pojistit se proti moZnym riziklim

e Priifadit cilim zdroje — rozloZit mezi jednotlivé cile finanéni prostiedky (Syrovy, 2011).
Syrovy tika, Ze kazdy klient musi mit pfesné stanoveny cil, jinak neni mozné neucelné vyuzivat
finanéni produkty. Kazdy klient, jenz si odklada penize, napt. nedoplitkové penzijni spotenti,
nebo investuje, pravdépodobné neutrati penize jen tak z rozmaru. Od stanoveni cile ptichazi

strategie a vhodny vybér finanénich produktd. Finanéni plan se v pribéhu Zivota aktualizuje,
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jelikoz zivotni priority se béhem zivota méni. Hlavné by nds mél ochranit proti pfipadnym dlu-

hiim, jelikoZ plan zahrnuje i finan¢ni rezervu. (Syrovy, 2011).
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3 ANALYZA VYBRANYCH PRODUKTU FINANCNIHO TRHU V CR

3.1 Investovani a sporeni

Pojmy spofeni a investovani jsou pro ekonomicky nevzdélané jedince jeden a tentyz stejny

pojem a i kdyz maji hodné spole¢ného, v mnoha kriteriich se lisi. (Syrovy a Tyl, 2014, s. 53)

3.1.1 Sporeni

Pod pojmem spoteni se skryva odlozeni penéz stranou pro ptipadné budouci pouziti. Rozhodnu-
ti spofit ma mit presny ucel, naptiklad je lze pouZit na necekané udalosti, které s sebou nesou
finan¢ni vydaje, napiiklad na studia déti, ale také na dovolenou. Dokonce miizeme volné fi-
nan¢ni prostfedky spofit doma pod matraci, nebo vyuzit sluzeb banky a vyuzitim ptislu§nych
finan¢nich produktt. VSechny uvedené moznosti spolu uzce souvisi, kdyz mluvime o spoteni,
kondme bez tzv. investicniho rizika. KdyZ se rozhodujeme, musime si urcit, kterd kriteria jsou

pro nas dulezita. (Novakova a Sobotka, 2011, str. 170)
e Vys8i zhodnoceni naSich naspotenych penéznich prostredka
e (o nejvyssi likvidnost finan¢nich produkta
e Dbat na inflacni riziko a branit znehodnoceni finan¢nich prosttedki

Investi¢ni riziko — v podstaté se jedna o miru pravdépodobnosti, ze hodnota naspotfenych fi-

v v

vvvvv

minimalni zhodnoceni uloZenych prostfedk, a proto ndm hrozi infla¢ni riziko. Inflacni riziko
nam sniZzuje hodnotu penéz a tzn., Ze si v budoucnu koupime méné nez dnes. (Novakova a So-

botka, 2011, str. 170)

3.1.2 Investovani

Investovanim v ekonomice oznacujeme tu ¢ast piijma (dichodl), kterou vlozime do kapitédlu.
Kapital ma formu dlouhodobych statkii, vynos se nedostavi okamzité, ale umozni ndm budouci
zvySeni spotieby. Jednotlivec odloZzi urcitou ¢ast volnych finan¢nich prostfedkii z rozpoctu a
snizi soucasnou spotiebu se zdmérem budouciho uzitku z investice. Vysledny uzitek miize mit
formu penéZniho charakteru nebo také formu nepenéZniho charakteru. PenéZni pi{jmy
z investice plynou z del§iho ¢asového obdobi, minimaIn€ vSak 1 rok. Cilem investovani je odlo-
zeni soucasnych penéznich prostiedkil, zabranéni inflacniho rizika a snizeni hodnoty v Case, ale

také aby hodnota postupem ¢asu rostla.
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Kazd¢ investi¢ni rozhodnuti s sebou ptinasi 3 zékladni prvky. Jsou jimi vynos, riziko a likvidita.

A

tfi kriteria (maximalni vynos, minimalni riziko a vysoka likvidita). (Valach, 2006)

Riziko Likvidita
3-1 Investicni trojuhelnik (Zdroj: vitsafar, c2017)

Riziko — hodnota mé investice bude niz$i nez na zacatku, nebo nedosahneme pozadovaného

vynosu a v neposledni fadé mtizeme pfiijit o vSechny nase investované penize.
Likvidita — moznost penize rychle a snadno pouzit na ptipadné necekané udalosti.

Vynos — Castka, ktera mi vynese penize navic oproti investici.

3.1.3 Podilové fondy

Nasledujici téma by vydalo na celou bakalafskou praci, proto popisi jen zdkladni pojmy. Podi-
lové fondy spravuji a zakladaji investi¢ni spolenosti. Na trhu ptsobi nepieberné velké mnoz-
stvi podilovych fondii. Fondy délime podle investi¢ni strategie, tzn. (teritoridlné¢ zaméfené, sek-
torové, fondy velkych hraca, ad.), sloZzeni tzn. (akciové, dluhopisové, smiSené, ad.) a zptisobu
fizeni tzv. (aktivné, pasivné a indexove€) a cilové skupiny. Jednotlivé fondy se dé€li také podle
stupnice rizikovosti na 7 skupin. Do prvni aZ druhé skupiny spadaji fondy, které jsou velmi opa-
trné, do 3 skupiny spadaji fondy opatrné, do ctvrté a paté skupiny fadime fondy odvazné a do
Sesté a sedmé fadime fondy velmi odvazné. Dalsi dilezitym faktorem u podilovych fondi jsou
poplatky. Prvnim poplatkem je vstupni poplatek, tento poplatek se plati bud’ jednorazove, nebo
postupné. Pocita se z velikosti investice, nebo je vySe pfedem urcend. Také zde mame poplatek
vystupni, ale tento poplatek se uctuje ve vétSiné piipadd jen, kdyZz je nizky vstupni poplatek.

DalSim nakladem je manaZersky poplatek pocita se z primérné ro¢ni hodnoty fondu. Z toho
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poplatku hradime veskeré naklady spojené s provozem a odménami manazerti. Nékteré fondy si

uctuji poplatek za vykonnost, tento poplatek platime, kdyz se nas fond dostane nad urcitou hra-

nici. A jeSté tu mame total expense ratio tento ukazatel ukazuje celkovou ndkladovost fondu

v minulém ucéetnim roce.

Uvedu 7 praktickych vyhod a 4 nevyhody podilovych fondd.

1.

Dostupnost a jednoduchost - prevazna ¢ast OPF umoziiuje vstoupit do fondt i klientim
s malym kapitalem. Ptikaz k ndkupu podilu zadé klient jednoduse pti podpisu smlouvy.
Rozsifené investicni moznosti - umoziiuje v§em investorim ve fondu se podilet na ex-
panzi velkych firem G¢asti na investici, které za normalni okolnosti nedoséhl.

Vytvoieni osobniho portfolia — Siroké $kala produktii nabizi klientovi nezmérné moznos-
ti investovani. Podilnik ma moZnost si vybrat investi¢ni strategii, pomoci fondi podle
svych investi¢nich cili a investi¢niho horizontu.

Snadny piehled o zhodnoceni investice — Investi¢ni spole¢nosti uvetejiiuji kurz fondu
minimalné jednou tydné. Vynosnost investice si jednoduse spocitame aktudlnim kurzem
investice a vynasobime poctem podilovych listi. Pfipadné odecteme poplatky vstupni a
vystupni

Daiové zvyhodnéni — V prvnim piipadé pokud cely piijem z prodeje cennych papira je
vzdy osvobozen od dané z piijmi (bez ohledu na vysi ptijmi), pokud mezi nabytim a
prodejem uplynula doba delsi nez 36 mésicii. A druhé situace nastava, kdyz hrnny pii-
jem z prodeje cennych papirti nepiesahne v daném zdanovacim obdobi ¢astku sta tisic
korun (§ 4 odst. 1v zakona o danich z pfijmi).

Ptijatelna likvidita — Klient maze spolecnost zpétn€ pozadat o zpétny prodej podilu podle
aktudlniho kurzu. Penize obdrzi klient na ucet podle zadkona nejpozdéji do 30 dntl.
Diversifikace rizika — Investi¢ni spolecnost investuje do stovky tituld na trhu napfi¢ sek-

tory a tim dokaze efektivné rozlozit investi¢ni riziko.

Ted’ zndzornim 4 nevyhody podilovych fond.

1.

Investice neni pojisténa — Zakladni nevyhodou OPF je, Ze investice neni pojisténa. Na
OPF plati ptisn& regulace ze strany zakonii a dale jsou dozorovany CNB.

Vynos neni garantovan — Vynos pfedchozich obdobi negarantuje podobny zisk v nasle-
dujicich obdobich. Hodnota investice se v priitbéhu casu méni a neni zarucena plna na-
vratnost. Investi¢ni riziko jde ve velké mife snizit ur¢itou délkou investice.

Hodnota investice ¢asto kolisd — Béhem investice do riskantngj$ich fondd, naptiklad ak-

ciovych, se v pribéhu ¢asu hodnota kurzu akcie velmi kolisa.
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4. Piirdzky a srazky — Nakup podilovych fondii s sebou piindsi poplatky, tzn. vstupni a vy-
stupni. (Kohout, 2013, str. 26 - 30; Patria, c2013)

3.1.4 Zivotni pojisténi

Novak a Sobotka popisuji pojisténi takto: ,, Vedome vytvareni financni rezervy k uhradé po-
treb nebo Skod, které vzniknou pojistenym z nahodilych udalosti (nahodilych jevii, které nesmi
mit pravdeépodobnost vyskytu 1, tzn. nesmi se jednat o jev jisty). Tato rezerva se vytvari z pro-
stredku pojistenych subjektu, tedy z pojistného, které je cenou za poskytované sluzby nebo
téz cenou za prevzeti rizika. “ (Novakova a Sobotka, 2011, s. 183; Sidlo, 2010, str. 11-12)
Zivotni pojiiténi je jedno z nejslozit&jsich finan¢nich produktii na trhu, jednotlivé produkty po-
jistoven se rozliSuji v riznych parametrech, ale princip zlstava stejny, vyplatit dohodnutou
&astku v pifpadé ne¢ekanych Zivotnich udalosti. Zivotni pojisténi pouze nezahrnuje riziko imrti,
ale zmény tykajici se zdravotniho stavu jedince, napiiklad vazny traz, nemoc nebo invalidita.
Jednotliva rizika se pojiStuji jednotlivé nebo v kombinaci s ostatnimi. Velky vliv na cenu pojis-
téni ma zdravotni stav, pohlavi a v€k klienta. Po podepsani musi klient podstoupit zdravotni

prohlidku. Zivotni pojisténi délime na rizikové, investiéni a kapitalové. (Sidlo, 2010, str. 11-14)

3.1.4.1 Kapitdlové pojisténi

Kapitalové pojisténi je kombinaci spoifeni a zivotniho pojisténi. Prvni ¢ast pojisténi slouzi na
pokryti neCekaného rizika a druha cast pojisténi slouzi ke zhodnoceni penéz. V piipad¢ smrti
klienta vyplati pojisStovna ob¢ ¢asti pojisténi. DalSim piikladem dodrZeni smlouvy dostane kli-
ent vyplacenou jen hodnotu kapitalovou. Pojistovna ma pevné stanovené investi¢ni limity, které
jsou dany narodni vyhlaskou. (Janda, 2011, s. 117-122; Novakova a Sobotka, 2011, s. 187-192;
Smrcka, 2010, s. 170-176)

3.1.4.2 Investi¢ni pojisténi

U nasledujiciho typu pojisténi si klient pfi podpisu smlouvy zvoli pomér vkladu k investovani
a pojisténi. Dalsi vyhodou oproti kapitdlovému pojisténi je zvoleni fondu, kam budou naSe
penize vloZeny a moZnost zmény investi¢ni strategie. U investicni doloZky neni garantovany
vynos. Pokud béhem plnéni smlouvy nastane smrt pojiSténce je mu vyplacena pevné stanovena
castka. Pokud dojde k doziti, je klientovi vyplacena ¢astka, kterd je vazana k hodnoté podilo-
vych vkladl k datu ukonceni smlouvy. (Janda, 2011, s. 117-122; Novakova a Sobotka, 2011,
s. 187-192; Smrcka, 2010, s. 170-176)
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3.1.4.3  Rizikové Zivotni pojisténi

Tento typ pojisténi je primarn¢ uren na zajisténi rodiny v disledku smrti klienta. Pti smrti
klienta je poziistalym lidem zaplacena ¢astka, jeZ je stanovena ve smlouvé. Castka placena za
ma vysokou hypotéku, miize uzavtit uvérové zivotni pojisténi, kde je castka postupné¢ umorto-
vana, stejn¢ jako klesajici ¢astky nesplacenych uvért. Na nasledujici typ pojisténi neni moz-
nost uplatnéni odpoctu na dani. (Janda, 2011, s. 117-122; Novakova a Sobotka, 2011, s. 187-
192; Smrcka, 2010, s. 170-176)

3.1.5 Penzijni spofeni

Zakladem penzijniho pfipojisténi jsou 2 faze. Béhem prvni faze ptipojisténi klient odvadi pravi-
delné urcitou ¢astku danému subjektu. Ve druhé fazi nastdva situace, kdy zacneme postupné
cerpat naspotfenou castku. Doplitkové penzijni spofeni je na ¢eském trhu jedno z nejzadané;sich,
1 kdyz neni zdkonem pojisténo. (Janda, 2011, s. 67-74; Syrovy a Tyl, 2014, s. 183-191,Filip
2013)

3.1.6 II. pilif penzijniho pripojisténi

Existence penzijniho pfipojisténi v Ceské republice se datuje od roku 1994. V roce 2013 doslo
k velkym zméndm v penzijnim pfipojisténi, II. pilit byl zruSen a nyn¢jsi vlada vytvoftila nové
doplikové spoieni, tzv. III. pilit. Klienti se v roce 2016 museli rozhodnou, jak nalozi s penéz-
nimi prostfedky v penzijnim pfipojisténi, méli dvé moznosti, vyplatit naspofené penize nebo
pievést bezplatné do III. pilife.(Janda, 2011, s. 67-74; Syrovy a Tyl, Filip, 2010)

3.1.7 Dopliikové penzijni pripojiSténi

Novinkou oproti II. pilifi bylo, Ze mé klient moznost si vybrat z vice poskytovatel piipojisténi
a hlavné moznost zvolit si investicni strategii. Déle se tyto fond dé€li na transformované a ucast-
nické. Investi¢ni strategie v ucastnickych fondech se déli na konzervativni, vyvazenou a dyna-
mickou. V pribéhu ¢asu je moznost ménit mezi investicnimi strategiemi. Dalsi velkou zménou
oproti II. pilifi je, Ze majetek ti€astniku piipojiSténi je oddélen od majetku akcionaiti. Stat moti-
vuje ucastniky pfipojisténi statnimi piispévky, dle velikosti mési¢niho vkladu, jelikoz
v budoucnu nebude moznost vyplacet tak vysoky diichod. Dale ma moznost Gcastnik pfi urcité
vy$i mési¢niho vkladu vyuzit danové ulevy. (Janda, 2011, s. 67-74; Syrovy a Tyl, 2014, s. 183-
190)
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II. PRAKTICKA CAST
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4 ANALYZA NEJVYZIVANEJSICH FINANCNICH PRODUKTU V CR

V nésledujici kapitole vytvofim analyzu nejvyuzivanéjSich finan¢nich produktt na ¢eském trhu.
Provedu srovnani jednotlivych produkti, a v kazdém srovnani pouziji alesponl 3 druhy produk-
ti. Mezi zafazenym produkty jsou bézné ucty, spotici ucty, hypotéky, oteviené podilové fondy,
doplitkové penzijni ptipojisténi.

4.1 BéZny ucet

V ptilozené tabulce jsem provedl srovnani béznych ucti, u kterych se neplati poplatky za vede-
ni uctu pii splnéni urcitych podminek. Pro rodinu bych vybral ucet u Banky UniCredit Bank,
kde pro spInéni vedeni ti¢tu staci mit obrat 12 000 K¢, coz rodina lehce splni. U studentt do 26
let nemusi byt splnéna podminka obratu do 12 000 K&. Velkou vyhodou uc¢ti UniCredit Bank
je, ze vklad miZzeme vlozit na pobocce, pfes ucet nebo pomoci bankomatu, u nasledujich po-
rovnanych ucti byla tato moZnost jen pomoci pfevodu uc¢tl, nebo slozenkou. Dalsi velkou vy-
hodou tohoto uctu je, Ze nam banka nabizi slevovou karticku u partnert UniCredit Bank, sleva
dosahuje aZ 60%. Pti nesplnéni podminek plati klient bance vysoky poplatek 199 K¢&. VSechny
vybery jsou zdarma pii splnéni podminek. Pro nizkondkladovou rodinu se hodi tcet od Equa
bank, kde se neplati zadné poplatky, jen zlstatek na et miizeme zvysit pouze sloZzenkou, nebo

pirevodem. Pak tu mame jesté ucet od Mbank, kde musime splnit vybér, nebo obrat 1 500 K¢,

jinak platime poplatek 29 K¢. Kazdy potencionalni klient musi posoudit podle vlastnich indivi-

duélnich potieb.
Tabulka 2 Srovnani béznych uctu (Vlastni zpracovani)
Banka Equa bank mBank UniCredit Bank
Nazev Bézny ucet mKONTO U konto
uctu
zékladni |0 K¢ 0 K¢ zdarma do 26 let, podminka
cena obrat 12 000 K¢
Viklad pouze pievodem |pouze prevodem nebo vSechny zplsoby

nebo sloZenkou

slozenkou

pro vklad na ucet

Odchozi |0 K¢ 0 K¢ 0 K¢
1 zdarma zdarma jsou vSechny vybé- |zdarma, pii nesplnéni podminek
Vybér z . . . O «
bankomatu ry nad 1 50'0 K¢, jinak si 5 K¢, z ciziho pfistroje za 30 K¢
banka uctuje 29 K¢

rychlejsi zpraco- | pfinedosédhnuti obratu pla- | 199 K¢& pii nedodrZzeni mési¢ni-
Poplatky |vani plateb 29 K& |teb kartou ve vysi 1 500 K¢ | ho vkladu 12 000 K¢

za platbu je uctovano 29 K¢

Ix mésicné pro- | zalozeni pfes internet slevy az 60 % u partneri
Vyhody |placeni slozenky UniCredit Bank
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4.2 Sporici ucet

Banky v poslednich letech, snizili irokové sazby u spoficich uctii. Ulozit zde penize se vyplati,
jen v piipadé likvidni rezervy max. jednoho mési¢niho piijma, jelikoz inflace dosahuje stejnych
hodnot. Nasledujici tabulka porovna jednotlivé spofici ucty. Nejvyhodnéjsi urokovou sazbu
nabizi Air Bank, pro 1% trok stac¢i splnit 5 transakci kartou mési¢né na platebnim uctu. Sper-
bank postac¢i v bance zaloZit bézny ucet pro trokovou miru 0,83%. VSechny produkty zaloZime
zdarma. Také si lze povSimnout, ze vyhodny uUrok mizeme ziskat jen do urcitého limitu.

V Equa bank musime splnit podminku 3krat mésicné zaplatit kartou, nebo mit na béZném uctu

ptichozi platby minimalné 10 000 K¢&.

Tabulka 3 Srovnani sporicich uctii (Vlastni zpracovani)

Nejvyssi Limit
Banka Produkt urokova y Podminka k uroku
v K¢
sazba p.a.
Air Bank Spofici ucet 1% 250 000 5 Ergrjsetk01 kartou o
s bonusovou sazbou mesicné na platebnim uctu.
Sberbank FER spoieni PLUS |0,83% 300 000 | Platebni ucet v bance.
3x mésicné zaplatit kartou,
Equa bank Spofici ucet HIT 0,8% 200 000 |nebo ptichozi platba na pla-
tebni ticet min. 10 000 K¢.
Raiffeisenbank | cKonto Flexi 075% | 150000 |CKonto Komplet nebo Smart
nebo Student.

4.3 Hypotéka

Urokova mira z hypoték v poslednich letech klesla na historicka minima. Jednim z dilezitych
ukazatelli, hypote¢niho tvéru je tvér k hodnoté. Tento vyraz vyjadiuje pomér mezi hypotecnim
uvérem a zastavni hodnotou nemovitosti, ve zkratce LTV. Pro zadani jsem vybral ucelové hy-
potéky, které jsou striktné vazany k nemovitosti. Nejvyhodnéjsi hypotéku na trhu bez zadnych
podminek nabizi banka mBank. Urokova mira ¢ini 1,79%, ale u banky mizeme jesté zalozit
pojisténi Credit Life, které ndm zajisti nejnizsi irokovou miru na trhu 1,54%. Dalsi nabidku
nam nabizi Raiffeisenbank, kterd po zaloZeni béZného uctu snizi urokovou sazbu na 1,99%.
Wiistenrot ndm pfi sjednani Zivotni a majetkové pojiSténi a vypInéni formulare on-line nabidne
urokovou sazbu 1,69%. Moneta nam nabizi nejvyS$si irokovou miru z vySe zminénych a jesté

musime mit avér nizsi nez 80% ceny nemovitosti.
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Tabulka 4 Srovnani hypotecnich uveri (Vlastni zpracovani)

Poskytovatel mBank Wiistenrot Moneta | Raiffeisenbank

Produkt Ugelova , . Hypotéka .
mHypotéka Hypotéka Wiistenrot MONETA Hypotéka

Urokovi sazba || 7, 1,99% 2,09%  |2,99%

bez zvyhodnéni

Urokovd sazba 1 54, 1,69% 2,09% 1,99%

se zvyhodnénim

Podminky sazby | PojiSténi zivotni a majetkové pojiSténi, s4dné Aktivni vyuZi-
Credit Life | sjednani hypotéky on-line vani Uctu

LTV 90% 90% 80% 90%

Poplatek za po- 1 0 K& 0 K¢ 0 K&

skytnuti ivéru

Fixace 5 let 5 let 5 let 5 let

4.4 Stavebni sporeni

V nasledujici tabulce provedu porovnani Ctyt stavebnich spotitelen, jejichz zdkladnim produk-

tem je stavebni spofeni se statnim ptispévkem. Nejvyssi zhodnoceni ndm po splnéni urcitych

podminek nabizi Ceskomoravska stavebni spofitelna, sazba ¢ini 1,2% . Poplatky za vedeni uétu

vy

A

ni cilovou ¢astku, proto se hodi pro klienty s nizsi platbou do stavebniho spoteni.

Tabulka 5 Srovnani stavebniho sporeni (Viastni zpracovani)

Modra Ceskomoravska | Raiffeisen Stavebni spofitelna
pyramida stavebni stavebni Ceské spofitelny
spofitelna spofitelna
Produkt Mo?dr? Stavebni spofeni | Stavebni spofeni | Stavebni spofeni
spofeni
Sazba 0,5% -1% 1% - 1,2% 1% 1%

poplatek za uza-
vieni

1% z cilové
castky 10 000
K¢

1% z cilové ¢ast-
ky 15 000 K¢

1% z cilové ¢ast-
ky 15 000 K¢

1% z cilové castky,
sjednani on-line 495
K¢

Ro¢ni poplatek

za vedeni uétu | 300 K& 330 K& 320 K& 310 K&
SS

Minimélni cilova | 5 5 50 000 K& 50 000 K& 40 000 K¢&

¢astka

Poplatek za
predcasné ukon-
ceni

1% z cilové
castky

0,5% z cilové
castky
min. 2000 K¢

1% z cilové
castky
min. 500 K¢

1% z cilové castky
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Tabulka 6 Rocni statni prispevek dle vyse vkladu (Vlastni zpracovani)

Roc¢ni vklad v K¢ Vyse statniho prispévku v K¢
5000 500

10 000 1 000

15 000 1500

20 000 2000

25000 2000

4.5 Podilové fondy

Pti vybéru podilovych fondt je dilezité zvolit si investi¢ni horizont a strategii investovani, jeli-
koZ cena fondl bude v pribehu €asu kolisat. Dalsi dilleZitou roli hraji poplatky do fondi, které
se pomérné hodné 1i8i podle typu fondli. Nazorna ukdzka v nasledujici tabulce. Pro srovnani

jsem vybral tti typy fondd Dluhopisovy, smiSeny a akciovy fond.

Tabulka 7 Srovnani manazerskych poplatkii mezi fondy (Fincentrum)

Manazerské poplatky Domaci fondy Zahrani¢ni fondy
PenéZniho trhu - primér 1,0% p.a. 0,4% p.a.

Rozpéti poplatkii 0,8% p.a. az 1,25% p.a. 0,2% p.a. az 0,6% p.a.
Dluhopisové - primér 1,5% p.a. 0,8% p.a.

Rozpéti poplatkii 0,95% p.a. az 2,0% p.a. 0,4% p.a. az 1,0% p.a.
Akcioveé - primér 1,8% p.a. 1,4% p.a.

Rozpéti poplatki 1,5% p.a. - 2,0% p.a. 1,1% p.a. - 1,8% p.a.

4.5.1 Dluhopisové fondy

Dluhopisovy fond ma investi¢ni horizont 3 — 5 let. Riziko u nésledujicich fondl je odvazné.

V tabulce jsem vybral nejzajimavéjs$i dluhopisové fondy za rok 2016 s nejvysSim vynosem. U

v v

cwwvr

ni za rok 2016 doséahl fond Asian High Yield Fund EUR, kdy hodnoceni ¢inilo 16,57 %.
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Tabulka 8 Srovnani Dluhopisovych fondii (Viastni zpracovani)
Spole¢nost Conseq Pioneer Conseq
Asian High Yield Fund Emerging Markets US High Yield Fund
Produkt EUR Bond EUR
Min. investice 10 000 K¢ 30 000 K¢ 10 000 K¢
Vstupni poplatek |349 999 K¢ - 2,5% 100 000 K¢ - 2% 349 999 K¢ - 2,5%
- 5 . - .

Poplatek za zpra 1% 1.20% 1.A> z objemu inves
vu tic
TER 1,40% 1,54% 1,39%
Riziko 4 4 5
Vynos za rok 16,57% 13,65% 13,50%

4.5.2 SmiSené fondy /balancované

Strategie smiSenych fond byva zaloZena na optimalizaci rizika a s tim souvisejicich vynost

fonda. Investicni horizont se pohybuje od 5 -10 let. Riziko u téch fondl zalezi na vybéru fondi.

V tabulce jsem uvedl nejzajimavéjsi fondy v roce 2016. Zajimavy vynos piindsi Conseq, kdy

v wvr

Tabulka 9 Srovnani smisenych fondi (Vlastni zpracovani)

Spolec¢nost | BNP PARIBAS Templeton Conseq
PLAN INTERNATIONAL Templeton Emerging Mar- | FF - Fidelity Tar-
DERIVATIVES FUND kets Balanced Fund - get™ 2050 (Euro)
Produkt A(acc)EUR Fund
Min. in- | cena podilového listu v trzni 5000 USD nebo ekvivalent
: » 10 000
vestice hodnota mény
vstupm - g, 5,75% 349 999 - 4%
poplatek
5 -
Poplat’ek 1% 1.30% },5 %o z objemu
za zZpravu investice
TER 1,10% 2,11% 1,97%
Riziko 7 5 5
VYnosza |15 150, 9,97% 12,16%
rok

4.5.3 Akciové fondy

Nejrizikovéjsi podilové fondy ze vSech druhd.

Investi¢ni horizont 10 a vice let. Déle jsou zde
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vys$si poplatky. S vySSim rizikem stoupa vynos za jeden rok. V nasledujici tabulce jsem vybral
nejzajimavéjsi podilové fondy roku 2016. U vSech zminénych fondli se vynos pohybuje nad
hranici 20%. Erste fond spada do nejrizikovéjsi skupiny a jsou zde nejvyssi poplatky. CSOB
fond se vyznaduje niz§i minimalni investici. CSOB fond se vyznaGuje niz§imi poplatky a nej-
vy$§im vynosem, a minimalni investice ¢ini 5 000 K¢&.

Tabulka 10 Srovnani akciovych fondu (Vlastni zpracovani)

Spoletnost | g CSOB Erste

Produkt KBC Equity Fund New Asia KBC Equity Fund ESPA Stock
Flanders Biotec - VT

Min. investice |5 000 K¢ 5000 K¢ zadna

Vstupni 30 39 49

poplatek

Poplatek za | co, 1,50% 1,80%

zpravu

TER 1,76% 1,89% 1,99%

Riziko 6 6 7

Vynos za rok 34,43% 20,55% 22,34%

4.6 Doplinkové penzijni pripojiSténi

Dopliikkové penzijni ptipojisténi vzniklo 1. 1. 2013. Penzijni spole¢nosti poskytuji moznost
piedcasné vypoveédét smlouvu. Jméni doplikového spofeni tvoii vklady ucastnika, nasledné
prispévky od statu (dle vyse vkladu) a ptispévky od zaméstnavatele (nepovinny) a také je zde
moznost zvoleni strategie.

Inflacni mira se v minulém roce pohybovala okolo 0,7% a z 27 G€astnickych fond doplitkové-

ho penzijniho spofeni se 15 fondim podafilo piekonat inflacni miru. Pfi dikladném pohledu

zjistime, Ze infla¢ni hranici se povedlo pfekonat jen fondim, které zvolily riskantné;jsi strategii,

Vv

1 zapornymi, irokovymi sazbami. Dynamické tcastnické fondy se podatilo zhodnotit v lofiském

roce od 5% az 10%, u vyvazenych fondl se zhodnoceni pohybovalo okolo 2 az 5 procent.

V zobrazenych grafech znadzornim 4 nejlepsi dynamické fondy a 4 nejlepsi vyvazené fondy.
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Dynamické fondy
/ 10 0,
12,00% / 9350
10,00% - /7,42"  ino
8,00% - p
6,00% -
4,00% -
2,00% -
0,00% : ‘
CESKA CONSEQPENZINI  PENZIIN{ NN PENZIINi
SPORITELNA—  SPOLECNOST  SPOLECNOST  SPOLECNOST
PENZIJN{ CESKE
SPOLECNOST POJISTOVNY

4-1 Srovnani dynamickych penzijnich fondu (Vlastni zpracovani)

Vyvazené fondy

/ 517%
6,00% /
5,00% 3,.50%
4,00% / 221% 2,44%
3,00% /
2,00% /
1,00%
0,00% : :
CESKA ALLIANZ PENZIJNi  PENZIN{ NN PENZIIN{
SPORITELNA—  SPOLECENOST  SPOLECNOST  SPOLECNOST
PENZIINI CESKE
SPOLECNOST POJISTOVNY

4-2 Srovnani vyvazenych penzijnich fondi (Viastni zpracovani)
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5 ZPRACOVANI FINANCNIHO PLANU A PORTFOLIA PRO
BONITNIHO KLIENTA

V této Casti bakalatské prace vypracuji financéni plan a s tim souvisejici produkty finan¢niho
portfolia na praktickém ptikladu. Pro vypracovani finan¢niho pladnu klienta je potieba pfistu-
povat ke kazdému ptipadu jednotlivé. Pro sviij vzorovy piipad jsem si vybral vysoko pfijmo-
vou rodinu, kde na nazornych ukazkach fesim vzorové situace, a navrhuji pfipadna feseni. Pro
zvolenou rodinu analyzuji soucasné piijmy a vydaje a zjistuji kategorii v majetku. Ve druhém
kroku vytvofim rodinny rozpocet. Dale analyzuji sou€asné finan¢ni produkty rodiny a zpracuji
danové tlevy. V poslednim kroku navrhnu optimalizaci rodinného rozpoctu, upravim nevhod-

né produkty.

5.1 Zakladni udaje rodiny

Pro moji praci jsem si vybral rodinu Hlavatych, rodina se sklad4 ze dvou dospélych lidi a jed-
noho syna, ktery studuje stiedni Skolu. Hlavnimi ptijmy rodiny plynou zaméstnaneckého pomg-
ru, dalsi pfijmy plynou z ndjmu bytu. Pan Hlavaty pracuje jako obchodni feditel. Jeho prace je
psychicky a Casové velice naro¢na. Plat pana Hlavatého dosahuje 65 000 K¢ po zdanéni. Pani
Hlavaté pracuje jako programatorka ve velké nadndrodni firmé a na rozpoctu rodiny se podili
40 000 K¢ po zdanéni. V rodiné Zije jedno dité, které studuje na stfedni Skole. Bydli v byté
3+1kk, kdy na koupi museli vyuzit hypotéku. Dale maji v Praze mensi byt 2+1kk, ktery pouzi-
vaji k pronajmu. Ptistupuji k investicim a spravé majetku velice zodpovédné neboji se pomérne
cast penéznich prostiedkli odkladat na budoucnost, jelikoZ jsou finanéné vzdélani, nespoléhaji
na zabezpeceni od statu v dichodovém véku. Hlavnim cilem rodiny je dosdhnout stanovenych
cil, zajistit stabilitu na dichod a zajistit synovi pocatecni kapital v pocatcich zivota. Zakladni

udaje rodiny v ptehledné tabulce.

Tabulka 11 Zakladni informace o rodiné (Vlastni zpracovani)

Clenové rodiny Vék Piijem Zaméstnani
Pan Hlavaty 48 let 65 000 K¢ obchodni feditel
Pani Hlavata 47 let 40 000 K¢ programatorka

Tomas 16 let 0 K¢ student
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5.2 Analyza prijmi a vydaji rodiny

V nazorné ukézce roz¢lenim ptijmy a vydaje rodiny, jez jsem zpracoval v teoretické ¢asti pra-

ce,atovbodech2.4.1.1a2.4.1.2.

5.2.1 Analyza pfijmui

V prvni ¢asti analyzy zpracuji pfijmy. Rozd€lim jednotlivé pifijmy do 4 rlznych kategorii.
Zakladni slozkou piijmi domacnosti tvoti mzdy ze zaméstnani. Pan Hlavaty ptispiva do roz-
poctu ¢astkou 65 000 K¢ po zdanéni a pani Hlavata ptispiva do rozpoctu ¢astkou 40 000 K¢
po zdanéni. Tomas jesté studuje, do rozpoctu neptispiva zadnou ¢astkou. Rodina nevyuziva
zadnych socialnich davek. ManzZele si na hypotéku potidili byt 3+1kk v Praze kde v soucasné
dobé bydli. Druhy byt v Praze 2+1kk celoro¢né projimaji. Pasivni vynos znajmu tvofi
12 000 K¢. Dalsi sloZkou rozpoctu jsou piijmy mimoiadng, do nichz fadime ptileZitostné
finan¢ni obnosy. Do této kategorie predevsim spadaji finan¢ni dary k narozeninam, Vanociim
a prodej nepotiebnych véci. Sumu mimotfadnych ptijmi je potieba rozpocitat do jednotlivych
Ptijmy piehledn¢ zpracuji do tabulky.
Tabulka 12 Analyza prijmi (Viastni zpracovani)

Druh ptijma K¢

Ptijem pan Hlavaty 65 000
Ptijem pani Hlavata 45 000
Socialni pfijmy 0
Mimotadné piijmy 2 500
Pasivni ptijmy 12 000
Celkem 119 500

5.2.2 Analyza vydaja

V této podkapitole analyzuji vydaje rodiny. Nezbytné vydaje domécnosti délime do 7 nasledu-
jicich kategorii. Prvni kategorii je béZna spotieba, tyto tvoii ndklady na jidlo, bydleni, oblece-
ni, tato castka ¢ini 67 762 K¢&. Dalsi poloZkou jsou naklady na bydleni, ty jsou tvofeny splatkou
hypotékou 25 822 K¢, vodné 3 000 K¢, elektrické energie 3 200K¢, dalsi poplatky 500 K¢,
Dalsi poloZkou ve vydajich jsou vydaje na zdbavu a naSe koni¢ky 6 000 K¢. Rodina ma sjed-
nanou pojistku pro kazdého c¢lena rodiny zvIast' v ithrnné vysi, tato ¢astka 5 150 K¢. Déale ma
rodina pojistku majetku povinné ruceni a havarijni pojisténi v celkovych vydajich 1 600 K¢

mésicné. Rodina si uklada penize do spoficich a investi¢nich produkt dopliikového penzijniho



UTB ve Zliné, Fakulta managementu a ekonomiky

44

spoteni a podilovych fonda v celkové mésicni hodnoté 6 500 K¢. Nasledujici udaje zobrazim

do tabulky.
Tabulka 13 Analyza mésicnich vydaji (Vlastni zpracovani)

Druh vydajtu Pan Hlavaty | Pani Hlavatd |Tomas Celkem
Potraviny 9320 K¢ 9 620 K¢ 7 000 K¢ 25 940 K¢
Obleceni 6 000 K¢ 5000 K¢ 5000 K¢ 16 000 K¢
Vodné a sto¢né 1 500 K¢ 1 500 K¢ 0 K¢ 3 000 K¢
Poplatky za odpadky 500 K¢ 0 K¢ 0 K¢ 500 K¢
Energie 3200 K¢ 0 K¢ 0 K¢ 3200 K¢
Drogerie 2 500 K¢ 1 500 K¢ 800 K¢ 4 800 K¢
Ucebnice, Skolni vylety 0 K¢ 0 K¢ 890 K¢ 890 K¢
Cestovné 2 200 K¢ 1 500 K¢ 2 000 K¢ 5700 K¢
Casopisy 200 K¢ 250 K¢ 0 K¢ 450 K¢
Pojisténi 2 856 K¢ 1 645 K¢ 649 K¢ 5 150 K¢
Penzijni dopliikové spofeni 1 000 K¢ 1 500 K¢ 0 K¢ 2 500 K¢
Podilové fondy 2 000 K¢ 2 000 K¢ 0 K¢ 4 000 K¢
Hypotéka 12911 K¢ 12911 K¢ 0 K¢ 25 822 K¢
Konicky 2 500 K¢ 1 000 K¢ 2 500 K¢ 6 000 K¢
Pojisténi automobilu 800 K¢ 800 K¢ 0 K¢ 1 600 K¢
Pojisténi domu 450 K¢ 450 K¢ 900 K¢
Celkem 47937 K¢ 39 676 K¢ 18 839 K¢ 106 452 K¢

5.2.3 Rozklad rodinného rozpoctu

Celkové¢ ptijmy rodiny béhem jednoho mésice dosahuji ¢astky 119 500 K¢ po zdanéni. Souhrn-
né vydaje v pribéhu mésice ¢ini 106 452 K¢. Celkové piijmy presahuji vydaje domacnosti.
Rozpocet je tedy z toho hlediska ptebytkovy. Mésicni volné finanéni prostiedky ¢ini 13 048 Kc¢.

V pftislusnych grafu zndzornim situaci rodiny.
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Analyza prijmu
& Pan Hlavaty
2%

¥ Pani Hlavata 1%

: RS N
Pasivni pijem \

® Mimoiadny
piijem

5-1 Rozklad rodinného rozpoctu prijmii (Vlastni zpracovaini)

Z grafl vyplyva, Ze 88 % piijmi rodiny Hlavatych pochézi ze zaméstnaneckého poméru. Pa-

sivni ptijmy rodiny tvofi 10 % rozpoctu a ptijmy mimotadné dosahuji necelych 2 %.

5.3 Analyza majetku

Rodina vlastni byt 2+kk, ktery pronajimaji po cely rok. Déale maji byt, na ktery si v roce 2013
vzali hypotéku, ktera Cinila 4 500 000 K¢, jelikoz hypotéka neni v soucasné chvili splacena,
nemtZzeme druhy byt zahrnout do majetku. Dale rodina vlastni osobni automobil v odhadované
hodnoté 550 000 K¢&. Dva umélecké obrazy v trzni cené 60 000 K&. Dale maji v movitém ma-
jetku velké mnozZstvi elektronickych pftistroji v odhadované hodnoté 210 000 K¢ tj. (pocitace,
televize, lednice, tablety, telefony atd.) Dale vlastni cenné papiry v trzni hodnoté 60 000 K& a
na konté penzijniho ptipojiSténi maji manzelé ¢astku 185 222 K¢, v podilovych fondech mayji
v obchodovatelné hodnoté 212 000 K¢ a ve finanénim majetku jsou zahrnuty penize na b&Zném

ucté. Pani Hlavatd ma licence a softwary v uzitkové hodnoté 25 000 K¢.
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Tabulka 14 Analyza majetku rodiny (Vlastni zpracovani)

Majetek K¢

Nemovitost 2 700 000
Automobil 550 000
Umeélecké obrazy 60 000
Elektronické ptistroje 210 000
Cenné papiry 60 000
I1I1. pilif penzijniho spofeni 185222
Podilové fondy 212 000
Bézny ucet 114 597
Nehmotny majetek 25 000
Pohledavky 0
Celkem 4116 819

5.4 Analyza finan¢nich produkti rodiny

V nasledujici podkapitole zanalyzuji finan¢ni produkty, které rodina vyuziva. Rodina Hlavatych

ma penézni prostiedky rozprostieny v rtiznych finan¢nich produktech, neboji se vyuzivat podi-

lové fondy, ale vyuziva i konzervativni produkty. V pfilozené tabulce uvedu produkty rodiny

Hlavatych. Manzelé vyuzivaji tyto produkty: Zivotni pojiSténi, dopliikové piipojisténi, podilové

fondy. V ostatnim pojisténi jsou zatazeny platby za pojisténi domacnosti a automobilu. Nékteré

platby se plati ro¢n¢, nebo ptlro¢né, proto byly rozpocitany na jednotlivé mésice.

Tabulka 15 Analyza soucasnych financnich produktit (Vlastni zpracovani)

Pan Hlavaty (v |Pani Hlavatad (v | Tomas (v Celkem (v

Produkt K<) K<) K¢) K¢)

Hypotecéni uver 12911 12911 0 25 822
Spofteni na dichod 1 500 1000 0 2 500
Zivotni pojisténi 2856 1645 649 5150
Pojisténi automobilu 800 800 0 1 600
Pojisténi domu 450 450 0 900
Podilové fondy 2 000 2000 0 4 000
Celkem 19 611 18 611 750 39972

5.5 Analyza cilu

Rodina Hlavatych ma dva primarni cile, prvnim cilem rodiny je poskytnout TomaSovi penéZni

prostedky pro start do Zivota. Druhym cilem rodiny je Zit v dichodovém véku ve stejném
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blahobytu jako v soucasné situaci, proto rodina planuje zvysit odkladané penize na dichod.
Nasledujici cile rodiny jsou zna¢né rozdilné, prvni cil rodiny neni tézké vyjadrit v penézich a
case. Rodina Hlavatych ptedpoklada, ze Tomas skonci vysokou Skolu ve 25 letech a dovedou
zhruba posoudit pocatecni néklady v zacatcich zivota. Dal§im cilem je zajiSténi penéznich pro-
stiedkll na starfi. Vyslednou hodnotu vypocéteme, kdyz porovname penize, které budou dostavat
manzelé¢ v dichodovém véku. Pan Hlavaty bude dostavat castku 29 150 K¢ a pani Hlavata
21 569 K&. Celkové vydaje budou €init 61 791 K¢, poté co se syn osamostatni a splati se hypo-
téka. Rodina bude mit v rozpoctu deficit 11 072 K¢&. Rodina planuje naspofit finance na ve vysi
4 500 000 K¢, kdy kazdy mésic bude Cerpat z doplikového penzijniho spoteni a otevienych
fonda castku 25 000 K¢.
Tabulka 16 Analyza cilii (Vlastni zpracovani)

Cil Predpoklidane Konegn4 &astka v K&
splnéni cile v letech

Zajisténi pe:vr}eznlch prostiedkil 9 150 000

na start do zivota

Zajisténi na dichod 17 4 500 000

5.6 Analyza slev na dani a danovych odpoctech ze zakladu dané

V prvni tabulce znazornim danové slevy a zvyhodnéni, které vyuziva pan Hlavaty a nasledné
pani Hlavata. Jednotlivé slevy vycislim za cely kalendaini rok i mési¢né. Ve treti tabulce uve-
du, jaké danové odpocty vyuziva rodina v dailovém piiznani.

Tabulka 17 Analyza slev na dani Pan Hlavaty (Viastni zpracovani)

Slevy na dani, danové zvyhodnéni Rocné K¢ M¢ésicné K¢

Na poplatnika 24 840 2070
Na prvni dité 13 404 1117
Celkem 38 244 3187

Tabulka 18 Analyza slev na dani Pani Hlavata (Vlastni zpracovani)

Slevy na dani, dafiové zvyhodnéni Roéné K¢ Mési¢né K¢

Na poplatnika 24 840 2070
Na prvni dité
Celkem 24 840 2070
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Tabulka 19 Analyza danovych uspor (Viastni zpracovani)

Odpocty na dani z piijmu za rodinu Ro¢né v K¢

Urok z hypotéky 11 537
Zivotni pojisténi 3 600
Dary 450
Penzijni ptipojisténi 900
Odbér krve 2x 600
Darové odpocty celkem 17 087

5.7 Navrhovana reSeni

5.7.1 Druh pripojisténi ztraty prijmu rodiny otce rodiny

Nejvétsi polozkou rodinného rozpoctu je prijem ze zaméestnani pana Hlavatého. V situaci, kdy-
by nastal vypadek piijmi do rozpoctu, pak by tato skute¢nost ohrozila chod celé domacnosti.
Pan Hlavaty je pojiStény jen na smrt a invaliditu, proto doporucuji pojisténi Flexi od Pojistovny
Ceské republiky, a. s., pojisténi zahrnuje smrt, ale i pojisténi trvalych nasledk®, invalidity, denni
odskodné nésledkem urazu, hospitalizace a pracovni neschopnosti od 15. dne. Do vypoctu mu-
sime zahrnout také rizikovost skupiny pana Hlavatého. Rizikové skupiny jsou rozdéleny do Ctyt
kategorii. Pan Hlavaty pracuje, jako obchodni teditel, proto spadd do rizikové skupiny jedna.
Cim je osoba ve vyssi skuping, tim plati vétsi ¢astku. Pii piipadu smrti uvaZujeme néasledujici
kriteria. Dulezity je vypocet vdovského diichodu a sirot¢iho diichodu, ktery se vyplaci po smrti
otce. Vyse vdovského diichodu by Cinila 15 613 a sirot¢iho 27 530 K¢. Celkové ptijmy z davky
od statu by Cinili po umrti pana Hlavatého 43 143 K¢. S umrtim pana Hlavatého by také klesly
celkové vydaje rodiny na castku 66 985 K¢&. Celkové ptijmy, tedy po smrti pana Hlavatého ¢ini
95 143 K¢. Vyhodné je u klienta, ktery ma 48 let zvolit pojiSténi na smrt s klesajici ¢astkou
¢im je klient star$i, tim Castka vice klesd. Také musime ptihlédnout na vysi hypotéky, kryti
aspoil z 2/3 celkové ¢astky. Dulezité je, aby rodina nepfisla o rodinny byt. Rozhodl jsem se pro
castku, ktera pokryje dobu uvéru. PtipojisSténi v tomto piipad€ bude 12 tisic na 17 let s klesajici
¢astkou. U nastaveného pojiSténi neni nutné nastavit investi¢ni sloZzku. Pro pana Hlavatého jsem
zvolil smrt s konstantni ¢astkou 400 000 K¢ klesajici. Dale je potieba se zabyvat trvalymi na-
sledky, jelikoz ptijmy rodiny klesnou o 65 000 K¢, ale vydaje zlstanou na stejné vysi, nebo se
dokonce zvysi. V ptipadé, Ze by se stal invalidni dlichodcem. Nastava situace kolik penéz po-
ttebuje na pokryti ndkladl. K ide4dlnimu stavu se pfiblizime, kdyZ by mél denné dostavat 5% ze

soucasného piijmu. Invalidita by méla pokryt v nejlepSim mozném piipadé 2/3 hypotéky, a
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k této Castce se priblizime, kdyz zvolime ¢astku 700 000 K¢, tato ¢astka je vzhledem k véku
pana Hlavatého velmi drahou zélezitosti. 100% plnéni trvalych nasledk nastane, v piipadé
vazného zranéni s progresivnim plnénim (vdzny uraz koncetin, sluchu). Invalidita urazem se
déli do 4 stupii 0%-25%, 25%-50%, 50%-75%, 75%-100%. V idedlnim ptipadé se klient do-
staneme k Castce, kterd zbyva k splaceni hypotéky. Proto by méli byt trvalé nasledky na
1 750 000 K¢. Tato polozka nesouvisi s vékem a mizeme si dovolit nejlep$i moznou variantu.
Pro piipadny vypadek piijmi do 12 mésict je potfeba mit rezervu ve vysi 2 - 3 mesi¢nich pti-
jmu. 15 dni vypadka pfijmi rodiny s uvedenym rozpoctem nic neud¢la, proto nedoporucuji po-
jistit hospitalizaci. Nejvyssi riziko nastava, kdyz ndm piijem vypadne na vice nez 12 meésict,
jelikoz invalidni davky se posuzuji az po roce. Rezerva na 3 mésice pokryje zdravotni neschop-
nost, kterd nebude trvat déle nez 30 dni. V ptipadé, Ze by nastala vazna nehoda, bude pokryvat
nase uslé pfijmy denni davka v neschopnosti 24 000 /30= 800 K¢, mési¢ni splatka bude stacit
na pokryti hypotéky. Mésiéni ¢astka z Zivotniho pojisténi bude ¢init 2 621 K&. (Sidlo, 2010, str.
21-89)

Tabulka 20 Varianta pojisténi s krytim smrti z jakychkoliv pricin (Pro modelaci

pouczita kalkulacka produktu Flexi)

Riziko PC Casovy horizont Druh
400 000 17 §,klesajlcl pojistnou

Smrt ¢astkou
Trvalé nasledky 1750 000 17 Progresivni
Invalidita 700 000 17
Denni odskodné 800 17
Denni hospitalizace 0 17
Denni pracovni neschopnost
od 15. dne 800 17

5.8 Refinancovani hypotéky

Rodina Hlavatych mé od roku 2013 hypotéku s tiiletou fixaci s urokovou mirou 3,38% ve vysi
4500 000 K¢. Presné znazornéni hypotéky v tabulce 21. Primérnd urokova sazba
z hypotec¢nich uvérl spadla v poslednich letech na historickd minima, v letoSnim roce vykazuje
hodnotu 1,82%, vyvoj trokovych sazeb znazornim v obrazku 5-2. Vlivem nizkych trokovych
sazeb se lidé Casto zbyte¢né zadluZovali, proto vlada v letoSnim roce zavedla, Ze lidé musi pti
koupi nemovitosti splatit minimalné¢ 10% z ceny nemovitosti. Podle pfednich ekonomi sazby
v letoSnim roce budou mirné stoupat, proto nastava vhodna doba na refinancovani hypotéky,

kdy jsou sazby na historickych minimech. Po skon¢eni fixacniho obdobi budou se zdkaznikem
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sjednany nové podminky za soucasnych trokovych sazeb na dalsi fixatni obdobi a existuje
ptilezitost splatit celou ¢astku bez ptipadnych poplatkii za pfedcasné splaceni. Po rekapitulaci
téchto udaji je nejptijatelnéjsi variantou Stiletd fixace. Zminéna fixace patii do skupiny béz-
nych fixaci, které v poslednich letech zaznamenaly nejvétsi poklesy. (Skvara, 2011, Hypoin-
dex.cz, © 2017)

Tabulka 21 Zadkladni informace o hypotecnim uveru (Vlastni zpracovani)

Vyse tvéru 4 500 000 K¢
Doba splatnosti 20 let

Fixace 3 roky
Urokova sazba (ptivodni) 3,38%
Me¢si¢ni splatka (ptivodni) 25 822 K¢

FINCENTRUM HYPOINDEX
LEDEN 2017

6,00%

5,50%
5,00%
4,50%
4,00%

3,50%

s.00% Na

2,50% \
2,00% -

1,50%

5-2 Vyvoj sazeb u hypotécnich uverii (Hypoindex, © 2017)

Navrhovanym refinancovanim hypotéky dojde ke snizeni mésicni splatky o 2 995 K¢ mésicné,

za cely rok tato Castka ¢ini 35 940 K¢ a za celé obdobi Stileté fixace uSetiime 179 700 K¢.



UTB ve Zliné, Fakulta managementu a ekonomiky

51

Tabulka 22 Vysledné refinancovani hypotéky (Penize.cz, © 2000 — 2017)

Vysledné refinancovani hypotéky:

Predesly stav:

Vyse sazby 3,38%
Splatka 25 822 K¢
Vyse tvéru na konci fixace 4002 633 K¢
Splaceno z Givéru 497 367 K¢
Stav po refinancovani:

Vyse sazby 1, 82%
Splatka 22 827 K&
Pokles mési¢ni splatky 2 995

Ro¢ni tspora 35940 K¢
Roc¢ni Gspora v procentech 11,60%

5.9 Zabezpeceni na stari

Jednou z priorit rodiny Hlavatych je zabezpeceni na stafi pii stejné mife blahobytu. V dnesni

situaci je nejlep$i variantou vyuzit penzijni piipojisténi do vyse pfispévku statu a poté vyuzit

dalsi varianty, napt. podilové fondy.

5.9.1

Dopliikové penzijni sporeni

V minulych kapitolach 3.1.5 — 3.1.7 jsem zminil, jak funguje penzijni p¥ipojisténi v Ceské re-

publice. Z vyse uvedeného vyplyva, Ze stat pienechava obCanovi vyssi zapojeni do penzijniho

piipojisténi a chee po lidech vice odpovédnosti v odkladani penéznich prostredk.

V uvedené tabulce znazornim velikost statni penze na zaklad¢ pifijmi obCana. Z vyse uvede-

nych vysledkt zjistime, ze ob¢ané s niz$imi piijmy dostanou od statu vyssi castku nez lidé, kteti

odvad¢ji mnohem vyssi piijmy. Ze znazornéné tabulky vyplyva, Ze stat je velice §tédry pro lidi

s niz§imi piijmy.

Tabulka 23 Modelovy vypocet mésicni penze v zavislosti na prijmu (Penize.cz, © 2000 —2017)

Priimérna hruba mzda | Cistd mzda | Doba M¢sicni penze Pomér penze/
(v K¢) (v K¢) pojisténi (v K<) ¢istd mzda
12 000 10 336 45 10 650 103,04%
22 000 17 225 45 12 617 73,25%
32 000 24 115 45 14 372 59,60%
40 000 29 630 45 15776 53,24%
70 000 50 300 45 21 041 41,83%
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Rodina z poc¢atku své penize odvadéla jen na penzijni ptipojisténi, ale pozd¢ji zjistili, ze na
udrZeni zivotniho standardu nebude stacit, na doporuceni zacali investovat volné penézni pro-
stitedky do podilovych fondi, kde byla Sance na vyssi zhodnoceni.

Manzelé v soucasné dob¢ spofi jednotlivé 1500 K¢ a 1000 K¢&. I kdyz jsou ve stiednim veku,
doporucuji zvolit dynamickou strategii, konkrétné¢ dynamicky fond od Conseq. V pfilozené

tabulce prezentuji soucasné platby a vysi statniho prispévku.

Tabulka 24 Analyza soucasnych odvodii na dani (Viastni zpracovani)

Me¢si¢ni platba | Roc¢ni | Statni Rocnislevana | Celkové ro¢ni zvyhod-
na penzijni platba |pftispévek |dani z pfijmu néni ze strany statu
spofeni (v K&) | (v KS) | (v KE) (v K¢) (v K¢)
Pan 1 500 18000 | 230 900 3 660
Hlavaty
Pani 1 000 12000| 230 0 2 760
Hlavata
Celkem 2 500 30 000 460 900 6 420

Zvyse uvedené tabulky vyplyva, Ze oba dva manzelé ziskaji od statu plny statni prispévek 230

K¢ mésicné, ale pouze Pan Hlavaty dosahuje danového odpoctu 900 K¢. Dalsi vyhodou je, ze

penzijni spoleCnosti si uctuji nizké poplatky, oproti béznym fondtm.

Tabulka 25 Optimalizace danovych slev, zvyhodnéni (Vlastni zpracovani)

M¢sicni platba |Ro¢ni | Statni Roc¢ni slevana | Celkové ro¢ni zvyhod-
na penzijni platba |prispévek |daniz piijmu |néni ze strany statu
spofeni (v K¢) [(v KE) [(v KE) (v K<) (v K¢)
Pan ) 3000 36 000 230 3600 6 360
Hlavaty
Pani 3 000 36 000| 230 3 600 6 360
Hlavata
Celkem 6 000 72 000 460 7 200 12 720

Po Upravé rodina dosahuje maximalnich vyhod penzijniho pfipojisténi. Oba dva manZzelé plné

vyuzivaji ro¢ni slevu na dani 3 600 K¢. Celkové ro¢ni zvyhodnéni po tpravé ¢ini 12 720 K¢.
5.9.2 Otevrené podilové fondy

Statni prispévek a danové zvyhodnéni u penzijniho pfipojisSténi Cerpa rodina Hlavatych
v plné vysi, dalsi moznosti je investovani penéz na stafi v otevienych podilovych fondech.
Fondy nabizeji vybér investicni strategie, dale vyssi zhodnoceni a v ptipad¢é nenadalych sku-
te€nosti moznost vystoupit z fondu okamzité bez poplatku. Rodina Hlavatych vyuziva na-

sledujici fondy.
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Tabulka 26 Vykonnost fondu ING Aria Lion Dynamic (Penize.cz, © 2000 — 2017)

Casovy |Platba |Mésiéni Vlozena Predpokladané Céstka
horizont splatka splatka ro¢ni zhodnoceni po k vybéru
odecteni poplatkil
17 let | meésicné | 2 000 K& | 407 900 K¢ 9,05% 962 862K¢

Tabulka 27 Vykonnost fondu ING Aria Lion Balanced (Penize.cz, © 2000 — 2017)

Casovy | Platba | Mé&si¢ni Vlozena Piedpokladané roéni | Castka k vybéru
horizont splatka splatka zhodnoceni po ode-
cteni poplatki
17let | mésicné | 2 000 K¢ 407 900 K¢ 5,51% 698 890

V prvnim piipadé€ se jedna o otevieny podilovy fond od ING Aria Lion Dynamic. Naklady na
tento fond se skladaji z 5% vstupniho poplatku a vySe ro¢niho poplatku za zpravu ¢ini 1,48%
p.a., tempo rustu se pramérné pohybuje okolo 11,15% p.a. Podil dynamické slozky se pohybuje
okolo 75% a konzervativni 25%. Ve druhém piipadée se jednd o vybalancovany fond ING Aria
Lion Balanced. Néklady se skladaji z 5% vstupniho poplatku a ro¢ni poplatek za zpravu Cini
1,37% p.a., tempo ristu se primérné pohybuje okolo 7,53% p.a. Podil dynamické slozky se
pohybuje okolo 55% a konzervativni 45%. Z vySe uvedenych produktii doporucuji zvysit o
4 000 K¢ otevieny podilovy fond ING Aria Lion Dynamic a o 2 000 K¢ zvysit mési¢ni ulozku u
ING Aria Lion Balanced.

5.10 Zabezpeceni syna v zacatku Zivota

Zvolil jsem variantu stavebniho spofeni, jelikoZ v prvnich 10 letech je to pojisténi nejvyhodnéj-
$i a 1ze ho vyuZit k sniZzeni daflového zakladi. Stavebni spofeni budeme vyuzivat 6 let a pak
znovu optimalizujeme naSe rozhodnuti podle potieb syna. Kazdy mésic bude rodina spoftit 2000
K¢. Cilova ¢astka za 6 let bude 159 347 K¢&. Jednou z vyhod stavebniho spofeni, Ze neni povin-

na platba a pfipadné¢ mizeme pojisténi prerusit.
5.11 Finanéni rezerva

V dnes$ni dobé je vhodné mit finan¢ni rezervu, kde pfi vybéru penéz neplati Zadné poplatky.
Finan¢ni rezerva by méla dosahovat minimalné 6ti ndsobku naseho piijmu. Rodina ma mésicni
piijem 119 500 K¢, takZe rezerva by méla dosahovat alespot 717 000 K¢. Tyto penize je vhod-
né ulozit do produktu, ktery je vhodné Grocen, ¢imz penize neztraceji na hodnoté vlivem infla-

ccC.
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V situaci, kdy nastane omezeni pfijml jednoho z manzell, je potieba Cerpat finan¢ni rezervy

bez ptipadnych trokd, abychom pokryli docasny pokles piijmil, nebo v nejhor$im piipade, pii

uplné ztraté vSech pfijmi ndm tato rezerva slouzi k piekonani vSech vzniklych néstrah, nez na-

stane obdobi, kdy dostaneme nas rozpocet do pivodniho stavu. (Syrovy, 2011)

Pokud nam lezi volné prostiedky na bézném ucté, je vhodné je prevést, alespon na spofici ucet,

kde banka nabizi lepsi tirok. Dale miizeme vyuzit penize v otevienych podilovych fondech, kde

je vyhodné;jsi urok, kde mame dnes uloZzeno 212 000 K¢.

5.12 Celkové zmény po aplikovani zmén v rozpoctu

V ptilozenych tabulkach aplikuji zmény v rozpoctu, které nastanou v navrhovanych feSenich

rozpoctu.

Tabulka 28 Celkové danova uspora po optimalizaci (Viastni zpracovani)

. Platba ro¢né Platba ro¢né po | Uplatnéni Uplatnéni
Produkt odpocet na ZD ptivodni v KE | uprave v K& b pl‘%)vodni v K¢ n(f)vé v K¢
III. pilit penzijni spofeni 30 000 72 000 900 7200
Hypotéka 309 864 273 924 11537 10 674
Zivotni pojisténi 61 800 103 716 3 600 1 800
Celkem 401 664 449 640 16 037 19 674
Uspora na danich 3637

Tabulka 29 Zvyseni prijmii po aplikaci navrhovanych reseni (Vlastni zpracovani)

Produkt Ro¢ni Gispora v K¢

Volné financni prostfedky prevedeny

na spofticich ucet trok 700
Statni ptispévek za stavebni spofeni 2 000
Snizeni hypotéky 35940
Vynosy z podilovych 5 666
Uspora na danich 3637
Celkem 47 943
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Tabulka 30 Celkové mésicni vydaje rodiny po aplikovani doporuceni (Vlastni zpracovani)
Druh vydaji Pan Hlavaty | Pani Hlavatd | Tomas Celkem
Potraviny 9320 K¢ 9 620 K¢ 7 000 K¢ 25 940 K¢
Obleceni 6 000 K¢ 5000 K¢ 5000 K¢ 16 000 K¢
Vodné a sto¢né 1 500 K¢ 1 500 K¢ 0 K¢ 3 000 K¢
Poplatky za odpadky 500 K¢ 0 K¢ 0 K¢ 500 K¢
Energie 3200 K¢ 0 K¢ 0 K¢ 3200 K¢
Drogerie 2 500 K¢ 1 500 K¢ 800 K¢ 4 800 K¢
Ucebnice, Skolni vylety 0 K¢ 0 K¢ 890 K¢ 890 K¢
Cestovné 2 200 K¢ 1 500 K¢ 2 000 K¢ 5700 K¢
Casopisy 200 K& 250 K& 0 K¢ 450 K&
Pojisténi 2 621 K¢ 1 645 K¢ 649 K¢ 4915 K¢
Penzijni doplikové spoteni 3 000 K¢ 3 000 K¢ 0 K¢ 6 000 K¢
Podilové fondy 8 000 K¢ 2 000 K¢ 0 K¢ 10 000 K¢
Hypotéka 13 828 K¢& 9 000 K¢ 0 K¢ 22 828 K¢
Konicky 2 500 K¢ 1 000 K¢ 2 500 K¢ 6 000 K¢
pojisténi automobilu 800 K¢ 800 K¢ 0 K¢ 1 600 K¢
Stavebni spofeni 1 000 K¢ 1 000 K¢ 2 000 K¢
pojisténi domu 450 K¢ 450 K¢ 900 K¢
Celkem 56 205 K&| 39 679 K& 18 839 K¢ 114 723 K¢

V celkovém navrhu rozpoctu rodiny jsem dokazal roding uSettit penézni prostiedky v ro¢ni vysi
47 943 K¢ a zabezpecit rodinu proti piipadnym rizikim pracovni neschopnosti, iraziim. Rodina
vytvaii mésiéni rezervu na bézném Ucté, proto doporucuji volné finan¢ni prostiedky na bézném
ucté alokovat na spoftici ucet, kde Air bank garantuje vynos 1%, aby volné finance nepodl¢haly
ve velké mife inflaci. Aby roding zistala stale likvidni rezerva ve vysi rezervy jednoho meésic-
niho pfijmu, tak vyssi rezervu jsme po dohodé¢ netvoftili, jelikoz jsme zvysili platby do podilo-
vych fondd, kde je vy$$i zhodnoceni a penize z podilovych fondl pii zadani piikazu k odprodeji
ziskdme béhem tydne. V dalSim kroku jsme zalozili stavebni spofeni pro syna, kterému spofime
na start do zivota. Dal$im cilem rodiny bylo prozit stafi ve stejném blahobytu, proto jsme se
dohodli, Ze vyuzijeme plné podpory statu v doplitkovém penzijnim spofeni a zvysili platby u
Pana Hlavatého o 1500 K¢ a u pani Hlavaté o 2000 K¢&, poté jsme zvysili platby do podilovych
fondl, kde dynamicky fond jsem navysil o 4000 K¢ a balancovany o 2000 K¢. V poslednim
kroku jsem refinancoval hypotéku s Sletou fixaci za velmi vyhodné urokové sazby 1,82% a sni-
zili mé&sicni platby o 2 995 K¢. I po aplikovani zmény v rozpoctu a zna¢nému navySeni spofeni

a investovani rodina stale tvoii ptebytek v rozpoctu ve vysi 4 777 K¢.
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6 DOTAZNIKOVY PRUZKUM K DANEMU TEMATU

V nésledujici kapitole se budu zabyvat finan¢ni a danovou problematikou pfi tvorbé rozpoctu,
dale budou nasledovat nejvyuzivangjsi produkty na ceském trhu. Nésledné¢ se pokusim zjistit,
jaké slevy a odpocty od dané lidé nejcastéji vyuzivaji. Pfilozeného prizkumu se zacastnilo 139
nahodnych respondentti. V prvni ¢asti jsem respondenty rozdélil podle ¢ty zakladnich kriterii,
podle veéku, pohlavi, vzdélani a mési¢niho pfijmu. Ve druhé ¢asti jsem se zaméfil na praktické
vyuziti produktt, slev a odpoc¢tu na dani. Prizkum se uskutecnil ve vefejném prostranstvi. Vy-

zkum probihal kvantitativni formou.
6.1 Obecné otazky
Zakladni informace o respondentech, ktefi se zii€astnili dotaznikového prizkumu.

6.1.1 Vék

Tabulka 31 Vysledky odpovédi na otdzku vékii respondentit (Vlastni zpracovaini)

vék
méné nez 18 24, 46%
18-25 30,21%
26-35 18,71%
35-50 12,95%
50-60 9,37%
60 a vice 4,30%

6.1.2 Pohlavi

Tabulka 32 Vysledky odpovédi na otazku pohlavi respondentii (Vlastni zpracovani)

Pohlavi
Muz 57,56%
Zena 42.,44%
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6.1.3 Vzdélani

Tabulka 33 Vysledky odpovédi na otdzku vzdélani respondentu (Vlastni zpracovani)

Vzdélani

Zakladni Skola 14,39%
Stiedni skola s vyuénim listem 8,63%
Stfedni Skola s maturitou 46,76%
Vyssi odborna skola 10,07%
Vysoka Skola 20,15%

6.1.4 Meésicni prijem

Tabulka 34 Vysledky odpovédi na otdzku mésicni piijem respondentii (Vlastni zpracovani)

Ptijem

0-12000 24,45%
12 000 - 20000 37,40%
20 000 - 30 000 27,34%
30 000 - 40 000 6,50%
40 000 a vice 4,31%

6.2 Praktické otazky

6.2.1 Vyuzili jste sluZeb finan¢niho nebo danového poradce?

Tabulka 35 Vysledky odpovedi na otazku vyuziti sluzeb financniho nebo danového poradce

(Vlastni zpracovani)

Sluzby poradce

Ano 36%
Ne 30,2%
UvaZzuji 33,8%

Z uvedené tabulky vypliva, Ze 97 respondentil vyuzilo, nebo planuje vyuzit sluzby danového
nebo finan¢niho poradce. Pouze 42 respondentt uvedlo, ze nepladnuje sluzby vyuzit. Konecné

¢islo je velice pozitivni zpravou, Ze respondenti chtéji svlij rozpocet mit pod kontrolou.
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6.2.2 Tvotite si rodinny rozpocet?

Tabulka 36 Vysledky odpovédi na otdizku tvorby rodinného rozpoctu respondentii (Viastni zpra-

covani)

Tvoteni rozpoctu

Ano 56,11%

Ne 43,89%

Z vysledné tabulky mtizeme zjistit, Ze 61 respondentdi si netvoii rodinny rozpocet. Vysledné
¢islo je velice alarmujici, jelikoz kazdd domacnost by méla védét velikost svych piijmi a vyda-

4, které spotiebuje béhem jednoho mesice.

6.2.3 Mate financni rezervu a v jaké vysi mési¢niho prijmu?

Financni rezerva

8%
11%

Ene

B ano mesicni

M ano 2 mésicni
ano 3 mésicni

® ano 3 a vice mésicu

6-1 Vysledky odpovedi na otazku financni rezervy respondentii (Vlastni zpracovani)

Z vysledného grafu vyplyva, Ze tfetina respondentl si netvoii Zadnou finan¢ni rezervu. Vysled-
n¢ Cislo je velice znepokojivé, jelikoz v této situaci se rodina, dostane do finan¢nich obtizi, musi
tuto situaci fesit ptijckou, coz situaci rodiny v dal§im prabéhu velice zatizi. Dalsi tfetina respon-
dentt si tvoii alespont mésicni finan¢ni rezervu. Posledni tfetina dotazanych tvoii rezervu 2 a

vice mésic.
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6.2.4 V jakém véku uvazZujete zacit(a)/ zacal(a) s pripravou penéz na stari?

Penize na stari
m(0-20 let m20-30 let 1 30-40 let B 40-50 let B neuvazuji

6-2 Vysledky odpovédi na otazku odkladdni penéz na stari respondentit (Vlastni zpracovani)

Z dané¢ho grafu plyne, ze nejvétsi skupinou s 38% tvoti lidé mezi 30-40 let. V tomto véku lidé
zacinaji mit prebytky v rodinném rozpoctu a za¢inaji myslet na stari. Dalsi pocetnou skupinou
jsou lidé mezi 40-50 lety, zde uz lidé musi odkladat vetsi ¢ast penéznich prosttedkd, jelikoz
faktor ¢asu zde ma vyznamnou roli. V prizkumu jsem zjistil, Ze 9% respondentli neuvazuje o

spofeni penéznich prostfedki na diichod a bude spoléhat na zabezpeceni od statu.

6.2.5 Jaké vyuzivate finan¢ni produkty pro zhodnoceni financi?

Zhodnoceni financi
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6-3 Vysledky odpovedi na otazku vyuziti financnich prostredkii k zhodnocent financi responden-

ti (Vlastni zpracovani)
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Z nasledujiciho grafu vypliva, ze nejvice penéz si lidé na dichod vyuzivaji stditem podporova-
nych finanénich produkti. Nejvice lidé ukladaji volné penézni prostiedky do doplitkového pen-
zijniho ptipojisténi 45%, nasleduje stavebni spofeni kde je zhodnoceni pomérné nizsi. Také si
mizeme vSimnout, ze 18% pouziva podilové fondy a tento ukazatel v nasledujicich letech po-
roste. Stale miizeme zpozorovat, ze lidé vyuzivaji spiSe konzervativni zpisoby zhodnoceni fi-

nanc¢nich prostiedkda.

6.2.6 Jaké vyuzivate odpocty od zakladu dané?

Odpocty na dani

23
15 1
I :

uroky z investicni penzini odborové  odbér krve  bezlplatné
hypoteky  pripojiSténi pfipojisténi  prispévky plnéni

6-4 Vysledky odpovedi na otazku vyuziti danovych odpoctu od zdkladu dané respondentii

(Vlastni zpracovani)

Z vysledného grafu vyzniva, ze 1idé nejvice odpocCty na dani uplatiiuji u penzijniho ptipojisténi
22%, nasleduji troky z hypotéky 17%. Dale vyuZivaji odbérii krve k sniZzeni zdkladu dané. 5%
respondentl pfispiva ur€itou ¢astku penéz na bezlplatné plnéni. Z nasledujiciho grafu vypliva,
ze jen 4% respondentd vyuziva odborovych instituci, vysledné ¢islo je straSn€ nizké oproti vy-

spélejSim statim.
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6.2.7 Jaké slevy na dani vyuZzivate?

sleva na vyzivované dit¢

sleva za umisténi ditéte

sleva drzitele prikazu ZTP/P

zakladni a rozsifena sleva na invaliditu
sleva na manzelku

zékladni sleva na poplatnika

]

Slevy na dani

160

18
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12
103
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6-5 Vysledky odpovedi na otazku vyuziti slevy na dani respondentii (Vlastni zpracovani)

Ze znadzornéného grafu vypliva, Ze 74% respondentl pracuje v zaméstnaneckém poméru a vyu-

ziva slevu na poplatnika, dale ucastnici prizkumu zaskrtavali slevu na vyzivované dité. Poté

nasledovala sleva za umisténi ditéte, ktera byla do zdkona zatfazena pted dvéma lety. V 9% vyu-

zivali respondenti slevu na manzelku. Nejméné lidé uplatiiovali slevu na invaliditu.
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ZAVER

Oblast rodinnych a osobnich financi je velice rozsdhld. Pro rodiny je Casto velmi obtizné sle-
dovat zmény legislativ a produktl.. Pravé z tohoto divodu je vyhodné vyuzit poradenskych
sluzeb a zvazit moznosti, které finan¢ni trh nabizi. Prace miize pomoci dal$im rodindm sestavit
rozpocet, Iépe fidit finance a vyhodné je rozvrhnout do bankovnich produktt.

Hlavnim cilem mé bakalatské prace bylo realizovat finan¢ni analyzu rozpoctu a dosavadnich
finan¢nich produkti u vybrané rodiny a dalSim cilem prace bylo porovnani nejvyhodnéjsich
finanénich produkti, které se vyskytuji na finanénim trhu v CR. Vysledkem mého feseni je vzo-

rova analyza a navrhnuti nejlep$i mozné varianty rozpoctu v navaznosti na cile klienta.

7o~

Bakalafska prace je rozdélena na 2 ¢asti. Prvni ¢ast se zabyva teoretickou ¢asti a druha cast
praktickou. V teoretické Casti prace jsem realizoval ptisluSnou problematiku dané¢ho tématu.
V prvni Casti jsem vysvétlil pojmy financni a danové poradenstvi. V nasledujicim bodu jsem
rozebral pouziti finan¢nich principi ekonomie na rodinna rozhodnuti jak ve finanénim kontex-
tu, tak 1 dalovém. Ve zminénych finan¢nich produktech jsem pouzil danovych slev, danovych
odpoctl, nezdanitelnych zakladi dané a statnich ptispévkl v jednotlivych finan¢nich produk-
tech. Posléze jsem popsal ¢lenéni jednotlivych piijmil a vydaja. Dale jsem upiesnil upravu roz-
poctu a postupné sestaveni. Nasledné jsem popsal rozdil mezi spofenim a investovanim a vybral

nejcast¢jsi produkty na ¢eském trhu.

Praktickou c¢ast jsem rozdélil na tfi hlavni body. V prvni ¢asti jsem vybral nejvyuzivan€jsi pro-
dukty na ¢eském trhu a zanalyzoval Ctyfi nejlepsi nabidky na trhu. A vysledky feSeni jsem pou-
zil k navrhovanym optimaliza¢nim tsporam. V druhé ¢asti prace jsem predstavil fiktivni rodinu,
analyzoval pfijmy, vydaje a majetek a soucasné finan¢ni produkty. Poté jsme definovali cile
rodiny. Nasledn¢ jsem navrhl vhodnou variantu zabezpeceni ptijmii rodiny pti nenadalych situ-
acich a dosazeni definovanych cili. V aplikovaném navrhu se mi diky optimalizaci podatilo
ziskat penézni prostfedky navic v hodnoté 50 476 K¢ ro¢né a zabezpecit ptipadny vypadek pii-
jmu jednoho z manzell Zivotnim pojisténim, které kryje smrt, invaliditu, trvalé nasledky, hospi-
talizaci, pracovni neschopnost a denni odSkodné. Nésledné jsem volné pencéZzni prostiedky
z bézného Uctu prevedl na spofici ucet. Dale jsem doporucil rodin€ tvofit rezervu ve vysi 6ti
mésicnich plat. Dale jsem refinancoval hypotéku a tim sniZil ro¢ni vydaje o 35 940 K¢. Zvysil
platby do doplitkového pojisténi o 3 500 K¢ a do podilovych fondt o 4000 K¢&. Déle jsem klien-
tovi zaloZil stavebni spofeni, které vyuZije v zacatcich Zivota. V tieti ¢asti jsem provedl dotaz-

nikovy prizkum vetejného minéni, ve kterém jsem shrnul hlavni body bakaladiské prace.

Osobni finance jsou velice progresivnim oborem, jelikoz bankovni instituce neustale tvoii nové

modifikace finan¢nich produktl a bézny obcan se v téchto produktech Spatné orientuje, proto
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zde hraje velice dulezitou roli zminéné finan¢ni poradenstvi. Finanéni poradce pomize jedinci

Iépe tidit své finance, sestavi piesny rozpocet, detekuje jeho slabiny a vybere vhodné feseni.



SEZNAM POUZITE LITERATURY

EDITED BY GEORGE CALLAGHAN, Ian Fribbance. Personal finance. 2nd ed. Basingstoke: Pal-
grave Macmillan, 2012, 214 p. ISBN 978-0-230-34811-0.

FILIP, Milo§ a Roman POSPISIL. Finanéni poradenstvi: Co s tou penzi. 1. vyd. Praha: Institut pro
finan¢ni poradenstvi, 2013, 135 s. ISBN 978-80-905457-0-0.

FILIP, M. Osobni a rodinné bohatstvi: kam s penézi. 1. vyd. Praha: C.H.Beck, 2006. xv, 474 s.
ISBN 80-7179-416-3

JANDA, Josef, 2011. Sporit nebo investovat?. 1. vyd. Praha: Grada, 167 s. ISBN
9788024736709.

KOHOUT, Pavel. Investi¢ni strategie pro tieti tisicileti. 7., aktualiz. a pfeprac. vyd. Praha: Grada,
2013, 272 s. ISBN 978-80-247-5064-4.

KUCEROVA, Dagmar. Lexikon mzdového icetnictvi pro rok .. Dolni Lhota: Dagmar Kugerova,
2017. ISBN 9788090571235.

MARKOVA, Hana. Datiové zakony 2016: tplna znéni platnd k 1.1.2016. 25. vyd. Praha: Grada,
2016, 288 s. ISBN 978-80-271-0022-4.

SMRCKA, L. Osobni a rodinné finance: Svét rodinnych financi — jak spofit a rozmnoZovat ma-

jetek. 1. vyd. Praha: Professional Publishing, 2007. 257 s. ISBN 978-80-86946-41

SYROVY, P., NOVOTNY, M. Osobni a rodinné finance. 2.vyd. Praha: Grada, 2005. 176 s.
ISBN 8024710986, str. 10.

SIDLO, Dusan. Zivot jako riziko, aneb, Zasady pojistovani Zivotnich rizik. 1. vyd. Praha: Aladin
agency, 2010, 188 s. ISBN 978-80-904345-1-6.

NOVESKY, I. Slabika# finanéni gramotnosti: uéebnice zakladnich 7 modulii finanéni gramotnosti.

Praha:Cofet, 2009. 448 s. ISBN 978-80-254-4207-4,

RYAN, Joan, 2011. PersonalFinancialLiteracy.  London:  CengageLearning, ISBN
9780840058294.

VALCH, Josef. Investicni rozhodovani a dlouhodobé financovani. 2., pteprac. vyd. Praha:
Ekopress, 2006. ISBN 8086929019.

Internetové zdroje

Fondy: penzijni pfipojisténi. Patria [online]. 2017 [cit. 2017-05-14]. Dostupné z: htt-
ps://www.patria.cz/Others/TextDialog.aspx?textld=Funds.SmallWindowDescription



Inflace. Penize [online], c2013 - 2017. [cit. 2017-05-14]. Dostupné z: http://www.penize.cz/80355-
co-je-inflace

Inflace, spotiebitelské ceny, c2016. Cesky statisticky virad [online]. [cit. 2017-05-13]. Dostupné z:
https://www.czso.cz/csu/czso/inflace spotrebitelske ceny

Inflace: penzijni pfipojisténi. Srovnava¢ [online]. 2017 [cit. 2017-05-14]. Dostupné z:

http://www.srovnavac.cz/penzijni-pripojisteni/danove-ulevy-na-penzijnim-pripojisteni

Komora daiovych poradcii Ceské republiky [online], ¢2006-2015. [cit. 2017-05-013]. Dostupné
z: https://www.kdpcr.cz/

Zavislé a nezavislé finan¢ni poradenstvi. Manudl pro klienta. Penize [online]. c2009 [cit. 2017-05-
13]. Dostupné z: http://www.penize.cz/51185-manual-klienta-kdo-muze-prodavat-financni-

produkty


http://www.penize.cz/80355-co-je-inflace
http://www.penize.cz/80355-co-je-inflace
http://www.czso.cz/csu/czso/inflace_spotrebitelske_ceny
http://www.srovnavac.cz/penzijni-pripojisteni/danove-ulevy-na-penzijnim-pripojisteni
http://www.kdpcr.cz/

SEZNAM POUZITYCH SYMBOLU A ZKRATEK
Atd. A tak dale
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Napt.  Napriklad

p.a. Per annum — ro¢né

Sb. Sbirka zakonti

tzv. Takzvany

TER  Total expense ratio
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6-1 Priklad podrobné kalkulacky rodinného rozpoctu (Skvdra, 2011)



